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Sehr geehrte Damen und Herren,
liebe Lehrerinnen und Lehrer,

Musik, Mode, Klingeltone: die Konsumwinsche junger Menschen fangen klein an. Doch der
Umgang mit diesen Wiinschen muss gelernt sein. Denn auch diese kleinen Winsche haben
es in sich: Mode muss ,,in" sein. Das Handy ist ein Statussymbol. Und das Mithalten mit den
anderen ist wichtig. Jugendliche haben vielfaltige Konsumwiinsche, doch die entsprechende
Konsumkompetenz muss erst erlernt werden.

Erst recht, wenn die Winsche gréBer werden. Der Fihrerschein, das Auto, eine Wohnung: Mit dem
ersten eigenen Gehalt riicken viele Traume in greifbare Ndhe. Doch auch diese Finanzierung sollte
nicht auf wackeligen Beinen stehen.

Damit jugendliche Berufsanfanger ihre Wiinsche erftillen konnen, ohne dabei in die vielen kleinen
und groRen Fallen zu tappen, die sich hinter einem Kauf auf Raten, dem Online-Shopping und
Finanzierungsvertrégen verbergen kénnen, mdéchten wir sie unterstitzen.

Mein Ministerium hat dafir zusammen mit dem ,,Netzwerk Finanzkompetenz NRW* einen
Unterrichtsordner erarbeitet, der Sie als Lehrerinnen und Lehrer in der Arbeit mit jugendlichen
Berufsanfangern unterstutzt. Er stellt das Handwerkszeug bereit, um Jugendlichen den
verantwortungsvollen Umgang mit Geld anschaulich und praxisgerecht naherzubringen. Denn nur
mit einer grundlegenden Konsumkompetenz kénnen sie als verantwortungsbewusste Verbraucher
am wirtschaftlichen Leben teilnehmen.

Ich bin sicher, dass die Bildung junger Menschen eine sinnvolle Investition in unsere Zukunft ist
und wiinsche Ihnen viel Freude beim Einsatz!

Johannes Remmel

Minister far Klimaschutz, Umwelt,
Landwirtschaft, Natur- und Verbraucherschutz
des Landes Nordrhein-Westfalen
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8 Einfuhrung

Einfilhrung zum Einsatz der Materialien

Die Kreditfinanzierung von Gebrauchsgttern (Mébel,
Haushaltsgerate, Autos usw.) ist in modernen Gesell-
schaften inzwischen eine Selbstverstandlichkeit und hat
seit den Anféngen der Bundesrepublik Deutschland stetig
zugenommen. Die sog. ,biirgerliche Tugend" des Sparens
ist fur die Uberwiegende Mehrheit der Bevolkerung kein
HandlungsmafRstab mehr. Sie entspricht auch nicht den
aktuellen Anforderungen an einen verantwortlichen und
selbstbestimmten Umgang mit Geld. Eine verantwort-
liche und sinnvolle Kreditaufnahme (Verschuldung) ist
ein legitimes Instrument der alltéglichen Lebensfihrung
geworden.

Auf der anderen Seite werden Verschuldung, Uberschul-
dung, Schuldenfallen etc. zunehmend problematisch. Ver-
und vor allem Uberschuldung sind in den letzten Jahren
nicht mehr nur Probleme einer marginalen gesellschaft-
lichen Minderheit, sie sind heute vielmehr in der Mitte

der Gesellschaft zu finden. Das Thema ist inzwischen zu
einem gesellschaftlichen Problem geworden.

Davon sind zunehmend auch Jugendliche und junge Er-
wachsene betroffen. Das Institut fur Jugendforschung in
Minchen hat ermittelt, dass die 13- bis 24jahrigen tber
durchschnittliche monatliche Einnahmen von 457 Euro
verfligen — gleichzeitig sind aber elf Prozent dieser Al-
tersgruppe mit durchschnittlich 1.550 Euro verschuldet
(vgl. Schuldenreport 2006, S. 102). Zunehmend wird auch
von institutionellen Glaubigern wie der Inkassobranche

Elemente

Die Lernmodule sind im
zeitlichen Umfang von
jeweils etwa 4 Stunden
konzipiert.

Zeitrahmen
90 Minuten

Methode

Gruppenarbeit, Diskussion, Metaplan, Schulervorti

Ergebnis/Ziel

Das Arbeitsblatt Modul 1/A1 , Zeit und Raum fur W

Bendtigte Materialien

Arbeitsblatt 1, Magazine, Plakatpapier DIN A

Informationen Uber Zeitrahmen,
Methode, Ziel etc. zu jedem
Arbeitsblatt

das angeblich unzuverlassige Zahlungsverhalten junger
Erwachsener beklagt (vgl. Schuldenreport 2006. Hinter-
grundinformationen).

Bildungs- und Beratungsangebote gewinnen vor diesem
Hintergrund immer mehr an Bedeutung. Das hier vorge-
legte modulare Bildungsangebot fiir jugendliche Berufs-
neulinge soll einen Beitrag dazu leisten, den Jugendlichen
schon im Vorfeld einer méglichen Verschuldungssituation
Hilfestellungen fur den kompetenten Umgang mit Geld
anzubieten.

In insgesamt funf Modulen werden Grundlagen flr einen
verantwortlichen und selbstbestimmten Umgang mit Geld
behandelt. Dabei wird versucht, in allen Modulen den di-
rekten Bezug zur Lebenswelt der Jugendlichen bzw. der
jungen Erwachsenen herzustellen, damit nicht nur fur die
Schule, sondern fir das eigene Leben gelernt wird.

Modul 1 setzt an den Wiinschen und Bedurfnissen der
Schulerinnen und Schuler an und ermutigt sie, sich mit ih-
ren Lebenszielen auch einmal unter finanziellen Gesichts-
punkten auseinander zu setzen.

Modul 2 knupft an diese mittel- und langfristige Lebens-
planung mit konkreten Beispielen aus der Lebenswelt an
und setzt den Schwerpunkt auf eine zu den Lebenszielen
passende Budget- und Finanzplanung.

d Raum
4 Mo Ninsche
ische S

Die Vorderseite des Arbeitsblatts
als Kopiervorlage, die Ruckseite
fur Lehrende



Im dritten Modul wird der Fokus auf das ,,Handwerks-
zeug" fur den Umgang mit Banken und Sparkassen, also
das Wissen um grundlegende Instrumente fur das alltag-
liche Finanzmanagement und fiir die Finanzierung von
Konsumwinschen gelegt. Hier wird besonders auch auf
die Merkmale unseridser Kreditvermittlungen eingegan-
gen.

Erganzend dazu bietet das Modul 4 Anregungen fur die
Auseinandersetzung mit der Frage nach dem Ansparen.
Gerade fur Jugendliche und junge Erwachsene ist z. B. die
(finanzielle) Vorsorge fur das Alter noch nicht immer ein
Thema und auch die Idee, fur den Kauf eines teueren Kon-
sumgutes erst einmal zu sparen, erscheint vielen véllig
fremd.

Das 5. Modul schlieBlich befasst sich mit dem Thema Ver-
schuldung und Wege aus der Krise. Auch hier sollen die
Schulerinnen und Schuler nach eigenen Losungsmoglich-
keiten und Wegen aus der Verschuldung suchen.

Alle Module sind gleich aufgebaut und erleichtern so die
Arbeit damit. Nach der Einfilhrung in das jeweilige Modul
finden Sie die angestrebte Zielsetzung und den Ablauf-
plan sowie die sog. Agenda. Der Ablaufplan enthalt kurze
Informationen zum Zeit- und Materialbedarf sowie zur an-
gestrebten Zielsetzung des jeweiligen Arbeitsangebots.

Ausfuhrlicher werden diese dann bei der Vorstellung der
jeweiligen Arbeitsblatter charakterisiert. Zahlreiche Ar-
beitsblatter sind unabhangig voneinander zu nutzen, so
dass je nach Zeit und Zielgruppe ausgewahlt werden kann.
Die Agenda ist als Kopiervorlage in jedem Modul vorhan-
den, so dass die Schulerinnen und Schiler zu Beginn er-
kennen kdnnen, wohin der Unterricht zielt.

Nach der Vorstellung der Arbeitsblatter eines Moduls
finden Sie anschlieBend die jeweiligen Arbeitsblatter als
Kopiervorlage fur die Schulerinnen und Schuler. Die Ruck-
seite enthalt zusatzliche Informationen fur die Durchfih-
rung und Gestaltung der Lerneinheit.

Winschenswert — wenn machbar — wére eine Koopera-
tion z. B. mit 6rtlichen Schuldnerberatungsstellen, den
Verbraucherzentralen oder auch &rtlichen Kreditinsti-
tuten. Deren Vertreterinnen und Vertreter kénnen als
Fachleute in den Unterricht eingeladen werden oder aber
die entsprechenden Stellen kénnen von den Jugendlichen
im Rahmen einer Erkundung aufgesucht werden.

Das hier vorgelegte Angebot kann selbstverstandlich

den aktuellen Gegebenheiten entsprechend angepasst,
erganzt, gekirzt und Gberarbeitet werden, so dass unter-
schiedliche Bedurfnisse verschiedenster Zielgruppen
bedient werden kénnen.

a reich
“ g Mor Cgechaft,
L Informationen
Wiinscheund | " Ca. 20 Min
Bedu[fnisse Nuns.c,he _und Modu‘ — Das Arbeitsblatt A2 , Materiell oder immateriell*
Bedurfnisse knupft an die Ergebnisse des AB Al an. Zu Anfang
A2 liest ein Schiler oder eine Schiilerin den Kasten
o a H H H .Definition™ vor. Ein anderer liest anschlieBend die
wunsche - Traume - W|rkl|0hke|t be Lehrende e per! Aufgabenstellung vor. (evtl. Verstandnisfragen der
Ej Schiiler und Schulerinnen beantworten).
Gruppenarbeit Plakat erstellen: ‘hen Sie i die eif a

Zeit fiir Raum
und Wiinsche

Bewertung mit Diskussion

Materielle oder immateriell? C:)

Das ist hier die Frage
-
T &
Die Agenda vor
jedem Modul

rem Poster mit Punkten, wobei blaue Punkte
elle Wiinsche; rote Punkte immaterielle
e kennzeichnen.
‘e anschlieBend die bewerteten Poster
or und vergleichen Sie gemeinsam die

2 Kollagen: Gibt es Unterschiede oder
n zwischen ihnen?

Eindeutige Kennzeichnung
fur die Ruckseite

In Einzelarbeit reflektiert jeder S. seine personlichen
r s Traume und Wiinsche. Sie/er erkennt, dass es zwei
unterschiedliche Arten von Wiinschen gibt und dass
der materielle Wunsch nach einem Traumauto nicht
unbedingt der Wichtigste ist.

Bevor die Schiilerinnen und Schiiler ihre personli-
hen Winsche formulieren, sollten sie die Gelegen-
haben, sich alle Plakate noch einmal in Ruhg
o

2 Arhaitchlod

Weitergehende Informationen
Uber die Gestaltung der
Lerneinheit auf der Riickseite
des Arbeitsblatts fur Lehrende



10 Einfuhrung

Zielgruppe

Das Projekt kann an Berufskollegs vor allem in Vor-
klassen, im Berufsgrundschuljahr, in den Unterstufen
der eigentlichen Berufsschulen und in den Unter-
stufen der Berufsfachschulen eingesetzt werden.
Anknupfungspunkte an den SoWi-Unterricht sind
vorhanden. Es bietet sich auch an, das Projekt an ent-
sprechenden Projekttagen und nicht fachergebunden
durchzufuhren.

Als Zielgruppe kdnnen aber auch im weiteren Sinne

grundsatzlich Jugendliche und junge Erwachsene zwi-

schen 16 und 24 Jahren in unterschiedlichen Schul-
formen und /oder Bildungseinrichtungen angefuhrt
werden.

Zielsetzung

Zielsetzung des Angebots ist vor allem die Vermittlung
von Wissen Uber Finanzen und Finanzdienstleistungen,
aber auch Uber méglicherweise auftretende Probleme
und Schwierigkeiten, die bei Entscheidungen beriick-
sichtigt werden mussen. AuRerdem soll neben der
Wissensvermittlung auch die Reflexion der eigenen
Winsche und Bedurfnisse sowie die Auseinanderset-
zung mit der individuellen Lebensplanung und ihren fi-
nanziellen Aspekten bericksichtigt werden. Damit geht
das Angebot Uber reine Informationsangebote hinaus
und bietet Lernchancen zum Erwerb von Kompetenzen
im Finanz- und Konsumbereich.

Das Projekt liefert eine vor allem auf Basiswissen und
-verstehen gerichtete Auswahl von Schwerpunkten.
Zielsetzung ist es nicht, ein vollstandiges Curriculum
zur Vermittlung von Finanzkompetenz zu prasentieren.
Vielmehr sollen grundlegende Themen bearbeitet so-
wie die Fahigkeit und Bereitschaft entwickelt werden,
auch nach dieser einmaligen MaBRnahme weiter zu
lernen. Da sich das Angebot auf den Finanzdienstlei-
stungsmarkten standig im Wandel befindet und auch
die Menschen, die damit umgehen (mussen), sich in
standig sich wandelnden und sich verandernden Si-
tuationen befinden, wird es fur die Menschen immer
wichtiger, Lernen zu lernen. Zielsetzung des Projekts
ist also auch, fur lebensbegleitendes und lebenslanges
Lernen die Grundlagen zu legen und Anreize zu schaf-
fen, Hilfestellungen aufzuzeigen und Beratungsange-
bote vorzustellen.



Wer sind Sie?

ie Vorstellungsrunde
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Viodul

Wiunsche und
Bedurfnisse

Zaele

Traume aussprechen,

sich personlicher Wiinsche
bewusst werden,

eigene Bediirfnisse
kennen lernen,

Materielles von Immateriellem
unterscheiden konnen,

einen Wunschlebenslauf
erstellen.
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Modul 1: Wiinsche und Bediirfnisse

Modul 1 steht am Beginn der Auseinandersetzung mit der Thematik, um einen direkten Bezug zur
Lebenswelt der Schulerinnen und Schuler herstellen zu kénnen. Die ausfuhrliche und ernsthafte
Beschaftigung mit eigenen (Lebens-)Traumen, Winschen und mit Zukunftsplanungen soll ihnen
helfen, zwischen materiellen und immateriellen Wiinschen zu unterscheiden und diese in ihrer
Bedeutsamkeit fur das personliche Glick und die individuellen Lebensvorstellungen zu reflektie-
ren und zu formulieren. In diesem Modul erarbeiten die Schulerinnen und Schiiler ihren eigenen
Wunschlebenslauf — noch ohne jegliche Einschrankung durch knappe Ressourcen, Wechselfalle
usw. Auf diesen Wunschlebenslauf wird in den anderen Modulen wieder Bezug genommen.

Das Modul benétigt insgesamt 4 Zeitstunden (also gut 5 Unterrichtsstunden), wenn alle Elemente
bearbeitet werden. Der zeitliche Rahmen soll nicht zu eng gefasst werden, damit nicht der Eindruck
entsteht, dass nur Arbeitsblatter bearbeitet werden.

Wenn wenig Zeit zur Verfligung steht, kénnen auch

Arbeitsblatter wegfallen. Zumindest der Wunschlebens- MOdUI 1 - Zlelsetzungen

lauf soll ausfuhrlich bearbeitet werden. Das Modul will Schulerinnen und Schuler dazu anre-

gen, sich eigene Zukunftstraume und Winsche be-
wusst zu machen und sich damit auseinanderzusetzen.

Sie sollen idealtypisch ihren Lebensplan in unter-
schiedlichen fir ihr Lebensgliick wichtigen Bereichen
formulieren und damit erstmals eine Vorstellung davon
bekommen, dass mittel- und langfristige Planung fur
die individuellen Gestaltungsmoglichkeiten wesentlich

sind.
Ablaufplan Modul 1

Titel Arbeitsblatt Ziel Zeitrahmen
Agenda Kurzer Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter 10 Minuten

1 - Zeit fur Raum und Winsche Wiunsche definieren 80 - 90 Minuten
2 — Uber Wiinsche, Werte und Wichtigkeit Auseinandersetzung mit der eigenen Personlichkeit 10 - 20 Minuten
3 - Tausend Wege zur Wunscherftllung Die Wege, sich einen Wunsch zu erftllen 60 Minuten

4 — Eine ideale Zukunft Der personliche Lebenslauf 60 Minuten

Bendétigtes Material

Folie Agenda Plakatpapier DIN A2
Arbeitsblatter1 -4 Filzstifte

Overheadprojektor
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Ageﬂda Modul

Winsche und
Bedurfnisse

Wiinsche — Traume — Wirklichkeit

Zeit fiir Raum
und Wiinsche

Uber Wiinsche, Werte
und Wichtigkeit

Tausend Wege
zur Wunscherft‘illung

Eine ideale Zukunft ... P

genda B

Ische — Traume — Wirklichkeit
=TT

Informationen
Ca. 10 Min
Zum Beginn wird die Folie  Agenda* fur Modul 1 mit
Hilfe des Overheadprojektor vorgestellt. Dabei ist die
eigentliche Agenda verdeckt, zu sehen sind nur die
drei Begriffe , Tréiume - Wiinsche - Wirklichkeit". Die
Schlerinnen und Schuler sollen spontan zu den Be-
griffen Stellung nehmen. Danach wird die ganze Folie
aufgedeckt.

Wichtig ist es, darauf hinzuweisen, dass die Schiile-
rinnen und Schiler in diesem Abschnitt ihren Wiin-
schen und Traumen freien Lauf lassen konnen und

dass die Wiinsche ruhig realitatsfern sein dirfen.

e

O

Tausend Wege
zur Wunscherﬁillung

—

O
O

Eine ideale Zukunft ... P

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

10 Minuten
Methode

Einfuhrung, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Agenda gibt den Schiilerinnen und Schiilern schon einen kurzen Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter
und Uber das Ziel der Reise im Modul 1, die Anfertigung des Wunschlebenslaufs.

Benotigte Materialien

Overheadprojektor, Folie
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Zeit und Raum
tir W insche

realistische und irrealistische Wunsche ...

Aufgaben

kleben, malen, schreiben, ...

abwechslungsreich und phantasievoll!

o

Entscheiden Sie selbst, wie Sie die Kollage gestalten ... Hauptsache, das Poster wird bunt,

Wiinsche gibt es viele: Herzenswiinsche, Gliickswiinsche, Verwiinschungen, bewusste und unbewusste,

Uberlegen Sie gemeinsam als Gruppe, was Sie sich im Leben schon immer gewtinscht haben. Suchen
Sie sich dazu passende lllustrationen aus Zeitschriften, Prospekten und Magazinen heraus und
versuchen Sie so, Ihre Winsche optisch auf einem Plakat darzustellen. Alle Techniken sind erlaubt:

es viele: Her,

Lehrende

Informat

nen

Ca. 80 - 90 Min

d irrealistisf

passende |l
S0, lhre Wi
| schreiben,
e selbst, wi
reich und p

=

Die Klasse wird in 3er-Gruppen aufgeteilt und der Ar-
beitsauftrag fiir die Gruppen wird erlautert.

Jede Gruppe erhlt Plakate und Stifte

[fBen. Suchen
fiis und

d erlaubt

Es soll vor Beginn der Gruppenarbeit noch einmal
ausdriicklich darauf hingewiesen werden, dass in

der folgenden Gruppenarbeit die Schiilerinnen und
Schaler ihren Traumen freien Lauf lassen sollen und
auch die verricktesten Traume wiinschen und malen
oder aufschreiben kénnen,

In der jetzt folgenden Phase fertigen die Schle-
rinnen und Schiiler in Gruppenarbeit selbstandig die
Plakate. Die Lehrerin bzw. der Lehrer kann unterstit-
zend zur Verfiigung stehen.

Nach ca. 60 Min. sollen moglichst die Plakate fertig
sein und im Klassenraum aufgehangt werden. Die
Schilerinnen und Schler sollen die Plakate zu-
néchst kurz betrachten und anschlieBend soll jede
Gruppe das eigene Plakat vorstellen. Dabei sollen die
Schlerinnen und Schler auch tiber ihre Intentionen
wahrend der Anfertigung der Motive sprechen

Nach der Vorstellung der Plakate bekommen die
Schilerinnen und Schiler die Aufgabe, die Wiinsche
inimmaterielle und materielle Wiinsche aufzuteilen
Dies geschieht durch Markierung mit roten und blau-
en Punkten. Alle Schillerinnen und Schaler sollen
sich beteiligen.

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen
80 - 90 Minuten
Methode

Gruppenarbeit, Diskussion, Metaplan, Schulervortrag

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Das Arbeitsblatt 1 ,,Zeit und Raum ftir Wiinsche* soll die Schulerinnen und Schiiler ihre Wiinsche traumen lassen.

Bendtigte Materialien

Arbeitsblatt 1, Magazine, Plakatpapier DIN A2, Schere, Klebstoff, Folienstifte, Befestigungsmaterial
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Werte un

Uber W l“\SChe

Wichtig

WViodul

Welche Rolle spielen Wiinsche in Ihrem Leben?

Tragen Sie lhre materiellen Wiinsche mit einem blauen Stift
und Ihre immateriellen Wiinsche mit einem roten Stift in
das Schaubild ein.

Entscheiden Sie selbst tiber die Bedeutung.

Was ist mit Werten wie Familie, Freundschaft und
Selbstverwirklichung?

Wiinsche und
un s ' : Bedlirfnisse
Lehrende
Welche Rolle spielen Winsche in Ihrem Leben?
|t Tragen Sie Ihre materiellen Winsche mit einem blauen Stift
und lhre immateriellen Wiinsche mit einem roten Stift in

das Schaubild ein.

Entscheiden Sie selbst tber die Bedeutung.

Was ist mit Werten wie Familie, Freundschaft und
Selbstverwirklichung?

Ca. 10 - 20 Min
.Winsche, Werte und Wichtigkeit" ist der Titel von
Arbeitsblatt 2

Auch hier liest eine Schillerin oder ein Schiiler den
Text vor.

Die Schiilerinnen und Schiiler tragen dann in die
Viertelkreise ein, welche individuellen Wansche die
héchste Wichtigkeitsstufe fir sie selbst haben, wel-

Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 3

[— 4

che wichtig sind und welche fiir sie weniger wichtig

sind.

Die Schilerinnen und Schiller erledigen die Aufgabe

in Einzelarbeit

Danach soll in einer Diskussion noch einmal auf den
llenwert der immateriellen und materiellen Wn-

sche eingegangen werden und dass die Lebensein-

stellung und die Personlichkeit des Einzelnen sehr

unterschiedliche Entscheidungen ergeben konnen.

[ Bitte ankieben: Modul 1, Arbeitsbatt3_|

[~

)

N4

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

10 - 20 Minuten
Methode

Einzelarbeit, Diskussion

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiler setzen sich mit ihrer eigenen Persénlichkeit auseinander, indem sie ihren Wiinschen
eine individuelle Bedeutung beimessen und Wertigkeit verleihen.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 2
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Wiinsche und

- end Wege “Bedurfnisse " 1
l un Lehrende

Tausend Wege e s“‘“’”“ v

zur W u n s ch e " f u“u “ g ——— coann ‘\Zz;n;ber Sparen. suchen Sesih inen Neberjob ader haben Se noch

Uberlegen Sie sich an konkreten Beispielen, wie Sie den jeweiligen Wunsch angehen
und verwirklichen kénnen. Tragen Sie den Wunsch und die Wege in das Schaubild ein.

Aufgabe Welche Wege gibt es, sich einen Wunsch zu erfiillen, so unerreichbar er Ihnen vielleicht Finden Sie dabei moglichst viele Anséitze, dem Ziel ein Stick naher zu kommen!
erscheinen mag?

Geht das bei Ihnen tiber Sparen, suchen Sie sich einen Nebenjob oder haben Sie noch
ganz andere |ldeen?

Das ist mir
wenlge"

Uberlegen Sie sich an konkreten Beispielen, wie Sie den jeweiligen Wunsch angehen Yy
und verwirklichen kénnen. Tragen Sie den Wunsch und die Wege in das Schaubild ein. Informationen
Ca. 60 Min

Finden Sie dabei méglichst viele Ansétze, dem Ziel ein Stuick néher zu kommen! Schlerinnen und Schaler sollen sich mit der kon-

kreten Realisierung ihrer Winsche beschaftigen.
Nachder der Arbeitsauftrag erlautert wurde, wird in
. Einzelarbeit zunichst das Arbeitsblatt ausgeflt
Wunsch: D& ig mlr Anschlieend diskutieren die Schiilerinnen und

Schuler in , welche sich

-
Weg: ‘ er aberhaupt anbieten, der Erfiillung ihrer Wainsche
- we néaher zu kommen. Grundlage sind die zuvor bearbei-

teten Arbeitsblatter.

Jede Gruppe halt ihre Ergebnisse auf einem Plakat
fest, das dann mit den Plakaten der anderen Grup-

Ir pen an der Wand befestigt wird
Das IS‘ m Anschlieend werden die Ergebnisse im Plenum ver-
d‘t glichen und zur Diskussion gestellt. Die Ergebnisse
‘g konnen geclustert und gemeinsam bewertet werden,
damit jede Schilerin und jeder Schler auch auf die
Losungsideen der anderen Zugriff hat

|
ﬁ ﬂ mlr Wunsch:

besonders

Weg:

Wunsch|

Wunsch:

Weg:

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Wunsch:

Weg:

Wunsch:

Weg:

‘ Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 2 ‘

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

60 Minuten

Methode

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum, Metaplan
Lehr-/Lernziel

Schulerinnen und Schiler erkennen, dass Wiinsche sich nicht ohne Muhe realisieren lassen. Die Wege kénnen jedoch
vielfaltig sein: sparen, Nebenjob, Hilfe in der Nachbarschaft (Garten, einkaufen, babysitten), Nachhilfestunden ...

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 3, Plakatpapier DIN A2, Filzstifte
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Cinajdeale wieecrewns Il podul

A4

' -
Eine ideale voour junft ...

A4 | Ve sient e aus? Was ware Ihr wie ware lhr . wie

stellen Sie sich die perfekte Partnerschaft vor? Und wie soll hre Idealwohnung aussehen?
» Diese Aufgabe ist als ein personliches Brainstorming gedacht, wobei Sie selbst Ihre Wunschzukunft
s 8 definieren konnen. Viel SpaB!

Wie sieht Inr Wunschlebenslauf aus? Was ware Ihr Wunschberuf, wie wére Ihr Freundeskreis, wie Heute
Aufgabe . N N Bun
stellen Sie sich die perfekte Partnerschaft vor? Und wie soll Ihre Idealwohnung aussehen? ~ ds
Diese Aufgabe ist als ein persénliches Brainstorming gedacht, wobei Sie selbst Ihre Wunschzukunft Q’
Mit 30 Jahren:

definieren kénnen. Viel SpaB!

Mein Wunschlebe e,eruf

Heute:

Fréungs T

Heute:
Bei der Bearbeitung des Arbeitsblatts 4 ,Eine ideale
Q Zukunft ...", kénnen die Schulerinnen und Schiler
Mit 30 Jahren: auf das 3 zurtickg In 65 Jahren:
haben sie die Gelegenheit fur ein personliches Brain-
Mit 25 Jahren: t35 Jahref  Storming, um dann den individuellen Wunschlebens- =
lauf zu entwickeln und aufzuschreiben.
Im Anschluss werden die in der
Klasse aufgehzingt, nach einer allgemeinen Leserun-
50 Jahren:
Mit 35 Jahren: de sollen sie diskutiert werden.
Mit 50 Jahren:
Mit 65 Jahren:
Mit 35 Jahren:
Mit 50 Jahren: Mit 25 Jahren:
Mit 65 Jahren:
Mit 50 Jahren:
Mit 65 Jahren: "
' " Mt 35 Jahren: Fre"
Zeé Mit 65 Jahren:
Mit 50 Jahren:
Mit 25 Jahren:
Mit 65 Jahren:
Mit 35 Jahren:
Heute: n
Pa ne S, Mit 50 Jahren:
Mit 25 Jahren: !

Mit 65 Jahren:

Informationen zum Einsatz
Mit 35 Jahren: \ des Arbeitsblatts

Mit 50 Jahren: d sonst 9
oY

Mit 65 Jahren:

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt 4
Zeitrahmen

60 Minuten

Methode

Brainstorming, Einzelarbeit, Diskussion im Plenum
Lehr-/Lernziel

Schulerinnen und Schler verarbeiten die im Vorfeld erkannten Wiinsche, Bedurfnisse und verarbeiten die flr das
Realisieren der notwendigen Bedingungen und Wege in ihrem personlichen Lebenslauf. Hier spielen persénliche
Anspriche an das eigene Leben ein wichtige Rolle.

Bendétigte Materialien

Arbeitsblatt 4
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Viodul

Wiunsche und
Bedurfnisse

Zaele

Traume aussprechen,

sich personlicher Wiinsche
bewusst werden,

eigene Bediirfnisse
kennen lernen,

Materielles von Immateriellem
unterscheiden konnen,

einen Wunschlebenslauf
erstellen.
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Agendd oo

Wiunsche und
Bedurfnisse

Winsche — Traume — Wirklichkeit

ip
- Zeit fiir Rau
e — Vinsee
O

Uber Wiinsche, Werte )
und Wichtigkeit

Tausend Wege
zur Wunscherfullung

T o
-

i Eine ideale Zukunft ... E




" Bediitnicse odul
A g e “d a Lehrende 1

Winsche — Traume — Wirklichkeit
T

Zeit fiir Raum

Informationen

< Ca. 10 Min

Zum Beginn wird die Folie ,Agenda"” fur Modul 1 mit
Hilfe des Overheadprojektor vorgestellt. Dabei ist die
eigentliche Agenda verdeckt, zu sehen sind nur die
drei Begriffe ,, Traume — Winsche — Wirklichkeit". Die
Schilerinnen und Schiler sollen spontan zu den Be-
griffen Stellung nehmen. Danach wird die ganze Folie

aufgedeckt. ‘

Wichtig ist es, darauf hinzuweisen, dass die Schule-
rinnen und Schuler in diesem Abschnitt ihren Wiin-
schen und Traumen freien Lauf lassen kénnen und

dass die Wiinsche ruhig realitatsfern sein dtrfen.

-
-

T

Tausend Wege
zur Wunscherfiillung

\_/

-
-

Eine ideale Zukunft ...




- NLodul
Zeit und Raum
o Winsche

Winsche gibt es viele: Herzenswiinsche, Glickswlinsche, Verwtinschungen, bewusste und unbewusste,
realistische und irrealistische Wiinsche ...

Aufgaben

Uberlegen Sie gemeinsam als Gruppe, was Sie sich im Leben schon immer gewiinscht haben. Suchen
Sie sich dazu passende lllustrationen aus Zeitschriften, Prospekten und Magazinen heraus und
versuchen Sie so, lhre Wiinsche optisch auf einem Plakat darzustellen. Alle Techniken sind erlaubt:
kleben, malen, schreiben, ...

Entscheiden Sie selbst, wie Sie die Kollage gestalten ... Hauptsache, das Poster wird bunt,
abwechslungsreich und phantasievoll!

o —

/Z




Bedurfnisse

Zeit und Raum
e Winsche

Wiinsche und N‘ o dU|

Informationen

Wiuinsche gibt es viele: Her Ca. 80 - 90 Min d unbewusste,

realistische und irrealistis Die Klasse wird in 3er-Gruppen aufgeteilt und der Ar-
beitsauftrag flr die Gruppen wird erlautert.
_ Jede Gruppe erhalt Plakate und Stifte.
Uberl Si i ben. Such
eriegen sie gemeinsam Es soll vor Beginn der Gruppenarbeit noch einmal . Suchen

Sie sich dazu passende I Us und
. b . ausdricklich darauf hingewiesen werden, dass in
versuchen Sie so, lhre WU o o fd erlaubt:
. der folgenden Gruppenarbeit die Schuilerinnen und
kleben, malen, schreiben, N . .
Schler ihren Traumen freien Lauf lassen sollen und
Entscheiden Sie selbst, wi t,

auch die verrucktesten Traume wiinschen und malen

abwechslungsreichund i ,qer aufschreiben kénnen.

In der jetzt folgenden Phase fertigen die Schile-
rinnen und Schuler in Gruppenarbeit selbstandig die
Plakate. Die Lehrerin bzw. der Lehrer kann unterstat-
B zend zur Verflgung stehen.

'E Nach ca. 60 Min. sollen moglichst die Plakate fertig
sein und im Klassenraum aufgehéngt werden. Die
Schulerinnen und Schuler sollen die Plakate zu-
nachst kurz betrachten und anschlieBend soll jede
Gruppe das eigene Plakat vorstellen. Dabei sollen die
Schulerinnen und Schler auch tGber ihre Intentionen
wahrend der Anfertigung der Motive sprechen.

Nach der Vorstellung der Plakate bekommen die
Schulerinnen und Schuler die Aufgabe, die Winsche
in immaterielle und materielle Wiinsche aufzuteilen.
Dies geschieht durch Markierung mit roten und blau-
en Punkten. Alle Schiilerinnen und Schuler sollen
sich beteiligen.




Uher W UﬂSChB, NLodEll

Welche Rolle spielen Wiinsche in lhrem Leben?

| ]

‘t Tragen Sie Ihre materiellen Wiinsche mit einem blauen Stift
und lhre immateriellen Winsche mit einem roten Stift in
das Schaubild ein.

Entscheiden Sie selbst Giber die Bedeutung.

Was ist mit Werten wie Familie, Freundschaft und
Selbstverwirklichung?

| Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 3 |




e Wiinsche und
“h w un s c e , BedUrfnisse
Lehrende
e Welche Rolle spielen Wiinsche in lhrem Leben?
‘t Tragen Sie Ihre materiellen Wiinsche mit einem blauen Stift
‘ c und Ihre immateriellen Wiinsche mit einem roten Stift in

das Schaubild ein.

Entscheiden Sie selbst tiber die Bedeutung.

Was ist mit Werten wie Familie, Freundschaft und
Selbstverwirklichung?

Das ist mir

weniger

wichtig

Ca. 10 — 20 Min

~Winsche, Werte und Wichtigkeit” ist der Titel von
Arbeitsblatt 2.

Auch hier liest eine Schulerin oder ein Schtler den

D% ld Text vor.
Wid\t Die Schulerinnen und Schiiler tragen dann in die

Viertelkreise ein, welche individuellen Wiinsche die
hochste Wichtigkeitsstufe flr sie selbst haben, wel-
che wichtig sind und welche fir sie weniger wichtig
sind.

Die Schilerinnen und Schtiler erledigen die Aufgabe
in Einzelarbeit.

Danach soll in einer Diskussion noch einmal auf den
Stellenwert der immateriellen und materiellen Wiin-
sche eingegangen werden und dass die Lebensein-

stellung und die Persénlichkeit des Einzelnen sehr
unterschiedliche Entscheidungen ergeben kénnen.

Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 3




ausend Wege_ Modiud
Zur Wunscher fullung

Welche Wege gibt es, sich einen Wunsch zu erflillen, so unerreichbar er Ihnen vielleicht
Au'gabe erscheinen mag?

Geht das bei Ihnen tber Sparen, suchen Sie sich einen Nebenjob oder haben Sie noch
ganz andere ldeen?

Uberlegen Sie sich an konkreten Beispielen, wie Sie den jeweiligen Wunsch angehen
und verwirklichen kénnen. Tragen Sie den Wunsch und die Wege in das Schaubild ein.

Finden Sie dabei moglichst viele Ansatze, dem Ziel ein Sttick naher zu kommen!

Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 2

Wunsch: \ Das Eﬂ m‘r
Weg: wenlge-r
wichtig

Das ist mir

wichti9

Das&ﬁ mir Wunsch:

On ers Weg:
oeS wichtig

Weg:




Wtunsche und
Bedurfnisse

Welche Wege gibt es, sich einen Wunsch zu erflillen, so unerreichbar er Ihnen vielleicht

erscheinen mag?

Geht das bei Ihnen tber Sparen, suchen Sie sich einen Nebenjob oder haben Sie noch

ganz andere ldeen?

Uberlegen Sie sich an konkreten Beispielen, wie Sie den jeweiligen Wunsch angehen
und verwirklichen kénnen. Tragen Sie den Wunsch und die Wege in das Schaubild ein.

Finden Sie dabei moglichst viele Ansatze, dem Ziel ein Sttick naher zu kommen!

Wunsch:

Weg:

Bitte ankleben: Modul 1, Arbeitsblatt 2

Informationen

Ca. 60 Min

bes<

Wunsch

Weg:

Schulerinnen und Schiler sollen sich mit der kon-
kreten Realisierung ihrer Winsche beschéftigen.
Nachdem der Arbeitsauftrag erlautert wurde, wird in
Einzelarbeit zunachst das Arbeitsblatt ausgefillt.
AnschlieRend diskutieren die Schulerinnen und

Schuler in Kleingruppen, welche Moglichkeiten sich
Uberhaupt anbieten, der Erfullung ihrer Wiinsche

naher zu kommen. Grundlage sind die zuvor bearbei-

teten Arbeitsblatter.

Jede Gruppe hélt ihre Ergebnisse auf einem Plakat
fest, das dann mit den Plakaten der anderen Grup-
pen an der Wand befestigt wird.

AnschlieBRend werden die Ergebnisse im Plenum ver-
glichen und zur Diskussion gestellt. Die Ergebnisse

kénnen geclustert und gemeinsam bewertet werden,

damit jede Schulerin und jeder Schiler auch auf die
Lésungsideen der anderen Zugriff hat.

Wunsch:

Wunsch:

Weg:




Ine ideale Nodul

ukunit... :

Auf abe Wie sieht Ihr Wunschlebenslauf aus? Was ware lhr Wunschberuf, wie wéare lhr Freundeskreis, wie
g stellen Sie sich die perfekte Partnerschaft vor? Und wie soll Ihre Idealwohnung aussehen?

Diese Aufgabe ist als ein personliches Brainstorming gedacht, wobei Sie selbst hre Wunschzukunft
definieren kénnen. Viel Spaf3!

Mein Wunschieben 93\’\1‘

Heute:
Freu
Heute: nds
Q’ Mit 30 Jahren:
Mit 25 Jahren:
Mit 35 Jahren: Heute:
06 Mit 50 Jahren:
Mit 50 Jahren: Mit 25 Jahren: %
® Mit 65 Jahren:
Mit 65 Jahren: . , ~
Mit 35 Jahren: Heute: Fre'zG#
Mit 50 Jahren: Mit 25 Jah
i ahren:
Mit 65 Jahren: Mit 35 Jahren

i ren:

Heute:
Part ne so) ~ Mit 50 Jahren:
Mit 25 Jahren: 0
Mit 65 Jahren:

Mit 35 Jahren:
Mit 50 Jahren: d sonSt ?

N

Mit 65 Jahren:




ine ideale Wirsche g

Lehrende

Aufgabe Wie sieht Ihr Wunschlebenslauf aus? Was ware |hr Wunschberuf, wie ware Ihr Freundeskreis, wie

g stellen Sie sich die perfekte Partnerschaft vor? Und wie soll Ihre Idealwohnung aussehen?
Diese Aufgabe ist als ein personliches Brainstorming gedacht, wobei Sie selbst hre Wunschzukunft
definieren kénnen. Viel Spaf3!

Mein Wunschieben geruf

Heute:

Heute:
Q’ Mit 30 Jahren:
Mit 25 Jahren:
Mit 35 Jahren: N
Informationen
ca. 60 Min. it 50 Jahren:
Mit 50 Jahren: Bei der Bearbeitung des Arbeitsblatts 4 ,Eine ideale
Zukunft ...", kdnnen die Schulerinnen und Schuler
auf das Arbeitsblatt 3 zuriickgreifen. In Einzelarbeit t65 Jahren:
haben sie die Gelegenheit flir ein persénliches Brain-
Mit 65 Jahren:

Mit 35 Jahrer storming, um dann den individuellen Wunschlebens-

-
lauf zu entwickeln und aufzuschreiben. re’Zeil

Im Anschluss werden die Wunschlebenslaufe in der
Klasse aufgehangt, nach einer allgemeinen Leserun-
de sollen sie diskutiert werden.

Mit 50 Jahren:

Mit 65 Jahren:

Mit 35 Jahren:

Part ne sq) Mit 50 Jahren:
%

Mit 25 Jahren:
Mit 65 Jahren:
Mit 35 Jahren:
| o sONnst 2
Mit 50 Jahren: ©

N

Mit 65 Jahren:




m Erf o\g beginnt
erwegm;tuder 100%igen Ubernatime der

he Tun.”
v era“twortung fur daS personhc Dante Alighieri

Viodul

Budget- und
Finanzplanung

Zaele

Die Lebensplanung
hinterfragen,

Wiinsche auf
Realitatsgehalt priifen,

Ideen und Strategien fiir die
Realisation entwickeln,

kalkulieren und
verhandeln lernen,

die personliche Situation
einschatzen kénnen.
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Modul 2: Budget- und Finanzplanung

Im Modul 2 soll bei den Jugendlichen das Problembewusstsein daftir geschaffen bzw. gescharft
werden, dass Winsche und Traume vielfach zu ihrer Realisierung finanzielle und andere Ressour-
cen benétigen. In der Auseinandersetzung mit konkreten Kostensituationen, die entweder aktuell
oder zukunftig fur die Schiilerinnen und Schuler Bedeutung haben, sollen Handlungsalternativen
fur die kurz-, mittel- und langfristige Planung der Finanzierung von Ausgaben erarbeitet werden.
Die Auseinandersetzung mit den zu bericksichtigenden Kosten und Folgekosten von Konsum-
entscheidungen an den Beispielen ,Mobil telefonieren®, ,,Autokauf* und ,.eigene Wohnung" soll
dazu beitragen, eigene Wiinsche realistischer einzuschatzen und nach Handlungsalternativen bei
der Verwirklichung von Winschen zu suchen.

Modul 2 - Zielsetzungen

Die Arbeitsblatter ,Mobil telefonieren®, ,Das richtige Auto

far mich!* und ,,Eine eigene Wohnung!* sollen alternativ Das Modul will bei den Jugendlichen die Handlungs-
und nicht additiv bearbeitet werden, um die Motivation in kompetenzen hinsichtlich der Planung und Abwagung
der Klasse nicht sinken zu lassen. von Finanzierungsentscheidungen stérken.

Die Schulerinnen und Schuler sollen Handlungsstra-
In diesem Modul erstellen die Schiilerinnen und Schdler tegien fur die Planung und Finanzierung von Konsum-
ihren individuellen Budgetplan fur ihre monatlichen Ein- winschen erarbeiten und diskutieren, die an ihren
nahmen und Ausgaben. eigenen Vorstellungen anknupfen, aber auch die jewei-

ligen finanziellen Spielraume beriicksichtigen.

Ablaufplan Modul 2

Titel Arbeitsblatt Ziel Zeitrahmen
Agenda Kurzer Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter 10 Minuten
1 - Was brauche ich wirklich Einkommen und Erfullbarkeit von Wiinschen 30 Minuten
2 — Das richtige Auto fur mich Kosten eines Autos 60 Minuten
3 — Mein Wunschauto Kosten eines Autos 30 Minuten
90 Min
4 — Was kostet mein Wunschauto? Kosten eines Autos 60 Minuten
5 — Mobil telefonieren Kosten fur die Nutzung des Handys 60 Minuten
6 — Eigene Wohnung — Was brauche ich? Wohnformen, Wohnkosten 45 Minuten
7 — Eigene Wohnung — Was kostet es? Wohnformen, Wohnkosten 45 Minuten 2o Min
8 — Budgetplan Budgetplan aufstellen und verandern 45 Minuten
9 — Wer wurde wie entscheiden Unterschiedliche Charaktere und Bedurfnisse 15 Minuten

Bendétigtes Material

Folie Agenda und Folie Al Folienstifte, Schreibmaterial
Overheadprojektor Plakatpapier DIN A2, Befestigungsmaterial
Arbeitsblatter 1 -9 Zeitungsanzeigen (Wohnungsmarkt), Mietspiegel

Internetzugang Zeitungsanzeigen (Automarkt), Prospekte von Autohandlern, u. a.
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Wiinsch

Was brauche ich wirklich?

———  Beispiel

O

Ageﬂda Modul

Budget- und
Finanzplanung

me — Wirklichkeit

Das richtige Auto fiir mich

Mein Wunschauto

Was kostet mein

BBiSDiEl

Eigene Wohnung =
gWaS will ich_?

Was brauche ich?

Wer wird wie
entscheiden?

Eigene Wohnung —

Was kostet es?

Fnancpianung [l Modul
g e nd a Lehrende 2

sch aume — Wirklichkeit

2s brauche ich wirklich?

Beispiel

Ca. 10 Min

Modul 2 soll die Schulerinnen und Schaler darin un-
terstiitzen, einen Weg zwischen ihren Wanschen, ih-
ren wirklichen Bediirfnissen und deren Vereinbarkeit
bei der Finanzierung zu finden. Dies soll durch Bei-
spiele aus der Realitat des Alltags erreicht werden.
Zur Einstimmung auf das Thema legt die Lehrkraft
die Folie der Agenda Modul 2 auf und stellt kurz den
Fahrplan® fir Modul 2 vor.

stet mein
hauto?

3

C Mobil telefonieren

Beispiel -

Eigene Wohnung =
gWas will ich?

Was brauche ich?

Eigene Wohnung =
gWas will ich?
Was kostet es?

o |
Budgetplan -
entscheiden? —.

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

10 Minuten

Methode

Einfuhrung, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Agenda gibt den Schiilerinnen und Schiilern schon einen kurzen Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter

und Uber das Ziel der Reise im Modul 2, dem individuellen Budgetplan.

Benotigte Materialien

Overheadprojektor, Folie
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anl

brauche
ich wirklich?

Tragen Sie lhre unterschiedlichen Ausgaben in die Tabelle ein!
Beispiele: Miete, Nebenkosten, Kleidung, Versicherungen,
Hobby, Kino, Disco, Bicher, Friseur, Zigaretten, Getrénke,
Computer, Handy, Sparen, ... Die Zuordnungen (unverzichtbar
oder verzichtbar) fallen sicherlich sehr unterschiedlich aus.
Diskutieren Sie die Verschiedenartigkeit!

-
<
=
=)
=
=
~
=
)
>

Bausparvertrag

Lebensmittel

gering

Ferrari

e ——

S brauche

Modul | ich wirklich?

finterschiedlichen Ausgaben in die Tabelle ein!
[iNebenkosten, Kleidung, Versicherungen,

feo. Biicher, Friseur, Zigaretten, Getranke,

WY, Sparen, ... Die Zuordnungen (unverzichtbar
P fallen sicherlich sehr unterschiedlich aus.
fiie Verschiedenartigkeit!

Informationen

Ca. 30 Min

ehenSI‘

Ankniipfend an den Wunschlebenslauf (Modul 1/

4) sich die Schalerinnen
und Schiler jetzt mit der Frage, wie ihre Wainsche
und Vorstellungen umgesetzt werden konnen.

Fr die Bearbeitung des Arbeitsblattes soll eine
Folie desselben aufgelegt werden, damit der
Arbeitsauftrag anschaulich erklart werden kann.

Es muss darauf hingewiesen werden, dass unten
links die Dinge aufgefiihrt werden sollen, die fiir die
Schilerinnen und Schiler unverzichtbar sind und ihr
(Uber-) Leben sichern wie Lebensmittel, Kleidung,
Miete usw. Aufsteigend nach oben rechts stehen die
Dinge, die sie fiir sehr wichtig halten, um z.8. eine
gewisse Lebensqualitat zu sichern und ganz rechts
obenist die , Ferrari-Ecke". Hier sind diejenigen

Wiunsche unterzubringen, die wahrscheinlich Traume
bleiben werden.

Wenn alle Fragen abgeklart sind, bekommen die
Schulerinnen und Schuler den Auftrag, die Vorgaben
des Arbeitsblatts weiter zu entwickeln, indem sie ihre
eigenen Wansche eintragen.

Im Plenum sollen die Schulerinnen und Schuler tber
ihre

ring

Budget- und
Finanzplanung ModU|
Al
Lehrende
Ferrari
hoch

och

Arbeitsblatt flir Schilerinnen und Schtiler

Arbeitsblatt 1
Zeitrahmen

30 Minuten
Methode

Lehrervortrag (Folie), Einzelarbeit, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz

des Arbeitsblatts

Die Schulerinnen und Schuler erkennen, dass es im materiellen Bereich eine starke Abhangigkeit zwischen Einkom-
men und der Erfullbarkeit von Wiinschen gibt. Sie sollen sich mit ihren eigenen Prioritaten auseinandersetzen und ihre

Entscheidungen begriinden kénnen.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 1, Folie vom Arbeitsblatt 1, Overheadprojektor



37

Budget= und

BeiSDlelrechnung.

Sportwagen

rker
at pampf U
o Caby 2 er Haube*
abrio i
Kenn; | ki
e ik e’ zahlen: 9 japg oy unschiagbars
. [ AT kg Km-Stand:100 000 gy S
Stadt‘\‘tle anzuschauen* 555;20‘ P‘lubraur’nlsr1 Senit
- s . v
oo Ausstattung: | ogorgper 0 21100 km
Klein' s o
Typ: nlen:  erst! Jahr altooo o S:z;q
Kennzahlen: Km-star\dfr'aum 10!\ Alufe:’ Vichs Fensterheber
Ps-.75,H§\. 47\ auf 100 KM Koston; i o
\/erb;ag\o ) Ktz e Ktueler Preis .
. CD-Ra ; ‘
- . 5 aftpflicht 150,00
Au Khmaa{\‘lergriege\ung Inspektion ((’g fi\/’,onw 103y 15000 g
Zen:ar‘?‘cr\—ad& % Reparatur Ruc;’ych)v TOV " 38000 ¢
Me n, aktueller Preis 10006 S
11Benzin. ,
. f : 00,00€
p t{fzftsptfeliucf\t (6 Mon., 140%) 6
\naspe\«tion, TOV entfalit,
da3Jahre Garantie

Berechnen Sie die durchschnittlichen monatlichen Gesamtkosten bei
einer Laufleistung von 500 km. Diskutieren Sie die Vor- und Nachteile
eines Neuwagens im Vergleich zu einem Gebrauchtwagen!

Finanzplanung

odul
ichtige Auto ",

ich! a7

Beispielrechny ng,

Sportwagen

unter
=l a Dampt
[ [ Q Typ: Cabr 7 der Haube
abrio 5
ng: L ptaee Kennzahlen: 6 jape o Ui
. ' MO nutrig Km-Stang: 100, 000k o
ﬂ‘t']_e anzuschauen FS:120, Hubraym g ST
in jede Ausstatt, erbrauch; 9,g) auf100

rinnen und Schiiler wiinschen sich ein Auto und sparen dafiir auch Geld. Die meisten sind sich
laraber im Klaren, dass neben dem Kaufpreis auch monatliche Kosten anfallen, die bezahit werden

tbeit sollen sie beispielhatt die monatlich anfallenden Kosten der beiden Autos berechnen und
iellen. Die Partner suchen sich jeweils eines der beiden Autos aus und berechnen zunéchst
Kosten pro Monat. Wahrend dieser Arbeitsphase soll die Lehrerin bzw. der Lehrer firr Fragen und
fen zur Verfiigung stehen

2 € - 12 Mon. = 372,24 € Benzin + 70 € Steuer + 1.200 € Hattpflicht = 1.642,24 €
642,24 € 1 12 Mon. = 136,85 €

€12 Mon. = 776,16€ Benzin +150€ Steuer+1.500€ Haftpflicht+380€ Inspektion = 2.806,16 €
,806,16€ : 12 Mon. = 233,84€

erden die Ergebnisse bzgl. der Vor- und Nachteile der beiden Fahrzeuge diskutiert (zum
im Neuwagen geringer lange keine .. Ibeim
vagen geringerer Anschaffungspreis, bessere Ausstattung, ...)

d sollen die Schulerinnen und Schiler tberlegen, welche weiteren Kosten ein Auto noch verursacht
3 Winter- und ). Dabei kommt es nicht auf
keit und exakte Kostenermittlung an, sondern vielmehr soll das Versténdnis der Schiilerinnen und
anfallende Kosten, die mdglicherweise bisher nicht beachtet wurden, geschart werden.

s Arbeitsblatt 2 und die Arbeitsbléitter 3, 4 sind alternativ zu verwenden,

[

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen
60 Minuten

Methode

Partner- und Einzelarbeit, Schulervortrag, Diskussion im Plenum, Brainstorming

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiler lernen beispielhaft, welche monatlichen Kosten ihr gréBter Wunsch, ein Auto zu fahren,

verursacht.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 2
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WViodul
Mein

Wunschauto

Was mein Wunschauto konnen und besitzen soll:

(z.B. Farbe, GroBe, Design, ...)

Mein Wunschautoist ein:

i

Rin Wunschauto konnen und besitzen soll:

JBe. Design. ...

Budget- und
Finanzplanung

schauto

Informationen

Ca. 30 Min

Die Schillerinnen und Schiler sollen zunachst mithilfe des
Arbeitsblattes schriftich festhalten, wie ihr ,Wunschauto®
(,Traumauto") beschaffen sein soll. Unabhéingig von Kosten,
Zwangen und Abwégen der Wirtschaftichkeit sollen sie irer
Phantasie freien Lauf lassen. Die Schriftform ist wichtig, weil sie
dazu zwingt, sich konzentrierter mit den z. T. halb- oder unbewussten
Motiven zu beschattigen und sie auch in Worte zu kleiden

In Partnerarbeit konnen aus den Aufzeichnungen Kriterien erarbeitet
werden, worauf der Einzelne besonders Wert bei der Beschaffenheit
seines ,Wunschautos" legt. Aufgrund dieser Kriterien kann z.8. eine
Markterkundung erfolgen. Im Plenum sollen die unterschiediichen
Kiterien ausfiihrlich diskutiert werden

Falls die Schillerinnen und Schiller nicht schon ein

einer bestimmten Automarke direkt im Blick haben, kann in Partner-
oder Gruppenarbeit nach Autoangeboten gesucht werden, die den
Kriterien am besten entsprechen.

unschautoist ein:

iy

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

30 Minuten

Methode

Einzelarbeit, Schulervortrag, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Schiilerinnen und Schiler setzen sich exemplarisch (Auto) mit ihren Wiinschen und Traumen auseinander. Dabei

definieren sie ihr Wunschauto und begrtinden ihre Wahl.

Bendtigte Materialien

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt 3 (soll in Verbindung und als Voraussetzung fiir Arbeitsblatt 4 behandelt werden),

Prospekte von Autohandlern, Zeitungsanzeigen
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Budget- und
Finanzplanung

Viodul k(ostet mein 7
Was kostet mein - nschauto!

' geschatzt ermittelt
a s [Einmalzahlung/Leasing
bgebihr

a. 60 Min

Die Schiilerinnen und Schiler sollen selbststandig die anfallenden Kosten fir ihr

Kostenart geschatzt ermittelt Traumauto ermitteln und die monatliche Belastung kalkulieren kiinnen. Sie lermen
Kostenarten kennen, die sie bisher nicht wahrgenommen haben, und setzen sich mit den
Kaufpreis/Einmalzahlung/Leasing moglichen DI zwischen ihren und den
Realisierungsmoglichkeiten auseinander.
Zulassungsgebuhr Zur Ermittiung der Kosten kann auf Prospekte oder Preislisten von Autohausern,
und das Internet werden
Nummernschilder Sinnvolle Adressen im Internet sind: www.autoscout24.de, www.mobile.de, www.adac.
de; www.preisvergleich.de u.a.
Uberfuhrungskosten Die Schiilerinnen und Schiler knnen notwendige Informationen wie Kennzahlen,
Ausstattung und Kosten des ,Wunschautos* leicht im Internet recherchieren. Fir die -
Gebiihren der Bank fur Kredit Berechnung laufender Kosten miissen sie beispielsweise folgende Informationen
beschatfen —
[ t sinmalige Kost Hubraum und Schadstoffklasse, wichtig fiir die Hohe der Kfz-Steuer
esamt einmalige Rosten: ) oder die Typ fiir die Hohe der
Versicherung. _
Steuern Im Vordergrund dieses Arbeitsblattes steht nicht die exakte Berechnung der Kosten
des Wunschautos*, sondern vielmehr die Scharfung des Verstandnisses firr anfallende S
Versicherungen: osten, die moglicherweise von den Schiilerinnen und Schiller bisher nicht bedacht
urden.
Kfz-Versicherung jach der des stellen sich die und Schiiler ihre —
Ergebnisse gegenseilig vor. Anschiiefiend sollen diese Ergebnisse im Plenum diskutiert
Kasko-Versicherung werden
Leitiragen dazu konnen z.8. sein: Waren die berechneten Kosten hoher als gedacht?
Vollkasko-Versicherung ferden Sie trotzdem das ,Wunschauto* kaufen? Wie kann dann eine Finanzierung
aussehen? —
Verkehrsrechtsschutz r
b
Tankfullung
pe
TUV/ASU
Garagenmiete/Stellplatzmiete [Feditraten
0l/Olwechsel ffende Kosten
Inspektionen
Reparaturen
Ersatzteile Informationen zum Einsatz
Winter- und Sommerreifen deS Arbeltsblatts
Verkehrsclub
Wagenpflege
Knélichen

Leasing-/Kreditraten

Gesamt laufende Kosten

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

60 Minuten

Methode

Gruppen-, Einzelarbeit, Schilervortrag, Einzelarbeit, Diskussion im Plenum
Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiiler sollen selbststandig die anfallenden Kosten fir ihr Traumauto ermitteln und die monatliche
Belastung kalkulieren kénnen. Sie lernen Kostenarten kennen, die sie bisher nicht wahrgenommen haben und setzen sich
mit den moglichen Diskrepanzen zwischen ihren Wunschvorstellungen und den vorhandenen Realisierungsméglichkeiten
auseinander.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 4, Prospekte und Preislisten von Autohandlern, Internetzugang, Zeitungsanzeigen
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Mobil

telefonieren

echnis

Vertrag

a ten zu
O SMS-und Gespraphskos
anderen Netzanbietern hoch
O mogliche Zusatzkosten
(Khngeltonabos,..)

Ein Vertrag it sm:‘e"g‘:l‘ma |g‘en1 Telefonieren
regelmaBigem SMS-Versand
... langfristiger Nutzung

.. kostenbewuBtem Umgang
Ausschopfung von Angeboten
... regelmaBigem Einkommen

Beispiele

Vertragsdauer: 24 Monate
Anschlussgebuhr (einmalig): 30€
Handykauf: 60€
Grundgebiihr (pro Monat): 20€
Gesprachminute: 025€

SMS:

025€
100, Frei-Minuten*/50 , Frei-SMS*

Formel:

auf deM
' neuﬁ"“gmd“ oé‘g““

jonales
iy - ”‘:“gseheﬂ“
Q’W,,amﬁd‘“ Ausstatuns . i~
° Sosenc || Pre-Paid-Karte 20
Kosten: @ Grundgebuhr speid'\eﬂ“;‘e,--'“ .A‘lfs‘. "
ostem @ Mindestumsatz _ 2di0; .
biihr Kosten: @ Pre-Paid-Karte e
@ Anschlussge! . t L T
@ Gesprachsminutenpreis ® Gesprachsminutenpreis
@ SMS-Preis @® SMS-Preis
@ evt. Handy @ evt. Handy
" iedri S-und Vorteile: O keine Vertragslaufzeit
Vortelle: © r(‘;‘ednrg;caymlnutenpfeise O absolute Kostenkontrolle
o suets;senﬁoniertes Handy O kostenfreie Erreichbarkeit
O rund um die Unr nufzo2r Nachteile: O hohe Preise fur SMS
Nachteile: O lange Vertragslaufzeit (24 Monate)

O hohe Preise fiir Gesprachsminuten
O Gesprach/SMS-Versand
nur mit Guthaben moglich
O nur Standardhandy
(keine Subvention)
Ein Pre-Paid-Handy ist sinnvoll bei ...
... unregelmaBigem Telefonieren
... unregelmaBigem SMS-Versand
... kurzfristiger, flexibler Nutzung
... kostenunbewuBtem Umgang
... ausschlieBlicher Nutzung von
Standardleistungen
... unterschiedlichen Monatsbudgets

Gleiche Nutzungsdauer:

24 Monate
Handykauf: 60€
Gesprachsminute: 040€
SMS: 030€

| Vertrag: | |
| Karte: | |
Ha”gika“f + A”““'““ﬁf"““’ In€ , Grundgebiihr in € + Gesprachminuten + Anzahl SMS
=Kosten im Monat in €

Budget- und
Finanzplanung

Viodul

Lehrende

union
,aupers awne: . ussenen”
e flones, | Pre-Paid-Karte oo
Grur[;dglebuwt "“5..5;0, e
Mindestumsatz

Sl
Informationen npreis R
Ca. 60 Min

Schilerinnen und Schiller verfiigen in der Regel bereits tiber N
(mindestens) ein Handy. Hier sollen sie in 4er-Gruppen die Vor- rolle
und Nachteile von Vertrags- und Pre-Paid-Karte herausarbeiten barkeit
und tabellarisch gegeniiberstellen.

Diese Ergebnisse werden spater in einem Tafelbild im Plenum
zusammen getragen. In der anschlieBenden Plenumsdiskussion
sollen unterschiedliche Nutzungsgewohnheiten und ihre

S
sprachsminuten
rsand

moglich
Auswirkungen au die Kosten erdrtert werden. Das Arbeitsblatt
5 wird nach der Diskussion als Information an die Schilerinnen
und Schler verteilt, wobei die Lehrerin bzw. der Lehrer die :
elefonieren
Formel zur Kostenberechnung kurz erlautert. MS-Versand
ler Nutzung
Beispiele: n Umgang
itzung von
0 Min./0 SMS:
Vertrag: 250 € +125€+20€+0€+0€= 2375€  [IMonatsbudgets
Karte:  250€+0€+0€+0€+0€=

250€
30 Min./30 SMS:

Vertrag:  250€+1,25€+20€+0€+0€= 2375€

Karte:  250€+0€+0€+12€+9€= 2350€ 24 Monate
75 Min. /75 SMS: i c0€
Vertrag:  250€+125€+20€+0€+625€=  3000€ [ 040€
Karte:  250€+0€+0€+30€+2250€= sso0€ [ 030€
100 Min./50 SMS:

Vertrag:  250€+125€+20€+0€+0€= 2375¢€

Karte:  250€+0€+0€+40€+15€= 5750€

fiinuten + Anzahl SMS
Im Anschluss sollen die Schalerinnen und Schiller ihre eigenen

monatlichen Kosten berechnen und diskutieren, welche Variante
fir sie vor dem Hintergrund ihrer Nutzungsgewohnheiten

Jolgende | sinnvoll ist bzw. warum sie trotz ginstiger monatlicher Kosten
eventuell andere Varianten bevorzugen.
| Vertrag: ‘ ‘
| e | \
Is:

100 Min./50 SMS

Berechnen Sie folgende Szenarien:

0 Min./0 SMS: 75 Min. /75 SMS:

Vertrag: ‘ ‘ Vertrag: ‘ ‘
Karte: ‘ ‘ Karte: ‘ ‘
30 Min./30 SMS: 100 Min./50 SMS
Vertrag: ‘ ‘ Vertrag: ‘ ‘
Karte: ‘ ‘ Karte: ‘ ‘

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt 5
Zeitrahmen

60 Minuten

Methode

Gruppenarbeit, Schulervortrag (Tafelbild), Diskussion im Plenum, Lehrervortrag mit Hilfe der Folie

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler setzen sich mit ihren Nutzungsgewohnheiten auseinander und kénnen auf dieser Grundlage
eine Entscheidung firr einen Vertrag oder eine Pre-Paid-Karte begriinden.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 5, Overheadprojektor, Folie, Folienstifte
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ohnung-wi; wil ich‘?‘ ?ﬁni‘:;zz;::g Wiodt
ul  jbrauche ich:
Eigene Wohnung - Was will_ich? N\od b

Was brauche ich? —

Informationen

der
Ca. 45 Min ippe Ihre
In Kleingruppen sollen sich die Schillerinnen und Schaler ausfiihrlich mit Thema
. “aumwoh“u“g ihren Wainschen fr die eigene Wohnung befassen. Dabei ksnnen sie auf tellen Sie
Anmeine den Wunschlebenslauf aus dem Modul 1 zurtickgreifen, in den sie bereits vor?

erste Ideen eingetragen haben. Hierfur haben die Schiilerinnen und Schiiler
ca. 30 Minuten Zeit.

habeich folgende Wiinsche:

Im Anschiuss an die Gruppenarbeit erfolgt die Présentation der , Wunsch-
/ wohnungen* im Plenum mithilfe eines Metaplans, wobei die Verschieden-
GroBe: Formulieren Sie anhand der heit der Vorstellungen der einzelnen Gruppen im Unterrichtsgespréch

B hervorgehoben wird.
An das Arbeitsblatt 6 reiht sich direkt Arbeitsblatt 7 an, in dem die Berech-

Anzahl Zimmer: -

folgenden Liste in der Gruppe |hre
Wunschvorstellung zum Thema

|| nung der Kosten der gewanschten Wohnung erfolgen soll. Da der Zeitbe-
Ort/Stadtteil: - .Eigene Wohnung". Wie stellen Sie dart far die Recherche der Kosten sehr unterschiedich sein kann, kann
sich lhre Traumwohnung vor? H diese Aufgabe zum Teil oder ganz als Hausaufgabe gestellt werden.

Diese Dinge muss meine Wunschwohnung erfiillen/haben:

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt 6
Zeitrahmen

45 Minuten

Methode

Gruppenarbeit, Metaplan, Diskussion im Plenum, Internetrecherche
Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler setzen sich exemplarisch (eigene Wohnung) mit ihren Winschen und Traumen
auseinander. Dabei definieren sie ihre ,Wunschwohnung® und begrtinden ihre Wahl.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 6 (soll in Verbindung und als Voraussetzung mit Arbeitsblatt 7 behandelt werden), Plakatpapier DIN A2,
Schreibmaterial
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Was kostet es?
[Aufeabe |

Sie haben in der Gruppe lhre Wunschvorstellungen
formuliert. Versuchen Sie nun, mit Hilfe von Zeitungen
oder tber das Internet die Kosten zu bestimmen!

Wunschvorstellung ,Wohnung*
Kaution, Makler/Provision, Umzug,
Einrichtungsgegenstande, Wandfarbe, ...

Eigene Wohnung - -Was will |ch7

Viodul

Kosten

ohnung - Was will |ch7

'kostet es?

ruppe Ihre Wunschvorstellungen

Informationen

Budget- und
Finanzplanung MOdu|

Die Schiilerinnen und Schiiler sollen die Kosten ihrer ,Wunschwohnung” ermittein
und in das Arbeitsblatt 7 eintragen. Dabei soll auch zwischen einmaligen und
Jaufenden Kosten werden. Die kann mithilfe von
Daten aus dem Internet oder den Anzeigenteilen der 6rtlichen Presse erfolgen.
Soweit vorhanden kénnen Mietspiegel, Daten der 6rtlichen Mietervereine u.a.
verwendet werden. Wahrend dieser Arbeitsphase soll die Lehrerin bzw. der Lehrer fur
Fragen und Erlauterungen zur Verfigung stehen.

Es geht darum, nicht nur die direkten Kosten der Wohnung zu betrachten. Vielmehr
sollen auch weitere zu bedenkende Faktoren (wie z.B. die Anbindung an den OPNV
for Fahrten zur Arbeitsstelle, Schule, etc.) einbezogen werden, um eine individuell
optimale Losung zu finden. Dabei konnen auch schon die Kosten der eigenen

 mit den der und Schiler in Beziehung
gesetzt werden
Nach der des Arbeif stellen sich die Schalerinnen und Schuler
ihre Erg igvor. sollen diese im Plenum

diskutiert werden.

Im Vordergrund dieses Arbeitsblattes steht nicht die exakte Berechnung der Kosten
der ) *, sondern vielmehr die Scharfung des Verstandnisses fur

anfallende Kosten, die moglicherweise von den Schillerinnen und Schiilern bisher
nicht bedacht wurden.

F

Meine Traumwohnung — Kosten:

Einmalige Kosten: /
Laufende Kosten: /

Meine Traumwohnung = Kosten:

Einmalige Kosten: /
Laufende Kosten: .

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schilerinnen und Schtiler

Arbeitsblatt 7
Zeitrahmen

45 Minuten
Methode

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler lernen Kostenarten kennen, die sie bisher nicht wahrgenommen haben. Sie setzen sich
mit den moéglichen Diskrepanzen zwischen ihren Wunschvorstellungen und den vorhandenen Realisierungsmaéglich-

keiten auseinander.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 7, Zeitungsanzeigen, Internetzugang, Mietspiegel o. &.




43

Budgetplan ;

m Bitte tragen Sie Ihre Einnahmen und Ausgaben in diese Tabelle ein und
errechnen Sie die Bilanz aus beidem!
Brteen
Welche Méglichkeiten gibt es, lhre

Einnahmensituation zu verbessern?

getplan

Budget= und
Finanzplanung

Bitte tragen Sie Ihre Einnahmen und Ausgaben in diese Tabelle ein und
errechnen Sie die Bilanz aus beidem!

Im Monat Welche gibtes, lhre

giitung € kurzfristig:

Lehrende

A8

Einnahmensituation zu verbessern?

Viodul

Ca. 45 Min

Auf der Grundlage der ermittelten monatlichen Kosten fur die

eigene Wohnung sollen die Schiilerinnen und Schiiler nun einen
erstellen,

samt Einn|  Dazu tragen sie zunéchst ihre regelmaBigen monatlichen Ein-

nahmearten und dann in der Gruppe (3er
~oder der-Gruppe) mogliche Ausgabenarten

Die zusammengestellten Einnahme- und Ausgabearten sollen
dann im Plenum vorgestellt werden.

Kenzeichen Sie lhre Ausgaben mit
folgenden Begriffen: Basiskosten,
Konsum, Sparen/Altersvorsorge, Sparen/
Wiinsche, Kredit

Ausbildungsvergiitung € kurzfristig:
Taschengeld €
Nebenjob € langfristig:
Geschenke € D
€
Gesamt Einnahmen im Monat € Aufgabe

In der Diskussion kénnen weitere Ausgabearten dazukommen,
die in einigen Gruppen vielleicht vergessen wurden. Die Ergeb-
nisse werden auf dem Arbeitsblatt als Folie festgehalten.

Der nach der kann

it
gen,
fge. Sparen/

dann von den Schlerinnen und Schlern genutzt werden, um ihr
individuelles Budget zu ermitteln.

Wichtig! Die personlichen Daten sind nicht fiir die O

gedacht und eine Bewertung durch die Lehrkraft oder andere

Jugendliche soll unbedingt unterbleiben.

In der abschlieBenden Diskussion soll deshalb darauf geachtet

werden, dass auf unpersonlicher Ebene darber gesprochen

wird, ob Ausgaben die Einnahmen tbersteigen, ob und welche
bestehen, welche es gibt,

Ausgaben und Einnahmen im Gleichgewicht zu halten.

Lebensmittel €

Miete €

Auto
Urlaub
Handy

Kleidung

Telefon

Computer

[Gesamt Ausgaben im Monat €

Jnen:

- = Bilanz:

Ausgaben

Lebensmittel

Miete

mmmmmmwmmmmmmmma

Gesamt Ausgaben im Monat

*

- = Bilanz: €

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

45 Minuten

Methode

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum, Brainstorming

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Die Schulerinnen und Schiiler stellen einen eigenen Budgetplan auf, reflektieren die Méglichkeiten, den eigenen Bud-

getplan zu verandern.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 8, Overheadprojektor, Arbeitsblatt als Folie, Folienstifte
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WER wird_\glE .

: Intel- 3
jgenschaften:
lEe‘\%(uell, strul_&turvert‘

Eigenschaften'.
Lebhaft, |mp‘:lslvh,
Kkreativ, chaotisc!
Fakten: Hobby: Kunst. .
geht gerne shoppen un
verliert den Uberblick,
unternimmt viel mit
Freunden, lebtin einer
Kleinen WG

Finanzgenie

Gesamt (Ausbildungs- 750 € 750 €

vergutung, ...)

e | e n Bitte versuchen Sie, mit der gleichen Ausbil-
. dungsverguitung das unterschiedliche tagliche

Leben der Freunde zu finanzieren! Kreisen Sie

Eigenschaften:
Neugierig, kommu-
nikativ, ordentlich,

Fakten: Hobby: Rei-
sen, ferne Lander,
teilt sich das Geld
ein, liebt Qualitat,

hat ein Zimmer bei

Bekannten /=

ird WIE Fananzpianins [l Wiodul
e |d e “? s-e. mit der gleichen Ausbil- 2

dungsvergutung das unterschiedliche tagliche
Leben der Freunde zu finanzieren! Kreisen Sie

Lehrende

Eigenschaften:
Aufgeschlossen, ziel
orientiert, sportlich,
trendverriickt
Fakten: Hobby:
Handball, gibt sein
Geld gerne aus, das
AuBere ist wichtig,
lebt modern auf
groBem Raum

Eigenschaften:
Neugierig, kommu-
nikativ, ordentlich,
Finanzgenie
Fakten: Hobby: Rei
sen, ferne Lander,
teilt sich das Geld

Miete
Nebenkosten
Telefon/Internet
Lebensmittel
Sonstiges

150 250 350 150 250 350

20 40 60 20 40 60
100 150 200 | 100 150 200

RN

350
30
60

200

K

20 40 60 20 40 60
50 100 150 50 100 150
20 40 60 20 40 60
20 30 40 20 30 40
50 100 150 50 100 150
40 60 80 40 60 80

Handy
Klamotten/Schuhe
Kosmetik/Frisur
Zeitungen/Blicher
Schmuck/Uhr
Kino/Konzert/Disco
Geschenke

60
150
60
40
150
80

Ausgehen

750 € 750 € 750 € 750€ | 750€
Informationen
Ca. 15 Min
B Dieses Arbeitsblatt fordert die Schalerinnen und 250 350
€ Schiler auf, sich in die K6pfe unterschiedlicher 20 30|
€ 20 Menschentypen hinein zu versetzen. Unter Beriick- 40 60 |
€ 100 sichtigung der unterschiedlichen Eigenschaften und 150 200 |
€ der vorliegenden Fakten erstellen die Schulerinnen
und Schller einen Einnahmen- Ausgabenplan far die
o 20| (Charaktere der beschriebenen Jugendichen. Esist 0 o |
o so| alsErganzung zum vorherigen Budgetplan gedacht 0o 10| ——
o 2| Fernerhiftes zu erkennen, welche Charakter-Typen 0 6| ——
o 5| esauchinmeinem sozialen Umfeld gibt. Eventuel o aw0| —
o 50| beneidetman jemanden der sich etwas besonders oo 10| ——
o 40| leistenkann man ubersieht aber schell dass die- 0 80| ——
. se Person an andere Stelle auch andere Prioritaten —
o — et — | —
¢ | DurchEinkreisen bestimmen die Schilerinnen und E—
—  Schiler, welche Ausgaben ihrer Meinung der Betref- E—
fende favorisieren wird. Dabei missen Eingabenund ~ f—————
€ 40| Ausgabenim Einklang sein. Den Imagefaktoren, Mar- 80 120
€ | kenbewusstsein und dem gezielten Zufriedenstellen -
€ der Wansche kann durch die richtige Selbsteinschat-
: | zung der Persnlichkeit Rechnung getragen werden.
° — R
N R
20 40 60 | 20 40 60 | 20 40 60 | 20 40 60
40 60 80 | 40 60 8 | 40 60 80 | 40 60 80

[CECNONCNONCNONONGY

Sonstiges

Sparen/'

Jusgaben =\

Auto/Motorrad
Computer

40 80 120 40 80 120

120

Urlaub

Mabel

Sparvertrag

Bausparvertrag

ot dh b

Sonstiges

Kredit/'

Abgabe Eltern/Familie€ 20 40 60 20 40 60
Ratenzahlung (TV,..) € 40 60 80 40 60 80
Dispo €

60
80

Sonstiges €

Ausgaben Gesamt = ‘ ‘ ‘ ‘

Einnahmen - Ausgaben =‘ ‘ ‘ ‘

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

15 Minuten

Methode

Brainstorming, Einzelarbeit

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Die Schilerinnen und Schuler erkennen, dass unterschiedliche Charaktere unterschiedliche Bediirfnisse haben und

letztlich jeder die Entscheidungen fir seine Lebensplanung selbst treffen muss.

Bendtigte Materialien

Arbeitsblatt 9



m Erf o\g beginnt
erwegm;tuder 100%igen Ubernatime der

he Tun.”
v era“twortung fur daS personhc Dante Alighieri

Viodul

Budget- und
Finanzplanung

Zaele

Die Lebensplanung
hinterfragen,

Wiinsche auf
Realitatsgehalt priifen,

Ideen und Strategien fiir die
Realisation entwickeln,

kalkulieren und
verhandeln lernen,

die personliche Situation
einschatzen kénnen.



46



Finanzplanung

Agendd o
2

me — Wirklichkeit

Was brauche ich wirklich?

— Beispiel
: Das richtige Auto fir mich]

Mein Wunschauto > (\
Was kostet mein
Wunschauto?
Beispiel
< Mobil telefonieren
Beispiel

Eigene Wohnung =
Was will ich?
Was brauche ich?

Eigene Wohnung —
Was will ich?
Was kostet es?

Budgetplan
Wer wird wie O
entscheiden? D




Budget- und
Finanzpianung [ij Miodul
genda” B2

me — Wirklichkeit

Was brauche ich wirklich?

Beispiel

Informationen
Ca. 10 Min

Modul 2 soll die Schulerinnen und Schiiler darin un-
terstutzen, einen Weg zwischen ihren Winschen, ih-
ren wirklichen Bedurfnissen und deren Vereinbarkeit
bei der Finanzierung zu finden. Dies soll durch Bei-
spiele aus der Realitat des Alltags erreicht werden.
Zur Einstimmung auf das Thema legt die Lehrkraft
die Folie der Agenda Modul 2 auf und stellt kurz den
»Fahrplan® fir Modul 2 vor.

. Mobil telefonieren

Beispiel

Eigene Wohnung =
gWas will ich_?
Was brauche ich?

Eigene Wohnung =
gWas will ich?
Was kostet es?

Budgetplan D
)

Wer wird wie
entscheiden?




Viodul
brauche .
as‘u:h wirklich?

Tragen Sie Ihre unterschiedlichen Ausgaben in die Tabelle ein!
Beispiele: Miete, Nebenkosten, Kleidung, Versicherungen,
Hobby, Kino, Disco, Blicher, Friseur, Zigaretten, Getranke,
Computer, Handy, Sparen, ... Die Zuordnungen (unverzichtbar
oder verzichtbar) fallen sicherlich sehr unterschiedlich aus.
Diskutieren Sie die Verschiedenartigkeit!

Ferrari

Bausparvertrag

Ausgaben

Lebensmittel

‘ Einkommen i

gering




Tragen Sie Ihre unterschiedlichen Ausgaben in die Tabelle ein!
Beispiele: Miete, Nebenkosten, Kleidung, Versicherungen,
Hobby, Kino, Disco, Blicher, Friseur, Zigaretten, Getranke,
Computer, Handy, Sparen, ... Die Zuordnungen (unverzichtbar
oder verzichtbar) fallen sicherlich sehr unterschiedlich aus.
Diskutieren Sie die Verschiedenartigkeit!

Ausgaben

Budget- und

Was brauche =~ ™=

ich wirklich?

Informationen
Ca. 30 Min

Anknupfend an den Wunschlebenslauf (Modul 1/
Arbeitsblatt 4) beschaftigen sich die Schulerinnen
und Schiler jetzt mit der Frage, wie ihre Wiinsche
und Vorstellungen umgesetzt werden kénnen.

Far die Bearbeitung des Arbeitsblattes soll eine
Folie desselben aufgelegt werden, damit der
Arbeitsauftrag anschaulich erklart werden kann.

Es muss darauf hingewiesen werden, dass unten
links die Dinge aufgefiihrt werden sollen, die fur die
Schulerinnen und Schuler unverzichtbar sind und ihr
(Uber-) Leben sichern wie Lebensmittel, Kleidung,
Miete usw. Aufsteigend nach oben rechts stehen die
Dinge, die sie fur sehr wichtig halten, um z.B. eine
gewisse Lebensqualitéat zu sichern und ganz rechts
oben ist die ,,Ferrari-Ecke"”. Hier sind diejenigen
Winsche unterzubringen, die wahrscheinlich Trdume
bleiben werden.

Wenn alle Fragen abgeklart sind, bekommen die
Schulerinnen und Schiler den Auftrag, die Vorgaben
des Arbeitsblatts weiter zu entwickeln, indem sie ihre
eigenen Wunsche eintragen.

Im Plenum sollen die Schulerinnen und Schiiler tber

ihre unterschiedlichen Zuordnungen diskutieren.
Lebenst g

‘ Einkommen i

gering

Viodul

Al

Lehrende

Ferrari




Vodul
Das richtige Auto

tiir MIC ‘

BeispielrechnUng:
wagen ..o
A Typ: der Hau
c @ Kel,:nzahl Sabrio woei Sonne
ispielrechnung: qank 2Y 12 €N: 9 Jahre g1t unschlagbar*
Be . ” p»knuffig Km-Stang: 100.000 '“e-‘ne\' 0
Stadtflitzer = adseue. R0 o e
in jede A erbrauch: 9,g) 5,
passtin oy usstattung, uf100 km
Kleinwagen " pariitick!
Typ: hr alt
. erstlla

Kennzahlen:

Km-Stand: 8.000 km

og. 75, Hubraum 101

Elektris
. A ’Ufelge?qhe Fensterheber
.47\ auf 100 kM osten: .
\/erbraUFZh- * Pl(;z?gnzm’ aktueller Preis
(attung: cD-Radio Haftp;’?uher 1500 €
ussta " i lage ICht .00
" rekion o 49%) 750008
-1 ack £ €paratur .
Metallic-Lac ,
11 Benzin, aktueller preis 70,00€
Kosten: Kfz_steuer

00,00€
Haﬂpﬂicht (© Mon., 14(\'.,)[ %) ©
Inspektion: TOV er_\tfa\ .
da3Jahre Garantie

d 38
(Rucklagen bilden) 0

Pl'e'\S ca. _Auf abe
1500 Euro | putoave |

Berechnen Sie die durchschnittlichen monatlichen Gesamtkosten bei

einer Laufleistung von 500 km. Diskutieren Sie die Vor- und Nachteile
eines Neuwagens im Vergleich zu einem Gebrauchtwagen!
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Beispielrechnuhg:

Typ: der Hau
' Cabrio bei So
0 Kenngz ] p nne
Beispielrechnung: qank ahlen: 9 janre oyt unschiagbar
. r »knuffig Km—stand: 100.000 ”\-\e'\ﬁef “
Stadt‘ ‘ ZB anzuschauen* CS-' 120, Hubraum 1 g ;m cenme?
) asst i ‘de Ausstattypo- ebra.UCh-' 9.8lauf100

Informationen
Ca. 60 Min

Sportwagen .. .

Viele Schulerinnen und Schler wiinschen sich ein Auto und sparen dafiir auch Geld. Die meisten sind sich
aber nicht dartiber im Klaren, dass neben dem Kaufpreis auch monatliche Kosten anfallen, die bezahlt werden

mussen.

In Partnerarbeit sollen sie beispielhaft die monatlich anfallenden Kosten der beiden Autos berechnen und
gegenuberstellen. Die Partner suchen sich jeweils eines der beiden Autos aus und berechnen zunéchst
getrennt die Kosten pro Monat. Wahrend dieser Arbeitsphase soll die Lehrerin bzw. der Lehrer fiir Fragen und

Erlauterungen zur Verfligung stehen.

Stadftflitzer:
5-4,71-1,32 €12 Mon. = 372,24 € Benzin + 70 € Steuer + 1.200 € Haftpflicht = 1.642,24 €

Pro Monat 1.642,24 € : 12 Mon. = 136,85 €

Sportwagen:
5.9,81-1,32€-12 Mon. = 776,16 € Benzin +150€ Steuer+1.500€ Haftpflicht+380€ Inspektion = 2.806,16 €

Pro Monat 2.806,16€ :12 Mon. = 233,84€

Im Plenum werden die Ergebnisse bzgl. der Vor- und Nachteile der beiden Fahrzeuge diskutiert (zum

Beispiel beim Neuwagen geringer Benzinverbrauch, lange Garantieleistung, keine Inspektionen, ... /beim
Gebrauchtwagen geringerer Anschaffungspreis, bessere Ausstattung, ...)

AnschlieBend sollen die Schilerinnen und Schiiler tiberlegen, welche weiteren Kosten ein Auto noch verursacht
(z.B. Kasko-, Vollkaskoversicherung, Stellplatzmiete, Winter- und Sommerreifen, ...). Dabei kommt es nicht auf
Vollstandigkeit und exakte Kostenermittlung an, sondern vielmehr soll das Verstandnis der Schilerinnen und
Schiuler fur anfallende Kosten, die mdglicherweise bisher nicht beachtet wurden, gescharft werden.

Hinweis: Das Arbeitsblatt 2 und die Arbeitsblatter 3, 4 sind alternativ zu verwenden.




Viodul
Mein

Wunschauto

Was mein Wunschauto konnen und besitzen soll:

Mein Wunschauto ist ein:
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8“\ Lehrende

Wunschauto

Was mein Wunschauto konnen und besitzen soll:

(z. B. Farbe, GréB3e, Design, ...)

Informationen

Ca. 30 Min

Die Schulerinnen und Schiler sollen zunachst mithilfe des
Arbeitsblattes schriftlich festhalten, wie ihr ,Wunschauto”
(,Traumauto®) beschaffen sein soll. Unabhangig von Kosten,
Zwangen und Abwéagen der Wirtschaftlichkeit sollen sie ihrer
Phantasie freien Lauf lassen. Die Schriftform ist wichtig, weil sie
dazu zwingt, sich konzentrierter mit den z. T. halb- oder unbewussten
Motiven zu beschéftigen und sie auch in Worte zu kleiden.

In Partnerarbeit kdnnen aus den Aufzeichnungen Kriterien erarbeitet
werden, worauf der Einzelne besonders Wert bei der Beschaffenheit
seines ,Wunschautos" legt. Aufgrund dieser Kriterien kann z.B. eine
Markterkundung erfolgen. Im Plenum sollen die unterschiedlichen
Kriterien ausflhrlich diskutiert werden.

Falls die Schilerinnen und Schdler nicht schon ein ,Wunschauto*
einer bestimmten Automarke direkt im Blick haben, kann in Partner-
oder Gruppenarbeit nach Autoangeboten gesucht werden, die den
Kriterien am besten entsprechen.

Mein Wunschauto ist ein:




Was kostet mein

Wunschauto?

Kostenart geschatzt ermittelt

Kaufpreis/Einmalzahlung/Leasing

Viodul

Zulassungsgebuhr

Nummernschilder

Uberfuhrungskosten

Gebuhren der Bank fur Kredit

Gesamt einmalige Kosten:

Steuern

Versicherungen:

Kfz-Versicherung

Kasko-Versicherung

Vollkasko-Versicherung

Verkehrsrechtsschutz

Tankfullung

TUV/ASU

Garagenmiete/Stellplatzmiete

O1/0lwechsel

Inspektionen

Reparaturen

Ersatzteile

Winter- und Sommerreifen

Verkehrsclub

Wagenpflege

Knéllchen

Leasing-/Kreditraten

Gesamt laufende Kosten




Budget- und
Finanzplanung

was kOStet mein Lehrende

Wunschauto®

Kostenart geschatzt ermittelt

Kaufpreis/Einmalzahlung/Leasing

Zulassungsgebuhr

R iwformationen .

Uberfi Ca. 60 Min

Die Schulerinnen und Schiler sollen selbststandig die anfallenden Kosten fir ihr

Gebuhr Traumauto ermitteln und die monatliche Belastung kalkulieren kénnen. Sie lernen
Kostenarten kennen, die sie bisher nicht wahrgenommen haben, und setzen sich mit den
Gesam{ maoglichen Diskrepanzen zwischen ihren Wunschvorstellungen und den vorhandenen
Realisierungsmdoglichkeiten auseinander.

Steuert  zur Ermittlung der Kosten kann auf Prospekte oder Preislisten von Autoh&usern,

) Zeitungsanzeigen und das Internet zurlickgegriffen werden.
Versich

Sinnvolle Adressen im Internet sind: www.autoscout24.de, www.mobile.de, www.adac.
Kfz de; www.preisvergleich.de u.a.

Die Schilerinnen und Schiler kénnen notwendige Informationen wie Kennzahlen,
Ausstattung und Kosten des ,Wunschautos" leicht im Internet recherchieren. Fir die
Voll Berechnung laufender Kosten mussen sie beispielsweise folgende Informationen
beschaffen:

Kas

Ver Hubraum und Schadstoffklasse, wichtig fur die Hohe der Kfz-Steuer
(www.wikipedia.org/wiki/kraftfahrzeugsteuer) oder die Typenklasse fiir die Héhe der

Tankfu Versicherung.

TUV/A Im Vordergrund dieses Arbeitsblattes steht nicht die exakte Berechnung der Kosten
des ,Wunschautos®, sondern vielmehr die Scharfung des Verstandnisses fir anfallende
Garage Kosten, die mdglicherweise von den Schulerinnen und Schiilern bisher nicht bedacht

L wurden.
Ol/0lw ) ) ) ) ) .
Nach der Bearbeitung des Arbeitsblattes stellen sich die Schiilerinnen und Schiiler ihre

Inspekd Ergebnisse gegenseitig vor. Anschlieend sollen diese Ergebnisse im Plenum diskutiert

werden.
Repara Leitfragen dazu kénnen z.B. sein: Waren die berechneten Kosten héher als gedacht?
Ersatzt Werden Sie trotzdem das ,Wunschauto” kaufen? Wie kann dann eine Finanzierung
aussehen?
Winter

Verkehrsclub

Wagenpflege

Knéllchen

Leasing-/Kreditraten

Gesamt laufende Kosten




obil
telefonieren

echriscn 2

Vertrag "~
g e
ge"an,b‘hn|id\“
@ Grundgeblhr
@ Mindestumsatz
@ Anschlussgebuhr _
@ Gesprachsminutenpreis
@ SMS-Preis
@ cvt. Handy

O niedrige SMS- und
Gespréchsminutenprelse

O subventioniertes Handy

O rund um die Uhr nutzbar

O lange Vertragslaufzeit (24 Monate)

O SMS-und Gesprachskosten zu
anderen Netzanbietern hoch

O mogliche Zusatzkosten
(Klingeltonabos,..)

Kosten:

Vorteile:

Nachteile:

st sinnvoll bei ... _
... regelméaBigem Telefonieren
... regelmaBigem SMS-Versand
... langfristiger Nutzung
__kostenbewuBtem Umgang
. Ausschopfung von Angeboten
regelmaBigem Einkommen

[Vertrag | I;ﬂsmew

Ein Vertrag i

Vertragsdauer: 24 Monate
Anschlussgebuhr (einmalig): 30€
Handykauf: 60€
Grundgebuthr (pro Monat): 20€
Gesprachminute: 0,25€
SMS: 0,25€

100 ,Frei-Minuten“/50 , Frei-SMS*

F

Aufgaben

Handykauf + Anschlussgebuhr i

ormel:

Viodul

jonales
"ano;\‘en“
pusse
ynormal®

Pre-Paid-Karte
ppussit i
Radio, +** e
® Pre-Paid-Karte JOUSE,
@ Gesprichsminutenpreis 1 o
@® SMS-Preis
@ evt. Handy

O keine Vertragslaufzeit
O absolute Kostenkontrolle
O kostenfreie Erreichbarkeit

O hohe Preise fur SMS
O hohe Preise fuir Gesprachsminuten
O Gesprach/SMS-Versand
nur mit Guthaben moglich
O nur Standardhandy
(keine Subvention)

Kosten:

Vorteile:

Nachteile:

Ein Pre-Paid-Handy ist sinnvoll bei ...
... unregelmaBigem Telefonieren
... unregelméaBigem SMS-Versand
... kurzfristiger, flexibler Nutzung
... kostenunbewuRtem Umgang
... ausschlieBlicher Nutzung von
Standardleistungen

€ ... unterschiedlichen Monatsbudgets

Treesa]

Gleiche Nutzungsdauer: 24 Monate
Handykauf: 60 €
Gesprachsminute: 0,40€
SMS: 0,30€

n€

24 24

+ Grundgebuihr in € + Gesprachminuten + Anzahl SMS

= Kosten im Monat in €

Berechnen Sie folgende Szenarien:

0 Min./0 SMS:

Vertrag:

Karte:

30 Min./30 SM

S:

Vertrag:

Karte:

75 Min. /75 SMS:

Vertrag:

Karte:

100 Min./50 SMS

Vertrag:

Karte:




obil

telefonieren

Budget- und
Finanzplanung

Lehrende

Viodul

A5

iech dem
ecnn da* e
» en Swan \\ 1es
neves! X\ fun\A\O“:n“
er r a g ,,a o ! Uss\d‘“"‘g' I+
\[leg A aalkamera, P r e P a Id K a r t e pnorma
p‘g.pwye\" gr Ausst anung-
Kosten: P G.rur\dgebl—'hr w eiche ne, adlos
® Mindestumsatz Spex Dyo Daid Koo ug_e“
: éns‘;) Informationen enpreis Ted‘n‘k
es
® SMS- Ca. 60 Min
@ evt.H Schulerinnen und Schuler verfugen in der Regel bereits Gber it
Vorteile: O niedr| (mindestens) ein Handy. Hier sollen sie in 4er-Gruppen die Vor- htrolle
Gesp und Nachteile von Vertrags- und Pre-Paid-Karte herausarbeiten barkeit
O subv . .
o rund und tabellarisch gegentiberstellen. S
| Diese Ergebnisse werden spater in einem Tafelbild im Plenum Sprachsminuten
Nachteile: 8 g&gc zusammen getragen. In der anschlieBenden Plenumsdiskussion rg,_an_d
ands sollen unterschiedliche Nutzungsgewohnheiten und ihre moglich
O mog Auswirkungen auf die Kosten erortert werden. Das Arbeitsblatt ;l
(Klit 5 wird nach der Diskussion als Information an die Schulerinnen
Ein Vertrag ist sinnvo und Schuler verteilt, wobei die Lehrerin bzw. der Lehrer die .;Iefonieren
...regq  Formel zur Kostenberechnung kurz erlautert. SMS-Versand
:e;g\; sler Nutzung
.. la
kos  Beispiele: f Umgang
utzung von
..AUy 0 Min./O SMS: \n
--T88  Vertrag: 250€+125€+20€+0€+0€= 23,75€ Monatsbudgets
- . Karte: 250€+0€+0€+0€+0€= 250€
Beis| 30 min./30 swms:
Vertragsdauer: Vertrag: 250€+125€+20€+0€+0€= 23,75 €
Anschlussgebl','lhr (einm Karte: 2,50€+O€+0€+12€+9€: 23,50€ 4M0nate
Handykauf: 75 Min. /75 SMS: 60€
Grundgebiihr (proMong ~ Vertrag: 250€+125€+20€+0€+625€=  30,00€ 040€
Gesprachminute: Karte:  250€+0€+0€+30€+2250€ = 55,00 € 0.30€
SMS: 100 Min./50 SMS:
100 ,Frei-Minuten“/50,|  Vertrag: 2,50€+125€+20€+0£€+0£€= 23,75€
Karte: 250€+0€+0€+40€+15€= 57,50 €

Formel

Aufgaben

Berechnen Sie folgende

0 Min./0 SMS:

Vertrag:

Im Anschluss sollen die Schulerinnen und Schler ihre eigenen
monatlichen Kosten berechnen und diskutieren, welche Variante
fur sie vor dem Hintergrund ihrer Nutzungsgewohnheiten
sinnvoll ist bzw. warum sie trotz glinstiger monatlicher Kosten
eventuell andere Varianten bevorzugen.

flinuten + Anzahl SMS

Vertrag:

Karte:

Karte:

30 Min./30 SMS:

100 Min./50 SMS

Vertrag:

Vertrag:

Karte:

Karte:




Eigene Wohnung - Was wil\_ich? <
Was brauche ich? 2

An meine Traumwohi\ung |
habeich folgende Wiinsche:

Grobe: ‘ '
Anzahl Zimmer: ‘ ’
ort/ Stadtteil: ‘ '

Formulieren Sie anhand der
folgenden Liste in der Gruppe Ihre
Wunschvorstellung zum Thema
»Eigene Wohnung". Wie stellen Sie
sich Ihre Traumwohnung vor?

Diese Dinge muss meine Wunschwohnung erfiillen/haben:




Budget- und
17 Finanzplanung

Viodul

A6

Eigene Wohnung -Was willich

as brauche ich?

Lehrende

An meine Traumwohi\ung |
habeich folgende Wiinsche:

Informationen
Ca. 45 Min

Grofe:

Anzahl Zim ) - o __ I
In Kleingruppen sollen sich die Schilerinnen und Schiiler ausfuhrlich mit

Ort/Stadtts ihren Winschen fur die eigene Wohnung befassen. Dabei kénnen sie auf
den Wunschlebenslauf aus dem Modul 1 zurlickgreifen, in den sie bereits
erste Ideen eingetragen haben. Hierflir haben die Schulerinnen und Schtiler
ca. 30 Minuten Zeit.

Im Anschluss an die Gruppenarbeit erfolgt die Prasentation der ,Wunsch-
wohnungen® im Plenum mithilfe eines Metaplans, wobei die Verschieden-
heit der Vorstellungen der einzelnen Gruppen im Unterrichtsgespréch
Dlese Dlnge I hervorgehoben wird.

An das Arbeitsblatt 6 reiht sich direkt Arbeitsblatt 7 an, in dem die Berech-
nung der Kosten der gewlinschten Wohnung erfolgen soll. Da der Zeitbe-
darf far die Recherche der Kosten sehr unterschiedlich sein kann, kann
diese Aufgabe zum Teil oder ganz als Hausaufgabe gestellt werden.

Stellen Sie
gvor?




Eigene Wohnung- -Was will |ch"
Was kostet es?

Sie haben in der Gruppe lhre Wunschvorstellungen
formuliert. Versuchen Sie nun, mit Hilfe von Zeitungen
oder Uber das Internet die Kosten zu bestimmen!

Wunschvorstellung ,,Wohnung“

Kaution, Makler/Provision, Umzug,
Einrichtungsgegensténde, Wandfarbe, ...

Kosten

Viodul

Meine Traumwohnung — Kosten:
Einmalige Kosten:
Laufende Kosten:
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Viodul

A7

Eigene Wohnung- -Was will |ch"
Was kostet es?

Sie haben in der Gruppe lhre Wunschvorstellungen

oder Uber da

Ca. 45 Min

Lehrende

Die Schulerinnen und Schuler sollen die Kosten ihrer ,,Wunschwohnung" ermitteln
WUHSChV( und in das Arbeitsblatt 7 eintragen. Dabei soll auch zwischen einmaligen und
Kaution, MaK laufenden Kosten unterschieden werden. Die Kostenberechnung kann mithilfe von
Einrichtungs Daten aus dem Internet oder den Anzeigenteilen der 6rtlichen Presse erfolgen.
Soweit vorhanden kénnen Mietspiegel, Daten der 6rtlichen Mietervereine u.a.
verwendet werden. Wahrend dieser Arbeitsphase soll die Lehrerin bzw. der Lehrer fur
Fragen und Erlduterungen zur Verfiigung stehen.

Es geht darum, nicht nur die direkten Kosten der Wohnung zu betrachten. Vielmehr
sollen auch weitere zu bedenkende Faktoren (wie z.B. die Anbindung an den OPNV
fur Fahrten zur Arbeitsstelle, Schule, etc.) einbezogen werden, um eine individuell
optimale Lésung zu finden. Dabei kdnnen auch schon die Kosten der eigenen
»Wunschwohnung" mit den Einnahmen der Schulerinnen und Schuler in Beziehung
gesetzt werden.

Nach der Bearbeitung des Arbeitsblattes stellen sich die Schulerinnen und Schiler
ihre Ergebnisse gegenseitig vor. AnschlieBend sollen diese Ergebnisse im Plenum
diskutiert werden.

Im Vordergrund dieses Arbeitsblattes steht nicht die exakte Berechnung der Kosten
der ,Wunschwohnung”, sondern vielmehr die Scharfung des Verstandnisses fur
anfallende Kosten, die moglicherweise von den Schilerinnen und Schiilern bisher
nicht bedacht wurden.

Meine Traumwohnung — Kosten:
Einmalige Kosten:
Laufende Kosten:



Budgetn\an

Aufgabe Bitte tragen Sie lhre Einnahmen und Ausgaben in diese Tabelle ein und

errechnen Sie die Bilanz aus beidem!

Viodul

A8

Aufgabe
innahmen | |
rEmna Im Vonat Welche Méglichkeiten gibt es, lhre
Einnahmensituation zu verbessern?
Ausbildungsvergltung € kurzfristig:
Taschengeld €
Nebenjob € langfristig:
Geschenke £
€
Gesamt Einnahmen im Monat € Aufgabe
Kenzeichen Sie lhre Ausgaben mit
folgenden Begriffen: Basiskosten,
r Ausgaben I r Im Vonat Konsum, Sparen/Altersvorsorge, Sparen/

Winsche, Kredit

Auto €

Urlaub €

€

€

Handy €

Kleidung €

Telefon €
5

Computer €

.(% p

o)

% €
g

€

€

Lebensmittel €

Miete €

€

€

Gesamt Ausgaben im Monat €

Einnahmen: — Ausgaben:

= Bilanz:
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Viodul

A8

Lehrende

Budgetﬂ\aﬂ

Aufgabe Bitte tragen Sie lhre Einnahmen und Ausgaben in diese Tabelle ein und

errechnen Sie die Bilanz aus beidem! Aufgabe
rEinnahmen I

Im Vonat I Welche Méglichkeiten gibt es, lhre
Einnahmensituation zu verbessern?
Ausbildungsvergltung € kurzfristig:

Taschengeld €

Informatlonen

Ca. 45 Min

Auf der Grundlage der ermittelten monatlichen Kosten fir die
eigene Wohnung sollen die Schulerinnen und Schiler nun einen
Budgetplan erstellen.

Gesamt Einn Dazu tragen sie zunachst ihre regelméBigen monatlichen Ein-
nahmearten zusammen und diskutieren dann in der Gruppe (3er

-oder 4er-Gruppe) mogliche Ausgabenarten. mit
J Die zusammengestellten Einnahme- und Ausgabearten sollen en,
r Ausgaben dann im Plenum vorgestellt werden. e, Sparen/

In der Diskussion kénnen weitere Ausgabearten dazukommen,
die in einigen Gruppen vielleicht vergessen wurden. Die Ergeb-

nisse werden auf dem Arbeitsblatt als Folie festgehalten.

Der nach der Plenumsdiskussion vorliegende Budgetplan kann

dann von den Schilerinnen und Schtlern genutzt werden, um ihr

individuelles Budget zu ermitteln.

Wichtig! Die persénlichen Daten sind nicht fur die Offentlichkeit

gedacht und eine Bewertung durch die Lehrkraft oder andere
Jugendliche soll unbedingt unterbleiben.

In der abschlieBenden Diskussion soll deshalb darauf geachtet

werden, dass auf unpersonlicher Ebene dartiber gesprochen
wird, ob Ausgaben die Einnahmen Ubersteigen, ob und welche

qc) Einsparmoglichkeiten bestehen, welche Méglichkeiten es gibt,
-‘.;‘) Ausgaben und Einnahmen im Gleichgewicht zu halten.
g I EE—————
€
€
Lebensmittel €
Miete €
€
€
Gesamt Ausgaben im Monat €

Einnahmen: — Ausgaben: = Bilanz: €
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Aufgabe

Bitte versuchen Sie, mit der gleichen Ausbil-
dungsvergitung das unterschiedliche tagliche
Leben der Freunde zu finanzieren! Kreisen Sie

[Sabrina | m . ich
Elgfenscrl]taften: v
haften: Ei . ufgeschlossen, Ziel-
0 Q7
Eig ens\rhi‘::;{‘unert kreativ, Chaggscaunst nikativ, ordenthch :_r:'?tc&er;‘%cg(gy
ktuell, S Hobby: Fi
\reuhlg Technik-AS e szegrt‘arneshoppen und F;nlftr;ge&ib ] Handball, gibt sein
Fakteft: Ho?r?gcht verliert den Ube“'bhfk sen, ferne Lan{Jere' Ej;gegernte auitdas
Computer unternimmt viel mt tthSlChdaSGeld © 15 wichtig,
niemals schulden, Freunden, lebt in einer ein, liebt I lebt modern auf
immer aut de?\qa??;ne kleinen WG hat ein Zl%lﬁe'ratfeu grobem Raury
esten Stand, /‘/‘4’ Bekannten
Wleine nette Bude A% S
(LA fo\? >
LS A<
— 8 !
[_Einnahmen C
Gesamt (Ausbildungs- 750 € 750 € 750 €
vergutung, ...)
Ausgaben
Basiskosten
Miete € 150 250 350 150 250 350 150 250 350 150 250 350
Nebenkosten € 10 20 30 10 20 30 10 20 30 10 20 30
Telefon/Internet € 20 40 60 20 40 60 20 40 60 20 40 60
Lebensmittel € 100 150 200 100 150 200 100 150 200 | 100 150 200
Sonstiges €
Konsum
Handy € 20 40 60 20 40 60 20 40 60 20 40 60
Klamotten/Schuhe € 50 100 150 50 100 150 50 100 150 50 100 150
Kosmetik/Frisur € 20 40 60 20 40 60 20 40 60 20 40 60
Zeitungen/Bucher € 20 30 40 20 30 40 20 30 40 20 30 40
Schmuck/Uhr € 50 100 150 50 100 150 50 100 150 50 100 150
Kino/Konzert/Disco € 40 60 &80 40 60 80 40 60 80 40 60 80
Geschenke €
Ausgehen €
Sonstiges €
Sparen/Wiinsche
Auto/Motorrad € 40 80 120 40 80 120 40 80 120 40 80 120
Computer €
Urlaub €
Mobel €
Sparvertrag €
Bausparvertrag €
Sonstiges €
Kredit/Wiinsche
Abgabe Eltern/Familie€ 20 40 60 20 40 60 20 40 60 20 40 60
Ratenzahlung (TV,..) € 40 60 80 40 60 80 40 60 80 40 60 80
Dispo €
Sonstiges €
Ausgaben Gesamt = | | | | | | | | | |
Einnahmen - Ausgaben =| | | | | | | | | |
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E|genschaften

Lebhaft, |mp1€|sncvh

reativ, chaotis

‘;'akten Hobby: Kunst, i’
geht gerne shoppen tm
verliert den Uberblic
unternimmt viel mit
Freunden, lebt in einer

teine Kkleinen WG
sten Stand, ha
ile'\ne nette Bude /\

Budget- und
Finanzplanung

Bltte versuchen Sie, mit der gleichen Ausbil-

dungsvergitung das unterschiedliche tagliche
Leben der Freunde zu finanzieren! Kreisen Sie
ein!

Lehrende

Eigenschaften:

; A
Eigenschaften: ufgeschlossen, ziel-

orientiert, sportlich,
trendverruckt

Neugierig, kommu-
nikativ, ordentlich,

Fakten: Hobby:
Handball, gibt sein
Geld gerne aus, das

Fmanzgeme
Fakten: Hobby: Rei-
sen, ferne Lander,

AuBere ist wichtig,
lebt modern auf
groBem Raum

teilt sich das Geld
ein, liebt Qualitat,

hat ein Zimmer beu
Bekannten

( W N
% 1//////_\) A 9 &
el Q
X UL !

Einnahmen - N4 %
Gesamt (Ausbildungs- 750 € 750 €
verglutung, ...)
Informationen
Basiskosten Ca. 15 Min
Miete € 150 Dieses Arbeitsblatt fordert die Schiilerinnen und 250 350
Nebenkosten € 10 Schuler auf, sich in die Képfe unterschiedlicher 20 30
Telefon/Internet € 20 Menschentypen hinein zu versetzen. Unter Beriick- 40 60
Lebensmittel € 100 sichtigung der unterschiedlichen Eigenschaften und 150 200
Sonstiges € der vorliegenden Fakten erstellen die Schulerinnen

] und Schiiler einen Einnahmen- Ausgabenplan fur die
Konsum . . .
Handy e 20 Charak.’.cere der beschrlebgnen Jugendlichen. Es ist 10 60
Klamotten/Schuhe € 50 als Ergar_lzung zum vorherigen Budgetplan gedacht. 100 150
Kosmetik/Frisur £ 20 Ferner h-|Ift es.zu erken.nen, welche Charakter-Typen 10 60
Zeitungen,/Biicher e 20 es au.ch in melhem sozialen Umfeld gibt. Eventuell 30 40

beneidet man jemanden der sich etwas besonders
Schmuck/Uhr € 50 i B ) : 100 150
Kino/Konzert/Disco € 40 leisten kann, man Ubersieht aber schnell, d.as.s .<.:I|e— 60 80
se Person an andere Stelle auch andere Prioritaten

Geschenke €
Ausgehen € | setzt.
Sonstiges e | Durch Einkreisen bestimmen die Schulerinnen und

] Schuler, welche Ausgaben ihrer Meinung der Betref-
Sparen/Wiinsche fende favorisieren wird. Dabei miissen Eingaben und
Auto/Motorrad € 40 Ausgaben im Einklang sein. Den Imagefaktoren, Mar- 80 120
Computer € | kenbewusstsein und dem gezielten Zufriedenstellen
Urlaub € | der Winsche kann durch die richtige Selbsteinschat-
Mébel € | zung der Personlichkeit Rechnung getragen werden.
Sparvertrag €
Bausparvertrag €
Sonstiges €
Kredit/Wiinsche
Abgabe Eltern/Familie€ 20 40 60 20 40 60 20 40 60 20 40 60
Ratenzahlung (TV,..) € 40 60 80 40 60 80 40 60 80 40 60 80
Dispo €
Sonstiges €
Ausgaben Gesamt = | | | | | | | | | |
Einnahmen - Ausgaben =| | | | | | | | | |
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Kompaktwissen : 3
rund um

die Bank

Zaele

Bankgeschiafte kennen
lernen,

Angebote unterscheiden
kénnen,

Rechte und Pflichten
verstehen,

Nutzen der
Bankdienstleistungen
erkennen.



68 Modul 3

Modul 3: Kompaktwissen

Modul 3 setzt das bisher Gelernte in die Wirklichkeit um.
Die Schulerinnen und Schuler lernen das Einmaleins des
Bankgeschafts kennen. Sie beschéftigen sich konkret mit
der Eréffnung des eigenen Kontos und lernen mithilfe
der Arbeitsblatter 1 — 3 was beim Umgang mit Geld alles
zu beachten ist. Da die 3 Arbeitsblatter sehr viel Text
enthalten, der fur viele Schulerinnen und Schuler unbe-
kannte Begriffe und Zusammenhange enthélt, missen
die Arbeitsblatter sehr ausfuhrlich erarbeitet werden.
Erganzend kann nach Bedarf eine weitere Schulstunde
eingeplant werden, um zusétzlich eine Expertenbefragung
durch die Schulerinnen und Schuler vorzusehen.

Schulerinnen und Schiler sollen ein eigenes Nachschla-
gewerk in Erganzung zu den Informationen auf den Ar-
beitsblattern entwickeln.

Mit Hilfe des Arbeitsblatts 9 erarbeiten die Schulerinnen
und Schiler, seridse von unseriosen Kreditangeboten zu
unterscheiden. Die Arbeitsblatter 10 -12 entwickeln die
Durchflihrung eines Rollenspiels, das ihnen auBer den
notwendigen Informationen auch die Fahigkeit vermitteln
soll, Gesprache selbstbewusst und kritisch zu fahren.

Ablaufplan Modul 3

Modul 3 - Zielsetzungen

Die Schulerinnen und Schuler lernen die unterschied-
lichen Zahlungsmoglichkeiten zu unterscheiden und
situationsgerecht einzusetzen.

Mithilfe des Erlernten kénnen sie Bankformulare (z. B.
den Uberweisungstrager) richtig ausfillen und fir ihre
Bankgeschafte sinnvoll einsetzen.

Sie lernen, dass der verantwortungsvolle Umgang mit
Geld bedeutet, sich viel Sachverstand anzueignen, ein
gesundes Misstrauen gegentiber so genannten ein-
fachen Losungen zu entwickeln (z. B. Dispokrediten)
und sich eigene Kompetenzen, z. B. bezogen auf Ent-
scheidungen, zu entwickeln.

Sie kdnnen seridse von unseridosen Kreditangeboten ab-
grenzen. Die Schulerinnen und Schuler informieren sich
Uber aktuelle Betrugsvarianten und kénnen mit Hilfe
des Rollenspiels Gesprache selbstbewusst ftihren.

Titel Arbeitsblatt Ziel Zeitrahmen
Agenda Kurzer Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter 10 Minuten

1-3 Mein Konto — Kartengestutzter Zahlungsverkehr 90 - 135 Minuten
4-5 Uberweisung 15 — 25 Minuten
6-8 Der Kredit 60 - 90 Minuten
9-12 Vorsicht Kredithaie, Rollenspiel 90 - 135 Minuten

Bendétigtes Material

Arbeitsblatter 1 -13
Folien, Folienstifte
Folie von Agenda und Arbeitsblatt 5

Internetfahige PCs, Taschenrechner

DIN A2 Plakatpapier
Marker, Stifte
Lexikon fur Fachbegriffe

Zeitungen (Kreditangebote)
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Kompaktwissen
rund um
die Bank

Wiinsche — Traume — Wirklichkeit

Agel\da NlodU3|

Der kartengestiitzte
Zahlungsverkehr
O
D

Uberweisung | -
Uberweisung Il

=

-

oo F

Kaufen auf Kredit D
Vorsicht Kredithaie l )

Kredithaie:_
Das Rollenspiel

romrean [ Vol
die Bank 3
g e nd a Lehrende

sche — Traume — Wirklichkeit

ein Konto

Der kartengestiitzte

Informationen
Ca. 10 Min

Die Folie , Agenda" Modul 3 wird aufgelegt und die
Inhalte des Moduls 3 werden mit den Schilerinnen
und Schilern kurz besprochen. Hier sollen sie die

Gelegenheit haben, ihre Erfahrungen mit Banken
kurz zu diskutieren.

Oberweisung |1

=

ot 1
oot [

Kredithaie:
Das Rollenspiel .

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

10 Min.

Methode
Einfuhrung, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Agenda gibt den Schiilerinnen und Schiilern schon einen kurzen Uberblick tiber den Inhalt der Arbeitsblatter
und einen Ausblick auf das Ziel der Reise in Modul 3; den kompetenten Umgang mit Fragen des Zahlungsverkehrs

im Alltag.

Bendtigte Materialien

Overheadprojektor, Agenda als Folie
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Mein Konto

ist bequem
und sicher - zu Beginn jeden Monats die Miete zum

Vermieter tragen, das Geld fiir die Telefonrechnung bei
ngen, den Betrag fiir

all das wire duBerst miihsam. Die Eréffnung eines
Girokontos ist der erste Schritt zur Teilnahme am bar-
geldlosen Zahlungsverkehr.

Funktionen und Verwendungsmaglich-
keiten des Girokontos

Auf ein konto kann z.B. Bargeld werden.
Von anderen Konten kénnen auf das eigene Konto Uber-
weisungen, so genannte Gutschriften eingehen.
Einmalige Uberweisungen zu anderen Konten kénnen
selbst getatigt werden oder fiir regelmaBig wiederkeh-
rende Zahlungen kann ein so genannter Lastschrifteinzug
vereinbart oder ein Dauerauftrag eingerichtet werden.
Manchmal (selten) werden sogar Zinsen fiir das Guthaben
auf dem Girokonto gezahlt, dies hangt aber von den Kon-
ditionen der Banken oder Sparkassen ab.

Voraussetzungen fiir
die Kontoeroffnung

Kurz, ich brauche:

Wichtige Fakten zum Girokonto

Kurz:

« Kontofiihrung kann, muss aber kein Geld kosten,

Viodul

Al

Sie sich. Ein
der Banken und Sparkassen lohnt sich.
* Kontovollmacht fiir eine Person des Vertrauens ist

praktisch.

+ Der Kontoauszug ist die rechtliche Quittung iiber

ihren

der

Arbeitsblatt fur Schulerinnen
und Schuler

* Auf dem Kot
und ,Haben
* Achten Sie d
Kontostand
* Schiiissel zy

Oft kostet die §
viele Banken d:
bildung oder d
che haben dies|
Inerster Linie

tber sein Kont

Uber
Zustimmung i
net haben, hab
dings kann ein
sehr praktisch.
geschafte fur df
machtigte hint

« Falls nicht die

der gesetzlichen Vertreter.
« Personalausweis oder Reisepass
* Unterschriftsprobe

uge
stand und Ver4
kann man sich
cker oder falls

Kor

Jugendliche]
nen, allerdil
schriftliche
Fallen die EIl
schaftsfahig Bargeldlos bezahlen
Zur Eroffnu Um bargeldlos Zahlungen tiber das Konto an ande:
oder der Rel sonen, Firmen oder staatliche Einrichtungen durch|
die Bank vel ren, werden verschiedene Vordrucke genutzt. Ihr e}
Kunden zu licher Textaufbau erméglicht es, dass sie von allen
Namen ein schnell bearbeitet werden kénnen.
ben. Eine U
habers dien 1. Die Uberweisung:
Uberweisun| Zahlung von Rechnungen.
stellt, dass Sie dient dazu, ein|
ber stammt bestimmten GeldH
vom eigenen auf d|
Konto des Begins}
(des Empfzngers)
tberweisen. Vor al
einmalig auftreter
Rechnungen wie die Bestellung einer CD oder die A
tur des Autos werden per Uberweisung beglichen.
setzung ist allerdings, dass sowohl derjenige, der 7
muss (der Uberweisende), als auch der, der das Gg

chende Deckung aufweist.
Vorteile: Zeit- und wegsparend;

lung bestimmen Sie

ist das Geld erst mal weg; es ent:

2. Der Dauerauftrag:

Zal
be:

kommt (der Begunstigte), ein Konto bei einer Banl
Eine Uberweisung kann man online oder mittels in
Bank ausliegender Vordrucke durchfihren. Die U
chung wird vorgenommen, falls das Konto die ents}
dem Kontoauszug; bargeldlos maglich; Termin der

Nachteile: Wenn Fehler bei der Uberweisung passi

Kontofuhrung nicht gebuhrenfrei ist.

Ein Dauerauftrag wir
eingerichtet, wenn m

Zahlungsnachweid

stehen Kosten, we

hiung gleicher Bet
stimmtem Termin.

Der kartengestiitzte
Zahlungsverkehr

Auch im Alltag wire es lastig jeden Einkauf oder Re-
staurantbesuch bar bezahlen zu miissen. Deshalb gibt
es die Bank- bzw. EC-Karte, mit der problemlos bargeld-
los bezahlt werden kann. Man erspart sich die Miihe,
immer genug Bargeld im Portemonnaie haben zu miis-
sen und reduziert das Risiko, bestohlen zu werden.

Wie beim Lastschrifteinzugsverfahren funktioniert auch
das Bezahlen mit der Bankkarte. Betréage, die man mit
der Karte im Geschaft bezahlt, werden per Lastschrift
eingezogen. Mit der Bankkarte kann weltweit
an allen Geldautomaten, die das Maestro
Zeichen tragen, Geld abgehoben und an
allen elektronischen Kassen bezahlt wer-
den. AuBerdem kénnen Sie mit Ihrer Karte
Kontoauszugsdrucker und SB-Terminals
nutzen. Das Bezahlen per EC-Cash ist das
fir den Kunden und den Handler sicherste
Zahlungsverfahren. Hierbei zahlen Sie mit Ihrer Karte und
besttigen durch Eingabe einer vierstelligen PIN (Personal
Identification Number) die Richtigkeit der Forderung. Die-
se Geheimnummer ersetzt die Unterschrift. Das Terminal
des Handlers stellt sofort eine Verbindung zur Bank her
und pruft, ob ausreichend Guthaben auf dem Konto ist.

[

POS (Point of sale):

Eine andere Variante der Kartenzahlung ist das POS-
Verfahren. Hier erhalt der Kunde einen
Lastschriftbeleg, der unterschrieben werden
muss. Auf der Ruckseite jeder Karte befindet
sich die Unterschrift des Karteninhabers,
diese wird mit der Unterschrift auf dem Beleg

verglichen. Die Abbuchung vom Konto erfolgt erst einige

Tage spater. Auf der Kontokarte wird jedoch vermerkt,

dass die Abbuchung ansteht, sodass tber den Betrag

nicht mehr verfiigt werden kann.

Vorteile: Bargeldlos, bequem

ile: Keine

vor
der Zahlung unbedingt den Betrag kontrollieren.

Tipps:
Bewahren Sie niemals Ihre PIN und Ihre Bank- bzw.
EC-Karte gemeinsam auf, um eventuellem Missbrauch
vorzubeugen.

Gibt man am Geldautomaten 3 Mal eine falsche PIN
ein, wird die Karte eingezogen und muss persénlich
am Schalter abgeholt werden.

. Bei Erhalt Ihrer Karte unterschreiben Sie diese sofort
auf der Riickseite.

Jede Karte ist mit einer Hochstbetragssperre ausge-
stattet, so dass nur ein festgelegter Betrag pro Tag
oder Woche verfiigt werden kann.

N

w

IS

an

andert.

Zeitabstznden den gleichen
Betrag an einen Empfanger
Uberweisen muss, wie z.B.
die Miete. Dies spart Zeit, da
man so nicht jeden Monat
jede Uberweisung einzeln
ausfuhren muss. Man gibt
der Bank den Auftrag, einen
bestimmten Betrag zu einem festgelegten Termin regel-
maBig zu Uberweisen, so verpasst man keine Zahlungs-
termine. Der Dauerauftrag lauft, bis man ihn stoppt oder

termingerechte Zahlung; keine Fristversaumnisse; Initi-
ative liegt beim Zahlungsempfnger; 6 Wochen Wider-
spruchsfrist nach Quartalsabschluss, keine Kosten.
Nachteile: Kontobewegungen miissen regelmaBig kon-
trolliert werden, ob alle Lastschriften rechtens waren; das
Konto muss gedeckt sein.

E B [N <crisgeverke der ewelligen Gruppen i Plenum schfieBt sich an und kann zur

MViodul

A

5. Daes sich um Lastschriften handelt, bewahren
Sie die Kassenzettel Ihrer Kartenzahlungen auf und
vergleichen Sie diese mit Ihren Kontoausziigen, um zu
uberprufen, ob alle Lastschriften berechtigt sind.

Die GeldKarte-Funktion:

Bietet sich fur die Zahlung kleinerer Betrage wie z. B. Fahr-
karten etc. an. Den Chip Ihrer Karte kénnen Sie mit einem
Betrag bis zu 200 Euro aufladen. Bei der Bezahlung ist nur
notwendig, die Karte abzugeben und den Betrag zu besta-
tigen.

Vorteile: Kein Kleingeld; keine Geheimnummer nétig: nur
beim Aufladen wird die Geheimnummer benétigt.
Nachteile: Verlust der GeldKarte bedeutet Verlust des auf-
geladenen Guthabens.

Verlieren Sie die Karte, kann der Finder mit dem Betrag
auf dem Chip einkaufen gehen, da bei der Bezahlung im
Geschaft keine PIN-Eingabe erforderlich ist. Der Verlust
der Karte mit aufgeladenem Chip ist also dem Verlust von
Bargeld gleichzusetzen.

Die Kreditkarte:

Zahlung der Miete fur einen Leihwagen oder Zahlung von
Betragen im Ausland etc. Der Kreditkarteninhaber unter-
schreibt lediglich einen Beleg, auf dem seine Kartendaten
und der Rechnungsbetrag aufgefiihrt sind.

Vorteile: Bargeldlos bei allen Vertragsunternehmen im In-
und Ausland bezahlen

Nachteile: Ubersicht bewahren, da Belastung erst am
Monatsende; hohe Gebuhren bei Abhebung am Geldauto-
maten.

Lehrende

andelt, bewahren
Der Kartenverlust:

Wird Ihnen Ihre Bank- oder Kreditkarte gestohlen, rufen
Sie sofort bei lhrer Bank an und lassen diese sperren.
Nachdem die Karte gesperrt ist, sind Sie vor finanziellen
Verlusten geschiitzt. Es gibt auch zentrale Sperrnotruf-
nummern wie z. B. 116 116.

fiit einem Brainstorming
ol zu den Fragen:
lifgen sind dafir notig?
JiMind-Map auf einem

Aufgabe

Wahlen Sie fur die folgenden Lieferungen und Einkéufe die
nach Ihrer Meinung sinnvollste Zahlungsméglichkeit aus.
Begriinden Sie kurz Ihre Wahl.

Tanken, Bekleidung, Miete, Telefon, Strom,
Druckerpatronen, bei ,Ebay" ersteigert, Gas/Ol

Nutzen Sie zur Lésung die Informationen der
Arbeitsblatter 1 - 3.

Jormationen in der
fgft. Die Schlerinnen
peitsblatter ein eigenes

I?
pehenen Zeitrahmens
ISchiiler nicht verstehen,
phrer soll wahrend der

uvor erstellten Tafelbildes oder der Mind-Map beitragen.

ledarf eine weitere Schulstunde eingeplant werden, um zusétzlich eine
ch die Schalerinnen und Schiler vorzusehen. Eine Auszubildende oder ein

rtlichen Bank bzw. einer Sparkasse kann in die Klasse eingeladen werden, um Fragen
chiilern rund um den Zahlungsverkehr zu beantworten. Dabei kann z.B. auch erlautert
king ist, welche Vorteile es hat, wie die Sicherheit gegentber Pishingversuchen und

B (Datenklau) gewahrleistet ist.

ortlichen eines itutes ist hier eine Dort kénnen dann die
ler Fragen stellen zum Ablauf beim Online-Banking, zum Schutz vor Missbrauch etc. Die
leinsam im Unterricht vorbereitet werden. Der Besuch soll vorher von der Lehrerin bzw.
Idinstitut abgesprochen werden, um die Zielsetzung zu erlautern. Anséssige Geldinstitute
blemlos mit Hilfe eines Demokontos die von Online-Banking darstellen

Iternati

blatt 3 liest eine Schlerin oder ein Schuler vor.
chiiler konnen jetzt mit Hilfe der Arbeitsblatter 1 bis 3 die Zahlungsarten zuordnen.

Karte — der Kassierer wird keine andere Zahlungsart akzeptieren
en

zuverlssig, pinktlich, kann nicht vergessen werden

@chtigung, Betrag differiert

auerauftrag: gleich bleibende Abschlagszahlung

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

2

Die Schiilerinnen und Schiiler stellen ihre Lésungen vor. Kurze Diskussion, da mehrere Varianten moglich sind.

hnellste Variante, wegen der positiven Bewertung bei ,,Ebay"

w

IS

am Schalter abgeholt werden.

Bei Erhalt Ihrer Karte unterschreiben Sie diese sofort

auf der Ruickseite.

. Jede Karte ist mit einer Héchstbetragssperre ausge-
stattet, so dass nur ein festgelegter Betrag pro Tag
oder Woche verfuigt werden kann.

nach Ihrer Meinung sinnvoliste Zahlungsmoglichkeit aus.
Begriinden Sie kurz Ihre Wahl.

Tanken, Bekleidung, Miete, Telefon, Strom,
Druckerpatronen, bei ,Ebay" ersteigert, Gas/Ol

Nutzen Sie zur Losung die Informationen der
Arbeitsblatter1- 3.
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Kompaktwissen

rund um cie Barie | MOdUL
A4

rweisung

rmationen und vergleichen Sie diese mit dem
Feld auf dem Uberweisungstragermuster.

Viodul

| h [ g
r: Der Bankleitzahl: Die BLZ gibt

der das an, zu welcher Bank das
men soll.

Geld tberwiesen werden
Lesen Sie alle Informationen und vergleichen Sie diese mit dem soll. Sie ist vergleichbar mit
entsprechenden Feld auf dem Uberweisungstragermuster.

Kreditinstitut: Der
Name der Bank, an
Kontonummer: Die Konto-Nr. die das Geld aber

des Empfangers an, die das Geld ~ Wiesen werden soll.

der Postleitzahl.

Nach Bedarf

Begtuinstigter: Der
Empféanger, der das
Geld bekommen soll.

Kreditinstitut: Der
Name der Bank, an

Bankleitzahl: Die BLZ gibt
an, zu welcher Bank das
Geld Uberwiesen werden
soll. Sie ist vergleichbar mit

die das Geld tber
wiesen werden soll.

Kontonummer: Die Konto-Nr. der Postleitzahl.
des Empfangers an, die das Geld
Uberwiesen werden soll. Sie ist

vergleichbar mit der Adresse.

. uberwiesen werden soll.
Verwendungszweck: Hier

Das Arbeitsblatt 4 wird an die drei vorhergehenden
Arbeitsblétter 1~ 3 angehéngt und an die Schlerinnen

v und Schaler verteilt. Es kann genutzt werden, wenn
Schilerinnen und Schiler in der Klasse sind, die noch nie
einen Uberweisungstrager ausgefiillt haben, sonst dient
es als gute Information zum Uberweisungstrager.

\eo/ -

Verwendungszweck: Hier
kann man etwas eintragen,
damit der Empfanger die
Uberweisung zuordnen
kann. (z.B. Kundennummer,

Konto-Nr. des Rechnungsnummer, Miete
Kontoinhabers: Mai 08 etc.)

Die Nummer

des Kontos, von

dem der Betrag

uiberwiesen wird.

Wichtig: Die Uberweisung
muss unterschrieben
werden, sonst darf sie die
Bank nicht ausfihren.

Betrag: Der Geldbetrag, der
berwiesen werden soll

Ist es ein glatter Betrag,
schreibt man nach dem
Komma zwei Nullen oder
macht einen waagerechten
Strich (z.B. 18,00 oder 18,-)

Betrag: Der Geldbetrag, der

Kontoinhaber:
Die Person, von
deren Konto die

kann man etwas eintragen,
damit der Empféanger die

Ist es ein glatter Betrag,
schreibt man nach dem
Komma zwei Nullen oder

Informationen zum Einsatz

des Arbeitsblatts

Uberweisung zuordnen
kann. (z.B. Kundennummer,
Rechnungsnummer, Miete
Mai 08 etc.)

macht einen waagerechten
Strich (z.B. 18,00 oder 18,-)

Uberweisung

getatigt wird.
Konto-Nr. des

Kontoinhabers:
Die Nummer
des Kontos, von
dem der Betrag
uberwiesen wird.

Wichtig: Die Uberweisung
muss unterschrieben
werden, sonst darf sie die
Bank nicht ausfthren.

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt1l - 4

Zeitrahmen

ca. 90 Min.

Methode

Brainstorming, Diskussion im Plenum, Mindmap, Gruppenarbeit, Expertenbefragung
Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler kénnen die unterschiedlichen Zahlungsméglichkeiten unterscheiden und situationsgerecht
auswahlen. Sie konnen die Unterscheidungsmerkmale von EC- und Kreditkarten benennen und kennen die Vor- und
Nachteile des kartengestiitzten Zahlungsverkehrs. Uberweisungstrager kénnen korrekt ausgefiillt werden.

Bendétigte Materialien

Arbeitsblatter 1 — 4, DIN A2-Plakate, Stifte, Folie und Folienstifte
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: . rweisung
herweisung b

far. City-Star".
fistent aus
attel-
:zecnnung. Fahrradha“de‘ Leeze
roomns | Sz
Der Fahrradhandel liefert das Jstragers
bestellte Fahrrad , City-Star*. HET o strkunde
Die Lieferung besteht aus e notwen- 5,,23'25;::6“ Jo02.2007
dem Fahrrad, 2 Sattel- \ Leeze fpnen der
taschen und der Rechnung. Fahrradhande e
Zur Zahlung der Rechnung Hauptstr. 12 et
fullen Sie bitte das Muster 54321 Stadehen suckpres T
des Uberweisungstragers = one 5123253'2
aus. Ca. 15 Min 199 EUR
M rimiian Musterkunde
Benutzen Sie alle notwen- ggg;‘;?gﬁien
digen Informationen der
Rechnung.

Die Schulerinnen und Schuler fiillen mit Hilfe der Rechnung des

Leeze den Uber
29.02.2007

aus. Eine Schilerin
bzw. ein Schuler fallt die Folie aus, die zur Uberprifung auf den
Overheadprojektor gelegt wird

Hinweis:

Rechnung 654123
Kunde 789

Das Arbeitsblatt 5 ist ein Alternativangebot, das nur bei Bedarf

) eingesetzt werden soll, also wenn der berechtigte Eindruck besteht, dass
stuckpreis prets die Schillerinnen und Schiler noch unsicher sind bzw. den Schritt von
oschreibung g 29500 EUR || der Rechnung zum Uberweisungstrager nicht voliziehen konnen.
Menge 295, 24,99
-Star* 24,99 EUR

menrad,Cty g
! P ackraschen v 319,00 EUR
1

i ingen: ©
Zarlungebed9L Ok rmat, onne SO
e

ankverbindung:
Sovksbank stadchen eG
Bz 08765432
Konto 123 4567 89

)
Vielen Dank fur Ihre Bestellung!

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schilerinnen und Schtiler

Arbeitsblatt 5
Zeitrahmen

ca. 15 Min.

Methode
Einzelarbeit, Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Schiilerinnen und Schiiler iiben das Ausfiillen eines Uberweisungstragers.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 5, Folie vom Arbeitsblatt, Overheadprojektor, Folienstifte



Verschiedene Kredite

1. Der Anschaffungskredit (Ratenkredit)

Der Anschaffungskredit kommt in der Praxis am

haufigsten vor. Wenn man sich bei einer Bank oder

Der Kredit

Nodul

Al

Kredit ist nicht gleich Kredit. Kredite unterscheiden sich in ihrer Dauer,
dem zu zahlenden Zins und in vielen weiteren Kriterien. Allgemein leiht

man sich von einer Bank Geld und zahlt dieses plus die anfallenden

sen in Raten iiber einen lingeren Zeitraum zuriick. Es ist wichtig zu tiber-
legen, wofiir man einen Kredit aufnehmen machte, denn danach richtet
sich, was filr ein Kredit in Frage kommt. Zunichst muss allerdings die Kre-

ditwiirdigkeit iberprift werden.
Die Kreditwiirdigkeit

Es gibt materielle und perstnliche Kreditwiirdigkeit.

Bei der materiellen Kreditwardigkeit praft die Bank, ob
der potentielle Kreditnehmer aberhaupt in der Lage
ware, die monatlichen Raten des Kredits zu bezahlen.
Einnahmen und Ausgaben eines durchschnittiichen
Monats werden einander gegenaber gestellt. Um einen
Kredit aufnehmen zu darfen, mssen die Einnahmen
die Ausgaben Gbersteigen. Die Differenz zwischen
Einnahmen und den

5

Positive Schufa-Merkmale sind z.B.

« Besitz eines Girokontos oder einer Kreditkarte. Das be-
deutet, dass die Kreditwirdigkeit schon einmal gepriift
und als akzeptabel bewertet wurde

« Andere ,Darlehen mit Erledigungsvermerk”, d.h., dass
in der Vergangenheit bereits Kredite aufgenommen und
vertragsgerecht zurtickgezahlt wurden.

Tipp:
Die i g
Gebiihr entweder direkt bei der Schufa oder im Inter-
net unter .de bestellt werden.

monatlich moglichen Belastung an. Es ist allerdings
sehr wichtig, dass die monatlich zu zahlende Rate
nicht genau dem Uberschuss entspricht. Es kénnen
immer ituati ftreten, in de-
nen man Geld braucht (z.B. Autoreparatur o. 4.).

Tipy

Sicherheiten

Die Banken verlangen neben der materiellen und der per-
sonlichen Kreditwirdigkeit zusatzliche Sicherheiten, be-
vor sie einen Kredit vergeben. Auf diese Weise wollen die

Mit einer darf sich der g Le-

bensstil nicht verschlechtern.

™

Die Bank prift zudem die personiiche Kreditwirdig-
keit, indem sie Erkundigungen bei der Schufa einholt.
Die Schufaist die , Schutzgemeinschaft fir allgemeine
, bei ihr werden alle
eines Kunden gespeichert, die fur eine Kreditvergabe
wichtig sind. Schon bei der Ersffnung eines Kontos
mit einem Dispokredit muss auch ein Schufa-Antrag
unterschrieben werden. Neben statistischen Daten zur
die Schufa vor allem p ne-
ative ,Schufa-Merkmale". Merkmal
erschweren die Aufnahme eines Kredites oder machen
diese sogar unmoglich. Positive Merkmale hingegen
wirken sich ganstig auf die personliche Kreditwardig:
ket aus.

Negative Schufa-Merkmale sind z.B.

+ Vertragswidriges Verhalten, z. B. wenn die Kosten fir
einen Handyvertrag nicht bezahit werden

+ Haftbefehl

+ Eidesstattliche Versicherung

+ Konto in Abwicklung, z.B. wenn eine geduldete Uberzie-

hung des Kontos nicht ausgeglichen wird
+ Insolvenzverfahren

Banken dass der Kredit auch
wird. Hier einige Beispiele, welche Sicherheiten fr die

Bank in Frage kommen konnen:

* Gehaltsabtretung:
Falls die Raten des Kredits nicht mehr bezahit werden,
kann die Bank das Gehalt des Kreditnehmers bis zu ei-
ner gesetzlich festgelegten Untergrenze pfanden.
herungsiibereignung:
Wird mit dem Kredit 2.B. ein Auto gekauft, gehort dieses
der Bank solange , bis der Kredit vollstandig zurtickge-
zahitist. Unabhangig davon, ob es vom Kreditnehmer
genutzt wird.
. g und
Wird ein Kredit z.B. durch eine Lebensversicherung
abgesichert, hat die Bank die Moglichkeit, die Versiche-
rung zu verpfanden bzw. zu verkaufen, falls der Kredit
ird (Vorlage des
zeichnisses bei Gericht, evtl. steuerschadiich).

ipp: Bevor man einen Kredit aufnimmt, soll man sich
unbedingt klar machen, welche Folgen es hitte, die ge-
gebene Sicherheit zu verlieren.

Modul

A7

trag auf ahnliche Weise wie die Bearbeitungsgebthr. Den
groBten Anteil an den Kosten haben die Zinsen. Je hoher
die Zinsen desto hoher die Kosten. Die Hohe des Zinssat-
zes hangt von mehreren Faktoren ab, wie 2.8. der Laufzeit,
der Hohe oder der Absicherung des Kredites.

Um es dem Kreditnehmer einfacher zu machen, massen
die Banken einen Effektivzins angeben. Dieser besteht
aus dem Zinssatz und den anfallenden Kosten durch Ab-
schlussgebuhr, Restkreditversicherung etc. Durch den
Effektivzins ist es for den Kreditnehmer leichter, Kreditan-
gebote zu vergleichen, da alle Kosten einbezogen sind.

Tipps:

« Uberlegen Sie genau, ob Sie das, was Sie auf Kredit
anschatfen wollen, tatsachlich sofort brauchen.

« Der Widerruf des Vertragsabschlusses beim Kredit-
vertrag muss innerhalb von zwei Wochen erfolgen,
wenn Sie iiber die Notwendigkeit ins Grilbeln gera-
ten.

+ Die eigene wirtschaftliche Lage einschatzen.

« Die i soll 2% des Kredi

nicht iberschreiten.

Achten Sie beim Kr immer auf den

Effektivzins und iiberpriifen Sie, ob alle Kosten

einbezogen wurden. Vergleichen Sie die Preise még-

lichst vieler Kreditinstitute.

+ Unterschreiben Sie einen Kreditvertrag nur, wenn
er vollstandig ausgefilllt ist (keine Blankovollmacht
erteilen).

73

Informationen zum Einsatz
der Arbeitsblatter
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Sowie ein Auszug aus dem Birgerlichen Gesetzbuch (§ 492 BGB) werden verteilt.
chuler erhalten den Auftrag, die Blatter sorgfaltig zu lesen. Dabei markieren sie ihnen
unachst sollen sie selbst in Kleingruppen nach Erklarungsmoglichkeiten suchen, bevor sie
en im Plenum diskutieren oder evtl. die offenen Fragen in einer Befragung einer Expertin
.. stellen knnen. Fur die eigene Recherche bietet sich im Internet z.8. das Angebot
jzdienstleistungen e.V. in Hamburg an (http://finanzielle-allgemeinbildung.de). Auf dieser
le Schulerinnen und Schler unter dem Menpunkt , SchilerBanking" ein Glossar mit
finden.

ffenen Begriffe im Plenum sollen die Schilerinnen und Schiilern die wesentlichen Merkmale
uf einer Wandzeitung (DinA2-Plakatpapier) festhalten.

hr

.No Limit - Kreditvermittlung GmbH" ist nicht vollstandig. Es trifft 2.B. aberhaupt keine
tiven Jahreszinssatz. Die verpflichtende Angabe ergibt sich aber aus § 492 Abs. 1Nr. 5
in dem Angebot keine Hohe fir monatliche Tilgung Nach
muss auch die Art und Weise der Ruckzahlung des Darlehens geregelt sein. Mégliche

* Machen Sie einen Bogen um Niedrigzil
wie 0,0 %. Dahinter stecken oft Gefahren wie hohe
Bearbeitungsgebiihren, kurze Laufzeit etc.

sonstige werden nicht genannt.

Kreditkosten) - Zinsen : 100
+ Kreditkosten) : 60 Monate

272€
3262€

=(1900 + 57)- 0,078
=1957:60

Kaufen auf Kredit

M U mit
A8

Kann.

chler

chnen

Arbeitsblatter flr
Schulerinnen und
Schuler

Arbeitsblatt 6 — 8

Zeitrahmen
ca. 60 — 90 Min.

Methode

Peter ist Auszubildender im dritten Jahr. Zur Arbeit fahrt
er mit einem alten Mofa, das ihn im Stich lasst. Er mochte
sich einen neuen Roller kaufen, hat aber nur ca. 800,- €
gespart. Um den Roller kaufen zu kénnen, muss er einen
Kredit von 1900,- € aufnehmen. Die ,normalen* Banken
lehnen seinen Wunsch wegen zu geringen Einkommens ab,
er hat aber in der Tageszeitung ein Angebot der Firma

.No Limit - Kreditvermittiung GmbH & CoKG" gelesen. Von

ez )

- und

Das Anj

Kredit

Verbraucherkredit:
Zinssatz:

dieser Firma lasst er sich ein Angebot machen
\gebot enthalt die folgenden Bedingunger:
1900.- €

0,65% pro Monat, dieser
bezieht sich wahrend der

gesamten Laufzeit auf

Uberprafen Sie, ob alle gesetzlich notwendigen
Angaben fur einen Darlehensvertrag nach § 492
Abs. 1BGB (Burgerliches Gesetzbuch) vorliegen?
Wie hoch ist die Bearbeitungsgebihr in €2

Wie hoch ist die monatliche Rate?

Wie viel zahit Peter in 60 Monaten zuriick?
Wie hoch ist der effektive Jahreszinssatz?

Fr die Berechnung des ungefahren effektiven
Jahreszinses benutzen Sie bitte die Uniform-
Methode.

aswn

von

die

Laufzeit

1900.- €
60 Monate

Bearbeitungsgebiihr: 3% der Kreditsumme,
diese wird mitfinanziert

Sie im Internet die Angebote
mindestens zweier Banken und vergleichen Sie
diese mit dem Angebot, das Peter vorliegt. Welchen
Rat werden Sie ihm geben? Begranden Sie Ihre
Entscheidung

. Welche anderen Finanzierungmaglichkeiten gibt es
noch?

~

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum, Recherche im Internet, Wandzeitung,
eventuell Expertenbefragung

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiler sollen die wesentlichen Merkmale von Dispositionskrediten und Konsumentenkrediten
charakterisieren konnen und den situationsgerechten Einsatz an einem Beispiel erarbeiten und erldutern konnen.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatter 6 — 8, Textmarker, Lexikon fur Fachbegriffe, Taschenrechner, internetfahige PCs fur Recherche, Din-A2
Plakatpapier, Stifte, Auszug aus dem Burgerlichen Gesetzbuch (BGB)
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Fe ithaie!

Die Vorgehensweise der Kreditvermittlungsbetriiger

Meistens entsteht der erste Kontakt zu einem Kreditbetriiger tiber eine Zeitungsannonce.
| In Kleinanzeigen werden ganstige Kredite mit unkomplizierter Vermittlung und ohne
jegliche Bonitatsprifung und Absicherung angeboten. Nicht selten werden Kredite auch

o
Wéc ithaie!

Die Vorgehensweise der Kreditvermittlungsbetriiger

Meistens entsteht der erste Kontakt zu einem Kreditbetrtiger tiber eine Zeitungsannonce.
In Kleinanzeigen werden guinstige Kredite mit unkomplizierter Vermittlung und ohne
jegliche Bonitatsprifung und Absicherung angeboten. Nicht selten werden Kredite auch
bei vorliegender negativer Auskunft durch die Schufa versprochen.

Kein Geld? —Das muss nicht sein!

Auch Sie haben sich ein neues Auto, einen modernen
Fernseher oder einen Urlaub verdient. Und Sie konnen
ihn sich leisten! Wir gewahren Ihnen Kredit — schnell,
unkompliziert und VOLLIG ZINSFREI!!! Aber das
Angebot gilt nur fir kurze Zeit. Deshalb kontaktie-
ren Sie noch heute Ihren kompetenten Finanzberater
unter der Nummer 0190 — 36363738. ZOGERN SIE
NICHT!!! Es wartet ein komfortables Leben ohne

R dite
Unkomplizierte Klemkrev e
4 arbeitslos oder s<wmn\nfcen;pmi;www o
S 5 i anken einfach S
b ichen Banken cinfach DSV
e o h'e‘k((\\\‘\il\\'ll\\\( mit seinem \l\l\?vdﬂ\’ﬂ\ l;‘\((::‘ « “mﬁr
g e i aenan die i, die e Drave
t erhal S el
Zec‘:ch\\cldm fir Thre Bedirfnisse:
. ) rmati unter
FmanzProblemC’ Fordern Sie jetzt dln{:;lmm(men
' ) i dkredit.de
K Eine auslindische Bank afo@bgel
ann Thnen helien - gar g ane
SCHUFA-Auskunft|
ot Raus qy,
; s £
Dann kontaktieren Sie yns; U der Schuldenaiiery

10038~ 0576 - 773345 neer_Soforthilfeprogyamp, gewih
ewihrt

Thnen ohne Bopjgs
- onititspr
! gleich an! 0100 - y7peun 8~ ufen Sie
‘Wenn Thre Hausbank streikt: 5

Der Kreditsuchende meldet sich
nun telefonisch unter der im
Inserat angegebenen Telefon-
nummer und teilt seine Kredit-
wiinsche mit. Seine Personalien
werden entgegengenommen
und ein Termin fur den Haus-
besuch vereinbart. Im Rahmen
dieses Hausbesuchs kommt es
in der Regel nach einem ,Bera-
tungsgesprach” zum Abschluss
des Kreditvermittlungsver-
trages. Dem Kreditsuchenden
werden zu diesem Zweck bis zu
zehn Formulare zur Unterschrift
vorgelegt. In dieser ersten Pha-
se der Kontaktaufnahme geht
der Tater mit groBer Geduld
und ganz viel Verstandnis auf
die Motive und die Note des
Opfers ein.

BARGELD OHNE o
B ZiNSFRE'E D'A'D{bai gewdhrt
e Unsere Pertebort 1 Erfalng et
o e 2 roban Wonschel
dubaibank@web.de
Aufgabe

1. Welche Aussagen in den Anzeigen deuten auf unseriose Kreditangebote hin?

Merkmalen Sie bemerkt haben, dass das Angebot unserios ist.

2.Suchen Sie in Zeitungen, im Videotext und im Internet nach &hnlichen Anzeigen. Beschreiben Sie, an welchen

Ten Sic urs)

uldenfalle!lr Opfers ein.
76~ 773345

Unser Soforthy

S ilfeprogra .
hnen ohne Bonitisprpna.. S /2htt
Bleich an! 0190 - 7776665 5~ TUfen Sie

lhre Hausbark streikt: 6665

Jgen in den Anzeigen deuten auf unseriose Kreditangebote hin?

[Ebemerkt haben, dass das Angebot unserios ist.

a. 45 Min

ide meldet sich
Die Schillerinnen und Schiller bearbeiten die erste Aufgabe in Einzelarbeit. Sie A
markieren die ihrer Meinung nach unseriosen Textstellen. Die Ergebnisse werden -,
an der Tafel gesammelt und im Plenum diskutiert und im Bedarfsfall erganzt. B e kredit-
(10 - 15 Min.) he Personalien
In Gruppenarbeit (3 bis 4 Schilerinnen und Schiler) wird die Aufgabe 2 bearbeitet.  hgenommen
Dafiir werden Zeitungen an die Gruppen verteilt. Jede Gruppe soll mindestens fien Haus-
Gber zwei unterschiedliche Exemplare verfugen. Jede Gruppe stellt ein oder zwei |m Rahmen
Mitglieder fir die Recherche im Internet ab. Die Sichtung des Videotextangebots hs kommt es
kann als Hausaufgabe vorab oder erganzend anschlieBend erfolgen (20 Min.) e .2
Jede Gruppe schreibt Ihre Ergebnisse auf Folie und ein Mitglied der Gruppe stellt um Abschluss
das Ergebnis mit Hilfe des Overheadprojektors vor (15 Min.). ungsver-
Mogliche Ergebnisse: Kredit-schnell und unkompliziert, vllig zinsfrei, Angebot fitsuchenden
nur kurze Zeit, kompetenter Finanzberater, 0190iger Nummer, Sie sind arbeitslos Zweck bis zu
oder Sozialhilfeempfanger, herksmmliche Banken weisen Sie ab, raus aus der i Unterschit]

forthilfeps ohne eine Bank  fererstenPha-

hilft-ganz ohne Bonitatsprafung, Bargeld ohne unsere Partnerbank inahme geht
in Dubai usw. Per Geduld

tandnis auf

e Note des

IRGELD OHNE o
BERHETEN ZINSFREIE DAR‘;E\':EWDM
e Unsere Partnerbork in Dubel, GSVLC
- e zinsrei Kredit - 21 i
\eimen und groben Winsd
Gubaibank@web.de

|Zeitungen, im Videotext und im Internet nach ahnlichen Anzeigen. Beschreiben Sie, an welchen

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen
ca. 45 Minuten

Methode

Einzelarbeit, Schulervortrag am Overheadprojektor, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Die Schulerinnen und Schiler kbnnen seridse von unseridsen Kreditangeboten unterscheiden und ihre Entscheidung

begrinden.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 9, Marker, Boulevard-Zeitungen in ausreichender Auswahl, internetfahige PCs, Taschenrechner, Folien,
Folienstifte, Overheadprojektor, Broschure der Polizei ,Vorsicht ,Geldhaie‘ “
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ithaie: . X
Rollenspiel

Gruppe1: Kreditvermittier
Entwickeln Sie trate , um einem dor bei mehreren _—

Bonititsauskinfte zurickgewiesen worden ist, den Eindruck zu vermitteln, dass Sie ihm helfen kénnen.

Sie sollenin Ihrer Rolle den ,Kunden tiberreden, bei Ihnen einen Kreditvermittlungsvertrag tiber die Summe von
6.000,- € zu unterschreiben. Im Vordergrund fiir Sie steht aber nicht der Kreditvertrag, sondern der Abschiuss
unterschiedlicher Versicherungsvertrége, um dafiir die Provisionen zu kassieren.

Der Kredit, den Sie vermitteln konnen, hat den Haken, dass der effektive Zinssatz bei 19.8% liegt.

Kredithaie:

dul

L s 3
spiel

ppe 2: Kreditsuchende

in Kredit zu bekommen, sind aber immer abgewiesen worden
ittler, der Innen im ersten Telefongespréch Hoffnung gemacht

jie unbedingt einen Kredit brauchen
wollen,

fermittlers gelesen, der Hilfe

ich.

. den Kredit zu bekommen
gegentberstehen.

Informationen zum Einsatz
der Arbeitsblatter

Kompaktwissen

ithaie:™
ollenspi

uppe 3: beste Freundin/bester Freund

Modul

A2

Lehrende

Min banken einen

dig. muss der Klassenraum zu Beginn der Unterrichtsstunde far die Banken und

Seit zur Vorbereitung des Rollenspiels umgestellt werden. Die Schalerinnen Jider Hilfe
ditvermittier

verteilen sich auf drei Gruppen. Die Rollenvorgaben werden ausgeteilt und
wie die Zielsetzung des Rollenspiels werden erklart. Jede der drei Gruppen
gemeinsam eine Strategie fur die Darsteller bzw. Darstellerinnen, d.h. jede
ucht moglichst mit allen Mitteln ihr Ziel (Kreditverkauf inkl. zusatzlicher
agen, Krediterhalt aber nicht zu teuer, Uberreden des Freundes, der Freundin
hrift) zu erreichen. Die Lehrerin bzw. der Lehrer steht wahrend dieser ptisch

Dies verschleiern Sie, indem Sie nur den nominalen monatlichen Zinssatz von 0,7 % verraten. isphase der Strategie (ca. 40 Min) beratend zur Verfigung. dass es sich
Sie versuchen ihm folgende Versicherungen zu verkaufen; wahlen aus ihrer Mitte die Darsteller fur das Rollenspiel. Diejenigen, uchen Sie in
1. Restschuldversicherung, weil e eine Frau und zwei Kinder hat und die nicht mit dem Schuldenberg sitzen lassen L L Eiiberreden

kann, sollte ihm etwas zu stoBen (monatliche Rate 26,55 €).

bei weil der
Arbeitslosigkeit die Raten Gbernimmt (monatliche Rate 12,80 €).

unsicher ist und die Versicherung bei

Modul

3. Eine Lebensversicherung in Hohe des Kredits, weil die Familie beim Tod des Vaters nicht verarmen soll
(monatliche Rate 50,- €).

Notizen firr Ihre Strategie

Die Aufgabe:

Sie wissen, dass Ihre beste Freundin oder Ihr bester Freund seit Wochen versucht, bei mehreren Geschaftsbanken einen
Kredit zu bekommen. Der Kredit wird dringend benstigt, aber es hagelt nur so Absagen von den normalen Banken und
Sparkassen. In einer Zeitungsanzeige hat Ihre Freundin/Ihr Freund das Angebot eines Vermittlers gelesen, der Hilfe
auch in schwierigen Fallen ohne Bonitatsprufung verspricht. Sie sollen mit zu dem Gesprach bei dem Kreditvermittler
gehen —

Die Vorgaben:

Sie wissen, dass die Geldsorgen Ihrer Freundin oder Ihres Freundes grof sind. Zunzchst sind Sie sefr skeptisch
gegen(ber dem Angebot des Wahrend des G d Sie aber davon Gberzeugt, dass es sich
um ein tolles Angebot handelt. So schnell kommt nicht jeder an die gewdinschte Kreditsumme. Daher versuchen Sie in
dem weiteren Verlauf des Gespréichstermins, die geldsuchende Person von dem Angebot zu tberzeugen und berreden
Sie, den Kreditvertrag zu unterschreiben

Arbeitsblatter flr
Schulerinnen und
Schuler

Notizen fir Ihre Strategie:

Zeitrahmen

ca. 75 - 90 Minuten

Methode

Einfuhrung, Gruppenarbeit, Einzelarbeit, Rollenspiel im Plenum, Diskussion im Plenum
Lehr-/Lernziel

Die Schilerinnen und Schler erkennen im Rollenspiel die Tricks, mit denen unseriése Kreditvermittler arbeiten. Sie
sollen erkennen, dass Einflisse von auBBen (beste Freundin, bester Freund) Entscheidungen mitpragen kénnen und
Strategien dagegen entwickeln. Sie sind informiert und damit fahig, kritisch und selbstbewusst solche Gesprache zu
fuhren und sich nicht beeinflussen zu lassen

Benotigte Materialien

Arbeitsblatter 10 — 12, Plakatpapier DIN A2, Stifte
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A13

g zur Kontoerdffnuné

Aufforderun tungen werden

g Wocm?liel\nd Finanzpro-
o - gescha\tet.
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Der Kreditsuchende wird dazu tberredet, zusatz-
lich zum Kreditvertrag Lebensversicherungen und
Bausparvertrage abzuschlieBen — angeblich, um
seine Kreditwiirdigkeit zu verbessern. Dem poten-
ziellen Opfer, das auf dem ,legalen” Weg keinerlei
Chancen hat, einen Kredit zu bekommen, werden
Kombinationsgeschafte in einer nicht mehr tber-
schaubaren Kette von , Anlage- und Absicherungs-
variationen” angeboten. Damit geht das Opfer
zusatzliche finanzielle Belastungen ein, ohne den
erhofften Kleinkredit zu erhalten.

1. Skizzieren Sie zu jedem Fall die unterschiedlichen Schritte bis zum , Verlust” des Geldes.
2. Wo gibt es Anzeichen, dass etwas nicht seriés sein kann?

3: Wann kann man noch aussteigen, ohne Geld zu verlieren?

Finanz-Sanierungsprogramme
Zweifelhafte , Finanzsanierer” bieten tber zwei
Firmen in Osterreich und in der Schweiz , Son-
derprogramme von 1.500 bis 50.000 Euro* fir
Arbeitslose, Sozialhilfeempfénger, Hausfrauen
und Rentner an. Die Darlehen sollen ohne Bank-
auskunft, ohne Biirgen, ohne Vertreterbesuch und
angeblich auch ohne Vorkosten gewahrt werden.
Doch dann bekommt der Kreditsuchende als erstes
Kreditformulare per Post, die ihm nur gegen die
Bezahlung einer Nachnahmegebiihr von 1.000 Euro
ausgehandigt werden. Wer zahit, wird kurz darauf
In einem weiteren Schreiben aufgefordert, eine
Bearbeitungsgebuihr von mehreren hundert Euro zu
tberweisen - nur dann kénne der Kredit ausgezahlt
werden. Doch der Kreditsuchende gehtin jedem
Fall leer aus: Er erhalt weder die angekiindigte
Kreditsumme, noch bekommt er von seinen zuvor
getatigten Ausgaben etwas zuriick.

s “
Vermittlungs»Kred|tbetrug
”» .
Diese Betrugsform richtet sich ebenf§I\5
vorwiegend gegen Kreditsuchende, d.le
mangels Bonitat keinerlel Kredite k‘:e\ .
seriosen Banken mehr erhalten. ine ?vnu
i dubiose ,Finder” z!
ezwungen, sichan °
%wenden. Diese Finder verm\ttan gegen
ein entsprechendes Honorar die Opferan
Kred\tvermittlungsbetruger weiter.
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Fi inanz-Sanierungsprogramme
Zweifelhafte ,Finanzsanierer" bieten Gber zwei
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Das Arbeitsblatt ist ein Alternativangebot zu einer
Expertenbefragung eines Beamten des BKA oder der ortlichen

Polizeibehsrde. Ein Bericht aus der Praxis kann fur die
I |  Schulerinnen und Schler sehr interessant sein.

von seinen zuvor
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[E.zu jedem Fall die unterschiedlichen Schritte bis zum ,Verlust" des Geldes.
fizeichen, dass etwas nicht serios sein kann?
Jlan noch aussteigen, ohne Geld zu verlieren?

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen
ca. 45 Minuten
Methode

Gruppenarbeit, Schulervortrag, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiler erkennen Anzeichen fur Tricks und Betrugsvarianten von Kreditvermittlern.

Das Gespur fur unseridse Kreditangebote wird gescharft.

Bendtigte Materialien

Arbeitsblatt 13, Overheadprojektor, Folie, Folienstifte
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Kompaktwissen : 3
rund um

die Bank

Zaele

Bankgeschiafte kennen
lernen,

Angebote unterscheiden
kénnen,

Rechte und Pflichten
verstehen,

Nutzen der
Bankdienstleistungen
erkennen.
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Ca. 10 Min

Die Folie ,Agenda“ Modul 3 wird aufgelegt und die
Inhalte des Moduls 3 werden mit den Schlerinnen
und Schilern kurz besprochen. Hier sollen sie die
Gelegenheit haben, ihre Erfahrungen mit Banken
kurz zu diskutieren.

—

Uberweisung 1 |

S

-
Kredit/j

‘ Kaufen auf Kredit D
\ Vorsicht Kredithaie ‘ )

Kredithaie:
Das Rollenspiel




Mein Konto

Bargeldloser Zahlungsverkehr ist praktisch, bequem
und sicher — zu Beginn jeden Monats die Miete zum
Vermieter tragen, das Geld fiir die Telefonrechnung bei
der Telefongesellschaft vorbeibringen, den Betrag fiir
die Gitarrenstunde dem Lehrer in die Hand driicken,
all das ware duBerst miithsam. Die Eré6ffnung eines
Girokontos ist der erste Schritt zur Teilnahme am bar-
geldlosen Zahlungsverkehr.

Funktionen und Verwendungsmaoéglich-
keiten des Girokontos

Auf ein Girokonto kann z.B. Bargeld eingezahlt werden.
Von anderen Konten kénnen auf das eigene Konto Uber-
weisungen, so genannte Gutschriften eingehen.

Einmalige Uberweisungen zu anderen Konten kénnen
selbst getatigt werden oder flr regelmafig wiederkeh-
rende Zahlungen kann ein so genannter Lastschrifteinzug
vereinbart oder ein Dauerauftrag eingerichtet werden.
Manchmal (selten) werden sogar Zinsen fir das Guthaben
auf dem Girokonto gezahlt, dies héngt aber von den Kon-
ditionen der Banken oder Sparkassen ab.

Voraussetzungen fiir
die Kontoeréffnung

Kurz, ich brauche:

* Falls nicht volljahrig, die schriftliche Zustimmung
der gesetzlichen Vertreter.

* Personalausweis oder Reisepass

* Unterschriftsprobe

Jugendliche ab 12 Jahren kénnen ein Girokonto er¢ff-
nen, allerdings nur, wenn ihre gesetzlichen Vertreter ihre
schriftliche Zustimmung geben. Das sind in den meisten
Fallen die Eltern. Erst volljahrige Personen, die voll ge-
schaftsfahig sind, brauchen keine Zustimmung der Eltern.
Zur Erdéffnung eines Kontos wird der Personalausweis
oder der Reisepass mit Anmeldebestatigung bendtigt, da
die Bank verpflichtet ist, die Legitimation des zukunftigen
Kunden zu tberprtfen. So kann niemand unter falschem
Namen ein Konto erdffnen und damit Missbrauch betrei-
ben. Eine Unterschriftsprobe des zuktinftigen Kontoin-
habers dient bei spateren Verfugungen wie Schecks oder
Uberweisungen als Vergleichsgrundlage. So wird sicherge-
stellt, dass die Unterschrift auch wirklich vom Kontoinha-
ber stammt.

e

o
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Wichtige Fakten zum Girokonto

Kurz:

» Kontofiihrung kann, muss aber kein Geld kosten,
informieren Sie sich. Ein Vergleich der Angebote
der Banken und Sparkassen lohnt sich.

» Kontovollmacht fiir eine Person des Vertrauens ist
praktisch.

* Der Kontoauszug ist die rechtliche Quittung iiber
ihren Kontostand.

* Auf dem Kontoauszug bedeutet ,,Soll“ Belastung
und ,,Haben*“ Gutschrift.

* Achten Sie darauf, unter welcher Spalte lhr aktueller
Kontostand steht.

» Schliissel zu lhrem Girokonto ist die Bankkarte.

Oft kostet die Kontofuihrung Geld. Allerdings verzichten
viele Banken darauf, wahrend eines Studiums, einer Aus-
bildung oder der Schulzeit diese Gebuhr zu erheben, man-
che haben diese auch schon ganz abgeschafft.

In erster Linie hat nur der Kontoinhaber Verfligungsgewalt
Uber sein Konto, das heif3t, nur er kann Geld abheben,
Uberweisungen tatigen usw.. Auch Jugendliche, die mit
Zustimmung ihrer gesetzlichen Vertreter ein Konto eroff-
net haben, haben die alleinige Verfligungsgewalt. Aller-
dings kann eine Kontovollmacht erteilt werden. Das ist oft
sehr praktisch. So kann die bevollmachtigte Person Bank-
geschéafte fur den Kontoinhaber erledigen. Der Bevoll-
machtigte hinterlegt ebenfalls eine Unterschriftsprobe.
Kontoauszlige geben Auskunft Giber den aktuellen Konto-
stand und Veranderungen auf dem Konto. Kontoauszlge
kann man sich in der Bank an einem Kontoauszugsdru-
cker oder falls man Onlinebanking nutzt, zu Hause aus-
drucken lassen.

Auf dem Kontoauszug sind in der Spalte ,,Soll* (,,Belas-
tung™) die Betrage aufgefiihrt, die vom Konto abgezogen
wurden. Die Betrage, die auf das Konto eingezahlt wurden,
stehen in der Spalte ,,Haben" (,,Gutschrift").

Der aktuelle Kontostand steht in der unteren rechten Ecke
unter ,Neuer Kontostand”. Achtung: falls dieser unter der
Spalte ,,Soll” steht, ist Ihr Konto im Minus.

Tipps zur richtigen Kontofiihrung

1. Wenn man sein Konto online fiihrt oder Bankgeschafte
am SB-Terminal (In der Bank) selbst durchfthrt, kann
man den gréRten Teil der Kosten bei der Kontofiihrung
einsparen.

2. Achten Sie auf Ihre Kontodaten, damit sie nicht in
falsche Hande geraten.

3. Uberpriifen Sie regelmaBig Ihre Kontoausziige: sind
die Eingdnge und die Abgénge ordnungsgemafi?

4. Schreiben Sie sich auf, welche Belastungen regelma-
Big auftauchen (Miete etc.), damit Sie lhre fixen
monatlichen Kosten kennen.

5. Bewahren Sie lhre Kontoausziige mindestens
3 Jahre auf, Amter kénnen diese verlangen.
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Bargeldlos bezahlen

Um bargeldlos Zahlungen tber das Konto an andere Per-
sonen, Firmen oder staatliche Einrichtungen durchzuftih-
ren, werden verschiedene Vordrucke genutzt. lhr einheit-
licher Textaufbau erméglicht es, dass sie von allen Banken
schnell bearbeitet werden kénnen.

1. Die Uberweisung:
Zahlung von Rechnungen.

Sie dient dazu, einen
bestimmten Geldbetrag
vom eigenen auf das
Konto des Beglinstigten
(des Empfangers) zu
Uberweisen. Vor allem
einmalig auftretende
Rechnungen wie die Bestellung einer CD oder die Repara-
tur des Autos werden per Uberweisung beglichen. Voraus-
setzung ist allerdings, dass sowohl derjenige, der zahlen
muss (der Uberweisende), als auch der, der das Geld be-
kommt (der Beglinstigte), ein Konto bei einer Bank hat.
Eine Uberweisung kann man online oder mittels in der
Bank ausliegender Vordrucke durchftihren. Die Umbu-
chung wird vorgenommen, falls das Konto die entspre-
chende Deckung aufweist.

Vorteile: Zeit- und wegsparend; Zahlungsnachweis auf
dem Kontoauszug; bargeldlos moglich; Termin der Zah-
lung bestimmen Sie

Nachteile: Wenn Fehler bei der Uberweisung passieren,
ist das Geld erst mal weg; es entstehen Kosten, wenn die
Kontofuhrung nicht gebihrenfrei ist.

2. Der Dauerauftrag:

Zahlung gleicher Betrage zu
bestimmtem Termin.

Ein Dauerauftrag wird
eingerichtet, wenn man
regelmaBig in bestimmten
Zeitabsténden den gleichen
Betrag an einen Empfanger
Uberweisen muss, wie z.B.
die Miete. Dies spart Zeit, da
man so nicht jeden Monat
jede Uberweisung einzeln
ausfuhren muss. Man gibt
der Bank den Auftrag, einen
bestimmten Betrag zu einem festgelegten Termin regel-
maBig zu Uberweisen, so verpasst man keine Zahlungs-
termine. Der Dauerauftrag lauft, bis man ihn stoppt oder
andert.

Viodul

Vorteile: Nur einmalige Auftragserteilung; regelmaBige
termingerechte Zahlung; keine Fristversdumnisse
Nachteile: Sie mussen selbst daran denken, den Dauer-
auftrag zu stoppen (Befristung moglich).

3. Die Lastschrift:

Zahlung wiederkehrender
Betrage in wechselnder
Hoéhe. Das Lastschriftein-
zugsverfahren wird genutzt,
wenn man regelmaBige
Zahlungen, deren Hoéhe
variieren kann, tatigen
mochte (z.B. die Telefonrechnung). Der Zahlungspflichtige
erlaubt dem Zahlungsempfénger, den Rechnungsbetrag
von seinem Konto einzuziehen. Die Einzugsermachtigung
wird nicht der Bank, sondern dem Empfanger erteilt, die
Bank fuhrt diese nur aus. Deshalb muss man auch dem
Empfanger schriftlich die Einzugsermachtigung entzie-
hen, falls die Zahlungsverpflichtung erloschen ist.

Positiv daran ist, dass sie weder Fristen beachten noch
Anderungen veranlassen missen. AuBerdem besteht eine
Widerspruchsfrist, d.h. jeder Kontoinhaber hat das Recht,
eine Lastschrift innerhalb einer sechswochigen Frist zu-
rickzugeben. Der Betrag wird dann wieder dem Konto
gutgeschrieben, ohne dass Griinde genannt werden mus-
sen. Die Frist beginnt nach dem vierteljahrlichen Rech-
nungsabschluss lhres Kontos. Hinzu kommen eventuelle
Mahngebuhren.

Vorteile: Nur einmalige Auftragserteilung; regelmaBige
termingerechte Zahlung; keine Fristversdumnisse; Initi-
ative liegt beim Zahlungsempfanger; 6 Wochen Wider-
spruchsfrist nach Quartalsabschluss, keine Kosten.
Nachteile: Kontobewegungen missen regelmafig kon-
trolliert werden, ob alle Lastschriften rechtens waren; das
Konto muss gedeckt sein.
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Der kartengestiitzte
Zahlungsverkehr

Auch im Alltag waére es lastig jeden Einkauf oder Re-
staurantbesuch bar bezahlen zu miissen. Deshalb gibt
es die Bank- bzw. EC-Karte, mit der problemlos bargeld-
los bezahlt werden kann. Man erspart sich die Miihe,
immer genug Bargeld im Portemonnaie haben zu miis-
sen und reduziert das Risiko, bestohlen zu werden.

Wie beim Lastschrifteinzugsverfahren funktioniert auch
das Bezahlen mit der Bankkarte. Betrage, die man mit
der Karte im Geschaft bezahlt, werden per Lastschrift
eingezogen. Mit der Bankkarte kann weltweit
@L‘[Q an allen Geldautomaten, die das Maestro
Zeichen tragen, Geld abgehoben und an
allen elektronischen Kassen bezahlt wer-
den. AuBerdem kénnen Sie mit Ihrer Karte
Kontoauszugsdrucker und SB-Terminals
nutzen. Das Bezahlen per EC-Cash ist das
far den Kunden und den Handler sicherste
Zahlungsverfahren. Hierbei zahlen Sie mit Ihrer Karte und
bestatigen durch Eingabe einer vierstelligen PIN (Personal
Identification Number) die Richtigkeit der Forderung. Die-
se Geheimnummer ersetzt die Unterschrift. Das Terminal
des Handlers stellt sofort eine Verbindung zur Bank her
und praft, ob ausreichend Guthaben auf dem Konto ist.

electronic cash

POS (Point of sale):

Eine andere Variante der Kartenzahlung ist das POS-
Verfahren. Hier erhalt der Kunde einen
Lastschriftbeleg, der unterschrieben werden
muss. Auf der Ruckseite jeder Karte befindet
sich die Unterschrift des Karteninhabers,
diese wird mit der Unterschrift auf dem Beleg

verglichen. Die Abbuchung vom Konto erfolgt erst einige

Tage spater. Auf der Kontokarte wird jedoch vermerkt,

dass die Abbuchung ansteht, sodass Uber den Betrag

nicht mehr verfugt werden kann.

Vorteile: Bargeldlos, bequem

Nachteile: Keine Riickgabemaéglichkeit; vor Bestatigung

der Zahlung unbedingt den Betrag kontrollieren.

Tipps:

1. Bewahren Sie niemals lhre PIN und lhre Bank- bzw.
EC-Karte gemeinsam auf, um eventuellem Missbrauch
vorzubeugen.

2. Gibt man am Geldautomaten 3 Mal eine falsche PIN
ein, wird die Karte eingezogen und muss persénlich
am Schalter abgeholt werden.

3. Bei Erhalt Ihrer Karte unterschreiben Sie diese sofort
auf der Ruckseite.

4. Jede Karte ist mit einer Hochstbetragssperre ausge-
stattet, so dass nur ein festgelegter Betrag pro Tag
oder Woche verfugt werden kann.
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5. Daes sich um Lastschriften handelt, bewahren
Sie die Kassenzettel lhrer Kartenzahlungen auf und
vergleichen Sie diese mit lhren Kontoausziigen, um zu
Uberprifen, ob alle Lastschriften berechtigt sind.

Die GeldKarte-Funktion:

Bietet sich fur die Zahlung kleinerer Betrage wie z. B. Fahr-
karten etc. an. Den Chip lhrer Karte konnen Sie mit einem
Betrag bis zu 200 Euro aufladen. Bei der Bezahlung ist nur
notwendig, die Karte abzugeben und den Betrag zu besta-
tigen.

Vorteile: Kein Kleingeld; keine Geheimnummer nétig; nur
beim Aufladen wird die Geheimnummer benotigt.
Nachteile: Verlust der GeldKarte bedeutet Verlust des auf-
geladenen Guthabens.

Verlieren Sie die Karte, kann der Finder mit dem Betrag
auf dem Chip einkaufen gehen, da bei der Bezahlung im
Geschaft keine PIN-Eingabe erforderlich ist. Der Verlust
der Karte mit aufgeladenem Chip ist also dem Verlust von
Bargeld gleichzusetzen.

Die Kreditkarte:

Zahlung der Miete fur einen Leihwagen oder Zahlung von
Betragen im Ausland etc. Der Kreditkarteninhaber unter-
schreibt lediglich einen Beleg, auf dem seine Kartendaten
und der Rechnungsbetrag aufgefihrt sind.

Vorteile: Bargeldlos bei allen Vertragsunternehmen im In-
und Ausland bezahlen.

Nachteile: Ubersicht bewahren, da Belastung erst am
Monatsende; hohe Gebuhren bei Abhebung am Geldauto-
maten.

Der Kartenverlust:

Wird Ihnen |hre Bank- oder Kreditkarte gestohlen, rufen
Sie sofort bei Ihrer Bank an und lassen diese sperren.
Nachdem die Karte gesperrt ist, sind Sie vor finanziellen
Verlusten geschutzt. Es gibt auch zentrale Sperrnotruf-
nummern wie z. B. 116 116.

Wahlen Sie fur die folgenden Lieferungen und Einkaufe die
nach Ihrer Meinung sinnvollste Zahlungsméglichkeit aus.
Begruinden Sie kurz lhre Wahl.

Tanken, Bekleidung, Miete, Telefon, Strom,
Druckerpatronen, bei ,Ebay" ersteigert, Gas/0l

Nutzen Sie zur L6sung die Informationen der
Arbeitsblatter 1 - 3.
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Auch im Alltag waére es lastig jeden Einkauf oder Re- 5. Daes sich um Lastschriften handelt, bewahren

s .. - . L.
. Informationen

I{ Ca.90 -135 Min

i Einstieg ins Thema - Brainstorming und Tafelbild

S| Die Arbeitsblatter 1 —3 werden erst an die Schulerinnen und Schuler verteilt, nachdem mit einem Brainstorming
und einer Diskussion im Plenum in die Thematik eingestiegen wurde. Das Brainstorming soll zu den Fragen:
Welche Zahlungsmaéglichkeiten kennt Ihr? Welche nutzt Ihr selbst? Welche Voraussetzungen sind dafur notig?
ablaufen. Die Ergebnisse des Brainstormings sollen in Form eines Tafelbildes oder einer Mind-Map auf einem
groBen Plakat an der Wand festgehalten werden.

Lehrende

Gruppenarbeit — Erstellung eines eigenen Nachschlagewerkes (Glossar)

Im Anschluss an die Diskussion im Plenum werden die bisher zusammengetragenen Informationen in der
Gruppenarbeit durch die Aushandigung und Bearbeitung der Arbeitsblatter 1 bis 3 vertieft. Die Schulerinnen
und Schiler werden in Kleingruppen eingeteilt und sollen aus den Informationen der Arbeitsblatter ein eigenes
Nachschlagewerk (Glossar) erarbeiten.

Beispielweise Zahlen mit EC-Karte: Voraussetzungen, Vorteile, Nachteile, wann sinnvoll?

Diese Aufgabe erfordert aufgrund der Fulle der Informationen einen GroBteil des vorgesehenen Zeitrahmens
der Arbeitsblatter. Unbekannte Fachbegriffe oder Textstellen, die die Schulerinnen und Schler nicht verstehen,
sollen markiert und anschlieBend im Plenum diskutiert werden. Die Lehrerin bzw. der Lehrer soll wahrend der
Gruppenarbeit beratend zur Verfligung stehen.

Eine Vorstellung der Nachschlagewerke der jeweiligen Gruppen im Plenum schliet sich an und kann zur

ON (————— 48»n 0o 0o <

o

S Vervollstandigung des zuvor erstellten Tafelbildes oder der Mind-Map beitragen.

d
Expertenbefragung
Ergénzend kann nach Bedarf eine weitere Schulstunde eingeplant werden, um zusétzlich eine
Expertenbefragung durch die Schulerinnen und Schtiler vorzusehen. Eine Auszubildende oder ein

F Auszubildender einer 6rtlichen Bank bzw. einer Sparkasse kann in die Klasse eingeladen werden, um Fragen

von Schulerinnen und Schulern rund um den Zahlungsverkehr zu beantworten. Dabei kann z.B. auch erlautert
werden, was Online-Banking ist, welche Vorteile es hat, wie die Sicherheit gegentber Pishingversuchen und
gegeniber Missbrauch (Datenklau) gewéhrleistet ist.

Auch der Besuch einer ortlichen Zweigstelle eines Geldinstitutes ist hier eine Alternative. Dort kdnnen dann die
Schilerinnen und Schuler Fragen stellen zum Ablauf beim Online-Banking, zum Schutz vor Missbrauch etc. Die
Fragen sollen dann gemeinsam im Unterricht vorbereitet werden. Der Besuch soll vorher von der Lehrerin bzw.
dem Lehrer mit dem Geldinstitut abgesprochen werden, um die Zielsetzung zu erlautern. Ansassige Geldinstitute
kénnen in der Regel problemlos mit Hilfe eines Demokontos die Handhabung von Online-Banking darstellen.

( Y M

Die Aufgabe von Arbeitsblatt 3 liest eine Schilerin oder ein Schuler vor.

Die Schulerinnen und Schuler kénnen jetzt mit Hilfe der Arbeitsblatter 1 bis 3 die Zahlungsarten zuordnen.
Mogliche Lésungen:

1. Tanken: bar oder EC-Karte — der Kassierer wird keine andere Zahlungsart akzeptieren

2. Bekleidung: wie tanken

3. Miete: Dauerauftrag, zuverlassig, ptnktlich, kann nicht vergessen werden

4. Telefon: Einzugsermachtigung, Betrag differiert

5 u.7. Strom, Gas/Ol: Dauerauftrag: gleich bleibende Abschlagszahlung

6. Druckerpatrone: Online, schnellste Variante, wegen der positiven Bewertung bei ,,Ebay*

O 2L 5 O —H <

Die Schulerinnen und Schuler stellen ihre Losungen vor. Kurze Diskussion, da mehrere Varianten moglich sind.

T e e R et R e e e R D e e R e e e e G B e e G R
am Schalter abgeholt werden. nach lhrer Meinung sinnvollste Zahlungsmoglichkeit aus.

3. BeiErhalt Ihrer Karte unterschreiben Sie diese sofort Begrunden Sie kurz lhre Wahl.
auf der Ruckseite. Tanken, Bekleidung, Miete, Telefon, Strom,

4. Jede Karte ist mit einer Hochstbetragssperre ausge- Druckerpatronen, bei ,Ebay" ersteigert, Gas/0l
stattet, so dass nur ein festgelegter Betrag pro Tag Nutzen Sie zur L6sung die Informationen der
oder Woche verfugt werden kann. Arbeitsblatter 1 - 3.
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iperweisung :

Lesen Sie alle Informationen und vergleichen Sie diese mit dem
entsprechenden Feld auf dem Uberweisungstragermuster.

Begulinstigter: Der Bankleitzahl: Die BLZ gibt

Empfanger, der das an, zu welcher Bank das

Geld bekommen soll. Kreditinstitut: Der Geld tberwiesen werden
Name der Bank, an soll. Sie ist vergleichbar mit

die das Geld Uber der Postleitzahl.
wiesen werden soll.

Kontonummer: Die Konto-Nr.
des Empfangers an, die das Geld
Uberwiesen werden soll. Sie ist
vergleichbar mit der Adresse.

Betrag: Der Geldbetrag, der
Uberwiesen werden soll.

Ist es ein glatter Betrag,
schreibt man nach dem
Komma zwei Nullen oder
macht einen waagerechten

Verwendungszweck: Hier
kann man etwas eintragen,
damit der Empfanger die
Uberweisung zuordnen

Kontoinhaber:
Die Person, von
deren Konto die
Uberweisung

getatigt wird, kann. (z.B. Kundennun.wmer, Strich (z.B. 18,00 oder 18,-)
Konto-Nr. des Rechnungsnummer, Miete
Kontoinhabers: Mai 08 etc.)
Die Nummer Wichtig: Die Uberweisung
des Kontos, von muss unterschrieben
dem der Betrag werden, sonst darf sie die

Uberwiesen wird. Bank nicht ausfuhren.
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Lehrende

Lesen Sie alle Informationen und vergleichen Sie diese mit dem
entsprechenden Feld auf dem Uberweisungstragermuster.

Beglnstigter: Der Bankleitzahl: Die BLZ gibt
Empfanger, der das an, zu welcher Bank das
Geld bekommen soll. Kreditinstitut: Der Geld tberwiesen werden
Name der Bank, an soll. Sie ist vergleichbar mit
Kontonummer: Die Konto-Nr. die das Geld uber der Postleitzahl.

Kontoinhaber:
Die Person, von
deren Konto die
Uberweisung
getatigt wird.

des Empfangers an, die das Geld wiesen werden soll.

Informationen
Nach Bedarf

Das Arbeitsblatt 4 wird an die drei vorhergehenden
Arbeitsblatter 1 — 3 angehéngt und an die Schulerinnen
und Schiiler verteilt. Es kann genutzt werden, wenn
Schulerinnen und Schuler in der Klasse sind, die noch nie
einen Uberweisungstrager ausgefullt haben, sonst dient
es als gute Information zum Uberweisungstrager.

Betrag: Der Geldbetrag, der
Uberwiesen werden soll.

Ist es ein glatter Betrag,
schreibt man nach dem
Komma zwei Nullen oder
macht einen waagerechten

Verwendungszweck: Hier
kann man etwas eintragen,
damit der Empfanger die
Uberweisung zuordnen

kann. (z.B. Kundennummer, Strich (z.B. 18,00 oder 18,-)
Konto-Nr. des Rechnungsnummer, Miete
Kontoinhabers: Mai 08 etc.)
Die Nummer Wichtig: Die Uberweisung
des Kontos, von muss unterschrieben
dem der Betrag werden, sonst darf sie die

tUberwiesen wird. Bank nicht ausfuhren.



- Viodul

iberweisung :

5er Fahrradhandel liefert das
gste_llte Fahrrad , City-Star”
Die Lieferung besteht aus -
Sem Fahrrad, 2 Sattel-
asch
o Z;arr:lund der Rechnung.
2 lun et Rechnung Fahrradhandel Leeze
tllen Sie bitte das Must B S
al Ub - or 54321 stadchen
erweisungstragers

aus.
B ) Herrn
d.enutzen Sie alle notwen- Maximilian Musterkunde
igenIn . DorfstraBe 45
R formationen der 54321 Stadchen
echnung.
29.02.2007
Rechnungd 654123
Kunde 789
Menge Beschreibungd stuckpreis Preis
1 Damenrad,,City-Star“ 295,00 EUR 295,00 EUR
Gep'a'\cktaschen 24,99 EUR 24,99 EUR

dingungen:

h Erhalt, ohne skonto

Zahlungsbe
\nnerhald 14 Tage nac

Bankverbindung:

Volksbank stadchen eG

BLZ 987 654 32
Konto 123 4567 890

en Dank far \hre Bestellung!

Viel
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Uperweisun

Der Fahrradhandel liefert das
bestellte Fahrrad ,,City-Star®.
Die Lieferung besteht aus
dem Fahrrad, 2 Sattel-
taschen und der Rechnung.
Zur Zahlung der Rechnung
fullen Sie bitte das Muster

des Uberweisungstragers
aus.

Lehrende

Fahrradhande| Leeze

Hauptstr: 12
54321 stadchen

errm
‘:Aaximilian Musterkunde
DorfstraBe 45
54321 stadchen

Benutzen Sie alle notwen-
digen Informationen der
Rechnung.

29.02.2007

Rechnung 654123
Kunde 789

Sti]ckpreis
Informationen

Ca. 15 Min

Die Schulerinnen und Schiler fullen mit Hilfe der Rechnung des
Fahrradhandels Leeze den Uberweisungstréger aus. Eine Schiilerin

bzw. ein Schiler fillt die Folie aus, die zur Uberpriifung auf den
Overheadprojektor gelegt wird.

Hinweis:
Das Arbeitsblatt 5 ist ein Alternativangebot, das nur bei Bedarf

eingesetzt werden soll, also wenn der berechtigte Eindruck besteht, dass
die Schulerinnen und Schuler noch unsicher sind bzw. den Schritt von

der Rechnung zum Uberweisungstrager nicht vollziehen kénnen.

l Den Vordruck bitte nicht

hacrhidinan knicken
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Kredit ist nicht gleich Kredit. Kredite unterscheiden sich in ihrer Dauer,
dem zu zahlenden Zins und in vielen weiteren Kriterien. Aligemein leiht
man sich von einer Bank Geld und zahlt dieses plus die anfallenden Zin-
sen in Raten iiber einen ldngeren Zeitraum zuriick. Es ist wichtig zu iiber-
legen, wofiir man einen Kredit aufnehmen moéchte, denn danach richtet
sich, was fiir ein Kredit in Frage kommt. Zundchst muss allerdings die Kre-

ditwiirdigkeit liberpriift werden.
Die Kreditwiirdigkeit
Es gibt materielle und personliche Kreditwirdigkeit.

1. Beider materiellen Kreditwirdigkeit prift die Bank, ob
der potentielle Kreditnehmer Gberhaupt in der Lage
ware, die monatlichen Raten des Kredits zu bezahlen.
Einnahmen und Ausgaben eines durchschnittlichen
Monats werden einander gegeniber gestellt. Um einen
Kredit aufnehmen zu durfen, missen die Einnahmen
die Ausgaben tbersteigen. Die Differenz zwischen
Einnahmen und Ausgaben gibt den Maximalbetrag der
monatlich moglichen Belastung an. Es ist allerdings
sehr wichtig, dass die monatlich zu zahlende Rate
nicht genau dem Uberschuss entspricht. Es kénnen
immer unvorhergesehene Situationen auftreten, in de-
nen man Geld braucht (z.B. Autoreparatur o. a.).

Tipp:
Mit einer Kreditaufnahme darf sich der gewohnte Le-
bensstil nicht verschlechtern.

2. Die Bank pruft zudem die persoénliche Kreditwirdig-
keit, indem sie Erkundigungen bei der Schufa einholt.
Die Schufaist die ,,Schutzgemeinschaft fiir allgemeine
Kreditsicherheit”, bei ihr werden alle Eigenschaften
eines Kunden gespeichert, die fur eine Kreditvergabe
wichtig sind. Schon bei der Er6ffnung eines Kontos
mit einem Dispokredit muss auch ein Schufa-Antrag
unterschrieben werden. Neben statistischen Daten zur
Person speichert die Schufa vor allem positive und ne-
gative ,,Schufa-Merkmale“. Negative Schufa-Merkmale
erschweren die Aufnahme eines Kredites oder machen
diese sogar unmdglich. Positive Merkmale hingegen
wirken sich glinstig auf die persénliche Kreditwirdig-
keit aus.

Negative Schufa-Merkmale sind z.B.:

» Vertragswidriges Verhalten, z. B. wenn die Kosten fur
einen Handyvertrag nicht bezahlt werden

Haftbefehl

Eidesstattliche Versicherung

Konto in Abwicklung, z.B. wenn eine geduldete Uberzie-
hung des Kontos nicht ausgeglichen wird

* Insolvenzverfahren

Positive Schufa-Merkmale sind z.B.:

+ Besitz eines Girokontos oder einer Kreditkarte. Das be-
deutet, dass die Kreditwirdigkeit schon einmal gepruft
und als akzeptabel bewertet wurde.

» Andere ,Darlehen mit Erledigungsvermerk”, d.h., dass
in der Vergangenheit bereits Kredite aufgenommen und
vertragsgerecht zuriickgezahlt wurden.

Tipp:

Die personlichen Schufa-Eintrage konnen gegen eine
Gebiihr entweder direkt bei der Schufa oder im Inter-
net unter www.schufa.de bestellt werden.

Sicherheiten

Die Banken verlangen neben der materiellen und der per-
sonlichen Kreditwirdigkeit zusatzliche Sicherheiten, be-
vor sie einen Kredit vergeben. Auf diese Weise wollen die
Banken sicherstellen, dass der Kredit auch zurtickgezahlt
wird. Hier einige Beispiele, welche Sicherheiten fur die
Bank in Frage kommen kénnen:

* Gehaltsabtretung:

Falls die Raten des Kredits nicht mehr bezahlt werden,
kann die Bank das Gehalt des Kreditnehmers bis zu ei-
ner gesetzlich festgelegten Untergrenze pfanden.

* Sicherungsiibereignung:

Wird mit dem Kredit z.B. ein Auto gekauft, gehort dieses
der Bank so lange , bis der Kredit vollstandig zurtickge-
zahlt ist. Unabhangig davon, ob es vom Kreditnehmer
genutzt wird.

* Verpfandung von Sparwerten und Versicherungen:
Wird ein Kredit z.B. durch eine Lebensversicherung
abgesichert, hat die Bank die Moglichkeit, die Versiche-
rung zu verpfanden bzw. zu verkaufen, falls der Kredit
nicht zuriickgezahlt wird (Vorlage des Vermogensver-
zeichnisses bei Gericht, evtl. steuerschadlich).

Tipp: Bevor man einen Kredit aufnimmt, soll man sich
unbedingt klar machen, welche Folgen es hitte, die ge-
gebene Sicherheit zu verlieren.
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Verschiedene Kredite

1. Der Anschaffungskredit (Ratenkredit)
Der Anschaffungskredit kommt in der Praxis am
haufigsten vor. Wenn man sich bei einer Bank oder
Sparkasse Geld fur ein Konsumgut (z.B. Auto) leiht, ist
dies ein Anschaffungskredit. Der Anschaffungs- oder
Ratenkredit setzt einen schriftlichen Vertrag mit dem
Kreditinstitut voraus, der z. B. die Darlehenshohe, die
Ruckzahlungsbedingungen, die Verzinsung sowie die
Zinserstattung bei vorzeitiger Riickzahlung angibt.
Vorteile: Sie wissen genau, was Sie monatlich zurtick-
zahlen mussen und kennen die Laufzeit. Die Laufzeit
soll nie die Lebensdauer des angeschafften Produktes
Uberschreiten.

2. Der Dispositionskredit
Der ,,Dispo* wird zwischen Bank und Kunde verein-
bart. Die Bank leiht dem Kunden kurzfristig Geld, falls
dessen Konto Uberzogen ist (Rahmen wird festgelegt).
Dieser Dispospielraum wird Privatkunden in der Regel
formlos auf dem Girokonto eingeraumt, wenn der Kun-
de bereits einige Zeit ein Privatkonto besitzt und auf
dieses regelmafige Eingdnge verbucht werden.
Der Kredit deckt den kurzfristigen Geldbedarf ab, ohne
dass der Kunde zusétzliche Sicherheiten vorlegen
muss. Der Kredit wird automatisch durch Einzah-
lungen auf das Konto zurtickgezahlt. Aufgrund der
Kurzfristigkeit und der fehlenden Sicherheiten sind
die zu zahlenden Zinsen sehr hoch. Wird der Kredit-
rahmen Uberschritten oder der ,,Dispo” seitens der
Bank gekundigt, steht der Kunde mit dem geliehenen
Betrag in ,Uberziehung". Die Bank kann diesen Betrag
in kurzer Zeit zurtckfordern, auBerdem sind die Zinsen
fur Betrage in ,Uberziehung" noch héher als beim
,Dispo”.
Tipp: Achten Sie also immer darauf, dass Sie den
,Dispo” méglichst schnell zurtickzahlen und den ver-
einbarten Rahmen einhalten.

Kosten bei Krediten

Kredite kosten Geld. Es kdnnen eine Vielzahl von zusatzli-
chen Kosten entstehen. Fur diese mussen Sie Zinsen zah-
len, obwohl Ihnen der Betrag nicht ausgezahlt wird.

Zum Bespiel wird bei Abschluss eines Kreditvertrags eine
Bearbeitungsgebuhr fallig.

Viele Banken verlangen eine Restkreditversicherung, um
den Kredit zusétzlich abzusichern. Falls der Kreditnehmer
stirbt oder arbeitsunfahig wird, springt die Versicherung
ein und bezahlt die Raten. Eine Restkreditversicherung
kann sehr teuer sein und erhéht dadurch den Kreditbe-

Viodul

trag auf ahnliche Weise wie die Bearbeitungsgebihr. Den
groBten Anteil an den Kosten haben die Zinsen. Je héher
die Zinsen desto hoher die Kosten. Die Hohe des Zinssat-
zes hangt von mehreren Faktoren ab, wie z.B. der Laufzeit,
der Héhe oder der Absicherung des Kredites.

Um es dem Kreditnehmer einfacher zu machen, missen
die Banken einen Effektivzins angeben. Dieser besteht
aus dem Zinssatz und den anfallenden Kosten durch Ab-
schlussgebuhr, Restkreditversicherung etc. Durch den
Effektivzins ist es fur den Kreditnehmer leichter, Kreditan-
gebote zu vergleichen, da alle Kosten einbezogen sind.

Tipps:

« Uberlegen Sie genau, ob Sie das, was Sie auf Kredit
anschaffen wollen, tatséchlich sofort brauchen.

* Der Widerruf des Vertragsabschlusses beim Kredit-
vertrag muss innerhalb von zwei Wochen erfolgen,
wenn Sie iiber die Notwendigkeit ins Griibeln gera-
ten.

* Die eigene wirtschaftliche Lage einschatzen.

* Die Bearbeitungsgebiihr soll 2% des Kreditbetrages
nicht iiberschreiten.

* Achten Sie beim Kreditvergleich immer auf den
Effektivzins und iiberpriifen Sie, ob alle Kosten
einbezogen wurden. Vergleichen Sie die Preise mog-
lichst vieler Kreditinstitute.

» Unterschreiben Sie einen Kreditvertrag nur, wenn
er vollstandig ausgefiillt ist (keine Blankovollmacht
erteilen).

* Machen Sie einen Bogen um Niedrigzinsangebote
wie 0,0 %. Dahinter stecken oft Gefahren wie hohe
Bearbeitungsgebiihren, kurze Laufzeit etc.
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aufen auf Kredit

Peter ist Auszubildender im dritten Jahr. Zur Arbeit fahrt

er mit einem alten Mofa, das ihn im Stich lasst. Er mochte

sich einen neuen Roller kaufen, hat aber nur ca. 800,- €

gespart. Um den Roller kaufen zu kénnen, muss er einen

Kredit von 1900,- € aufnehmen. Die ,,normalen* Banken

lehnen seinen Wunsch wegen zu geringen Einkommens ab,

er hat aber in der Tageszeitung ein Angebot der Firma
,No Limit — Kreditvermittlung GmbH & CoKG" gelesen. Von

dieser Firma I4sst er sich ein Angebot machen. 1. Uberprifen Sie, ob alle gesetzlich notwendigen

_//T Angaben fur einen Darlehensvertrag nach § 492
. . Abs. 1 BGB (Burgerliches Gesetzbuch) vorliegen?
Das Angebot enthalt die folgenden Bedingunger: 2. Wie hoch ist die Bearbeitungsgebuhr in €7
° 3. Wie hoch ist die monatliche Rate?
Kr e dlt 4. Wie viel zahlt Peter in 60 Monaten zurlck?
Verbraucherkredit: 1900,-€ _ 5. Wie hoch ist der effektive Jahreszinssatz?
Zinssatz: 0,65% pro Monat, dieser Fir die Berechnung des ungeféhren effektiven
bezieht sich wahrend der Jahreszinses benutzen Sie bitte die Uniform-
gesamten Laufzeit auf Methode.
die Ursprungssumme von 6. Recherchieren Sie im Internet die Angebote
1900,-€ mindestens zweier Banken und vergleichen Sie
Laufzeit: 60 Monate diese mit dem Angebot, das Peter vorliegt. Welchen
Bearbeitungsgebiihr: 39% der Kreditsumme, Rat werden Sie ihm geben? Begriinden Sie Ihre
diese wird mitfinanziert Entscheidung.

7. Welche anderen Finanzierungmoglichkeiten gibt es
noch?
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Informationen

Ca. 60 — 90 Min

Die Arbeitblatter 6 bis 8 sowie ein Auszug aus dem Burgerlichen Gesetzbuch (§ 492 BGB) werden verteilt.

Die Schulerinnen und Schiiler erhalten den Auftrag, die Blatter sorgfaltig zu lesen. Dabei markieren sie ihnen
unbekannte Begriffe. Zunachst sollen sie selbst in Kleingruppen nach Erklarungsmaéglichkeiten suchen, bevor sie
anschlieBend ihre Fragen im Plenum diskutieren oder evtl. die offenen Fragen in einer Befragung einer Expertin
bzw. einem Experten (s.u.) stellen kénnen. Fur die eigene Recherche bietet sich im Internet z.B. das Angebot

des Institutes fur Finanzdienstleistungen e.V. in Hamburg an (http://finanzielle-allgemeinbildung.de). Auf dieser
Internetseite konnen die Schulerinnen und Schuler unter dem MenUpunkt ,,SchilerBanking” ein Glossar mit
wichtigen Stichwortern finden.

Nach der Klarung der offenen Begriffe im Plenum sollen die Schilerinnen und Schulern die wesentlichen Merkmale
rund um Kredite kurz auf einer Wandzeitung (DinA2-Plakatpapier) festhalten.

Lésung:

zu 1. Bearbeitungsgeblihr:

Das Angebot der Firma ,,No Limit — Kreditvermittlung GmbH" ist nicht vollstéandig. Es trifft z.B. berhaupt keine
Aussage Uber den effektiven Jahreszinssatz. Die verpflichtende Angabe ergibt sich aber aus § 492 Abs. 1 Nr. 5
BGB. Des Weiteren ist in dem Angebot keine Hohe fiir beispielsweise die monatliche Tilgung vorgesehen. Nach
§ 492 Abs. 1 Nr. 3 BGB muss auch die Art und Weise der Riickzahlung des Darlehens geregelt sein. Mogliche
Absicherungen des Verbraucherkredits durch Restschuld- oder sonstige Versicherungen werden nicht genannt.

zu 2. Monatliche Rate:

Zinsen (Nettokredit + Kreditkosten) - Zinsen : 100 =(1900+57)-0,078 =12,72€
+ Tilgung (Nettokredit + Kreditkosten) : 60 Monate  =1957:60 =32,62€
Ergebnis =4534€

zu 3. Ruckzahlung:
monatliche Kosten - 60 Mon. = 2720,04 €

Bevor Aufgabe 5 gerechnet wird, soll im Plenum eine kurze Diskussion Gber das Thema Kreditkosten und damit
verbunden Uber die Problematik versteckter Kosten diskutiert werden.

In dieser Diskussion lernen die Schuler, dass die einzig vergleichbare Gré3e nur der effektive Jahreszins sein kann.
Um die in Aufgabe 5 geforderte Berechnung des effektiven Jahreszinssatzes leisten zu kdnnen, suchen die Schuler
im Internet die so genannte ,,Uniform-Methode*, mit deren Hilfe sich der ungeféahre effektive Jahreszins berechnen
lasst. Der Lehrer steht beratend zur Verfligung. Die Uniform-Methode ist bei Wikipedia zu finden.

Kreditkosten - 24 - 100
(Laufzeit in Monate + 1) - Nettokreditbetrag

eff. Jahreszinssatz =

820,40 - 24 -100
i = ! = 0
eff. Jahreszinssatz 61-1900 16,99%

Eine Schilerin oder ein Schuler stellt die Formel und die Berechnung mit Endergebnis an der Tafel vor.

zu 7. Finanzierungsmaoglichkeiten:

Méoglich ist auch, dass neben der Variante Anschaffungs- oder Konsumkredit die Variante Dispositionskredit
gewahlt wird. Diese Variante soll nicht von vorneherein ausgeschlossen werden, sondern im Plenum tber Vor- und
Nachteile (z.B. hohe Kosten, strenge Ausgabendisziplin nétig, problematisch bei geringen Einkommen, usw.)
diskutiert werden.

Erganzend kann sich noch nach Bedarf in der Gruppe und zur Verfligung stehendem Zeitfenster eine
Expertenbefragung an dieses Arbeitsblatt anschlieBen. Das Thema Kredite eignet sich hervorragend fiir ein
Schulerinterview. Eine externe Expertin bzw. ein externer Experte der értlichen Bank / Sparkasse oder von
der Verbraucherzentrale Nordrhein-Westfalen bietet sich als Gesprachspartnerin bzw. Gesprachspartner den
Schulerinnen und Schulern an.
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Kredithaie!

Die Vorgehensweise der Kreditvermittlungsbetriiger
Kein Geld? —Das muss nicht sein!

Auch Sie haben sich ein neues Auto, einen modernen
Fernseher oder einen Urlaub verdient. Und Sie konnen
ihn sich leisten! Wir gewahren Ihnen Kredit — schnell,
unkompliziert und VOLLIG ZINSFREI!!! Aber das
Angebot gilt nur fir kurze Zeit. Deshalb kontaktie-
ren Sie noch heute lhren kompetenten Finanzberater
unter der Nummer 0190 — 36363738. ZOGERN SIE
NICHT!!! Es wartet ein komfortables Leben ohne
Geldsorgen auf sie!

Meistens entsteht der erste Kontakt zu einem Kreditbetrtiger Giber eine Zeitungsannonce.
In Kleinanzeigen werden glinstige Kredite mit unkomplizierter Vermittlung und ohne
jegliche Bonitatsprufung und Absicherung angeboten. Nicht selten werden Kredite auch
bei vorliegender negativer Auskunft durch die Schufa versprochen.

Der Kreditsuchende meldet sich
nun telefonisch unter der im
Inserat angegebenen Telefon-
nummer und teilt seine Kredit-
wlinsche mit. Seine Personalien
werden entgegengenommen
und ein Termin flur den Haus-
besuch vereinbart. Im Rahmen
dieses Hausbesuchs kommt es
in der Regel nach einem ,,Bera-

Finanzprobleme?

Eine auslindisch
e Bank
ann Thnen helfen - ganz ohne
S CHUFA-Auskunftl

b kInteressiert?

ann kontaktieren Sie yp,

: sl

FAX:0038 - 0576 - 773345

i dite
. sierte Kleinkre
kompliziert ‘ : -
- i l?'lslos oder Sozialhﬂfeempfanger uniesen? e
e 2: 6z"mmlichen Banken einfach abgew
n herko Baol ifach
unserem Kreditinstitut ﬁgt sgirleeem dlir:anie e e
Si ie ,
,ept erhalten i€ genau die 1%
Tgiichneideﬁ fiir Lhre Bediirfnisse.
Fordern Sie jetzt Informationen unter

info@zbgeldkredit.de

von de

R

A aus aus dey Schuldenfalle 1
nser Soforthilfe "

Thnen ohne B

gleich an! o1 Prifung - ryfen Sie

iven Firmenkon-
n— maﬁ-

tungsgesprach” zum Abschluss
des Kreditvermittlungsver-
trages. Dem Kreditsuchenden
werden zu diesem Zweck bis zu
zehn Formulare zur Unterschrift
vorgelegt. In dieser ersten Pha-
se der Kontaktaufnahme geht
der Tater mit groBer Geduld
und ganz viel Versténdnis auf
die Motive und die Noéte des
Opfers ein.

90 —
Wenn Thre Hausbank streikt: 0 - 7776665

BARGELD OHNE LEHEN

BORGE O}TIl;lE ZlNSFRE:F anA§ bai gewdhrt
erbank | ot re

SICHE&I(’E)‘:OI L\)hr:‘s:r:ez_‘:;;:; \r(redit _ ur Erfillung lhrer

kleinen und grofen Wiinsche!
dubo'\bcnk@web.de

1. Welche Aussagen in den Anzeigen deuten auf unseri¢se Kreditangebote hin?
2.Suchen Sie in Zeitungen, im Videotext und im Internet nach dhnlichen Anzeigen. Beschreiben Sie, an welchen
Merkmalen Sie bemerkt haben, dass das Angebot unserios ist.
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Die Vorgehensweise der Kreditvermittlungsbetriiger

Meistens entsteht der erste Kontakt zu einem Kreditbetrtiger Giber eine Zeitungsannonce.
In Kleinanzeigen werden glinstige Kredite mit unkomplizierter Vermittlung und ohne

jegliche Bonitatsprifung und Absicherung an
Informationen

Ca. 45 Min

eboten. Nicht selten werden Kredite auch

Ken G¢

Auch Sie h{
Fernseher o
ihn sich leig
unkomplizig
Angebot gi
ren Sie noc
unter der N
NICHT!!!

Geldsorgen

Finan

Eine ay
ann Ihnef
SCHT|

Inter
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‘Wenn Thre Hausbank streikt:

Die Schulerinnen und Schuler bearbeiten die erste Aufgabe in Einzelarbeit. Sie
markieren die ihrer Meinung nach unseridsen Textstellen. Die Ergebnisse werden
an der Tafel gesammelt und im Plenum diskutiert und im Bedarfsfall erganzt.

(10 - 15 Min.)

In Gruppenarbeit (3 bis 4 Schiilerinnen und Schiler) wird die Aufgabe 2 bearbeitet.
Dafur werden Zeitungen an die Gruppen verteilt. Jede Gruppe soll mindestens
Uber zwei unterschiedliche Exemplare verfugen. Jede Gruppe stellt ein oder zwei
Mitglieder fur die Recherche im Internet ab. Die Sichtung des Videotextangebots
kann als Hausaufgabe vorab oder erganzend anschlieBend erfolgen (20 Min.)

Jede Gruppe schreibt |hre Ergebnisse auf Folie und ein Mitglied der Gruppe stellt
das Ergebnis mit Hilfe des Overheadprojektors vor (15 Min.).

Méogliche Ergebnisse: Kredit-schnell und unkompliziert, véllig zinsfrei, Angebot
nur kurze Zeit, kompetenter Finanzberater, 0190iger Nummer, Sie sind arbeitslos
oder Sozialhilfeempfanger, herkdmmliche Banken weisen Sie ab, raus aus der
Schuldenfalle, Soforthilfeprogamm ohne Bonitatsprifung, eine auslandische Bank
hilft-ganz ohne Bonitatsprifung, Bargeld ohne Sicherheiten, unsere Partnerbank
in Dubai usw.
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1. Welche Aussagen in den Anzeigen deuten auf unseriése Kreditangebote hin?
2.Suchen Sie in Zeitungen, im Videotext und im Internet nach &hnlichen Anzeigen. Beschreiben Sie, an welchen
Merkmalen Sie bemerkt haben, dass das Angebot unserids ist.




Kredithaie:
Das Rollen

Gruppe1: Kreditvermittier

Entwickeln Sie eine Strategie, um einem Kreditnehmer, der bei mehreren Geschéftsbanken wegen negativer
Bonitatsauskunfte zurtickgewiesen worden ist, den Eindruck zu vermitteln, dass Sie ihm helfen kénnen.

Die Vorgaben:

Sie sollen in lhrer Rolle den ,,Kunden* Gberreden, bei Ihnen einen Kreditvermittlungsvertrag tiber die Summe von
6.000,- € zu unterschreiben. Im Vordergrund flr Sie steht aber nicht der Kreditvertrag, sondern der Abschluss
unterschiedlicher Versicherungsvertrage, um daftir die Provisionen zu kassieren.

Der Kredit, den Sie vermitteln kénnen, hat den Haken, dass der effektive Zinssatz bei 19,8 % liegt.
Dies verschleiern Sie, indem Sie nur den nominalen monatlichen Zinssatz von 0,7 % verraten.

Sie versuchen ihm folgende Versicherungen zu verkaufen;

1. Restschuldversicherung, weil er eine Frau und zwei Kinder hat und die nicht mit dem Schuldenberg sitzen lassen
kann, sollte ihm etwas zu stoBen (monatliche Rate 26,55 €).

2. Ratenschutzversicherung bei Arbeitslosigkeit, weil der Arbeitsmarkt unsicher ist und die Versicherung bei
Arbeitslosigkeit die Raten tbernimmt (monatliche Rate 12,80 €).

3. Eine Lebensversicherung in Hohe des Kredits, weil die Familie beim Tod des Vaters nicht verarmen soll
(monatliche Rate 50,- €).

Notizen fur Ihre Strategie:
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Kredithaie:
Das Rollen

Gruppe 2: Kreditsuchende

Sie haben bei mehreren Geschéftsbanken versucht, einen Kredit zu bekommen, sind aber immer abgewiesen worden.
Sie haben aber jetzt einen Termin mit einem Kreditvermittler, der lhnen im ersten Telefongesprach Hoffnung gemacht
hat, dass er lhnen helfen kann.

Die Vorgaben:

Sie befinden sich in der unangenehmen Situation, dass Sie unbedingt einen Kredit brauchen,
den die normalen Geschaftsbanken aber nicht bewilligen wollen.

In einer Zeitungsanzeige haben Sie das Angebot eines Vermittlers gelesen, der Hilfe
auch in schwierigen Fallen ohne Bonitatsprifung versprach.

In dem Gespréachstermin wollen Sie unbedingt erreichen, den Kredit zu bekommen.
Andererseits wollen Sie dem Angebot aber auch kritisch gegentiberstehen.

Notizen fur lhre Strategie:
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Die Aufgabe:

Sie wissen, dass lhre beste Freundin oder |hr bester Freund seit Wochen versucht, bei mehreren Geschaftsbanken einen
Kredit zu bekommen. Der Kredit wird dringend bendtigt, aber es hagelt nur so Absagen von den normalen Banken und
Sparkassen. In einer Zeitungsanzeige hat Ihre Freundin/Ihr Freund das Angebot eines Vermittlers gelesen, der Hilfe
auch in schwierigen Fallen ohne Bonitatsprifung verspricht. Sie sollen mit zu dem Gesprach bei dem Kreditvermittler
gehen.

Die Vorgaben:

Sie wissen, dass die Geldsorgen lhrer Freundin oder Ihres Freundes grof3 sind. Zunachst sind Sie sehr skeptisch
gegentber dem Angebot des Kreditvermittlers. Wahrend des Gespréaches sind Sie aber davon Uiberzeugt, dass es sich
um ein tolles Angebot handelt. So schnell kommt nicht jeder an die gewiinschte Kreditsumme. Daher versuchen Sie in
dem weiteren Verlauf des Gesprachstermins, die geldsuchende Person von dem Angebot zu tberzeugen und tUberreden
Sie, den Kreditvertrag zu unterschreiben.

Notizen fur lhre Strategie:




Kompaktwissen
rund um die Bank

Die Aufgabe:

Informationen
Sie wiss Ca. 75 - 90 Min Sbanken einen
Kredit z¢ Falls notwendig, muss der Klassenraum zu Beginn der Unterrichtsstunde fur die Banken und
Sparkas Gruppenarbeit zur Vorbereitung des Rollenspiels umgestellt werden. Die Schilerinnen ider Hilfe
auching \,nq Schiler verteilen sich auf drei Gruppen. Die Rollenvorgaben werden ausgeteilt und itvermittler
gehen. der Inhalt sowie die Zielsetzung des Rollenspiels werden erklart. Jede der drei Gruppen

entwickelt gemeinsam eine Strategie flir die Darsteller bzw. Darstellerinnen, d.h. jede
@ Gruppe versucht moéglichst mit allen Mitteln ihr Ziel (Kreditverkauf inkl. zusatzlicher

Versicherungen, Krediterhalt aber nicht zu teuer, Uberreden des Freundes, der Freundin
Sie wiss zur Unterschrift) zu erreichen. Die Lehrerin bzw. der Lehrer steht wahrend dieser ptisch
gegeniif Erarbeitungsphase der Strategie (ca. 40 Min) beratend zur Verfligung. dass es sich
umeint{  Die Gruppen wahlen aus ihrer Mitte die Darsteller fur das Rollenspiel. Diejenigen, Uchen Sie in
demweil  die nicht als Darsteller am Rollenspiel teilnehmen, sollen genau verfolgen, mit nd Gberreden

Sie, den welchen Tricks die Darsteller ihre Ziele erreichen wollen. Hierzu sollen sie Stichworte
aufschreiben.

Notizen Die Rollenspieler und -spielerinnen spielen die Szenen durch, hierbei dirfen keine
Zwischenrufe und Ahnliches zugelassen werden (ca. 15 Min.).

Nach Beendigung des Rollenspiels sollen die unterschiedlichen Strategien im Plenum
diskutiert werden. Gemeinsam sollen fur die drei unterschiedlichen Zielsetzungen die
Strategien von allen Gruppen zusammengetragen und auf jeweils einem Plakat an der
Wand oder Tafelbild notiert werden.

Im Anschluss soll eine Diskussion im Plenum erfolgen unter der Fragestellung: Wie kann
ich mich verhalten, damit ich einen solchen Vertrag nicht unterschreibe?
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Koppelungsgeschifte

Der Kreditsuchende wird dazu Uberredet, zusatz-
lich zum Kreditvertrag Lebensversicherungen und
Bausparvertrage abzuschlieBen — angeblich, um
seine Kreditwurdigkeit zu verbessern. Dem poten-
ziellen Opfer, das auf dem ,legalen” Weg keinerlei
Chancen hat, einen Kredit zu bekommen, werden
Kombinationsgeschéfte in einer nicht mehr tber-
schaubaren Kette von , Anlage- und Absicherungs-
variationen* angeboten. Damit geht das Opfer
zusatzliche finanzielle Belastungen ein, ohne den
erhofften Kleinkredit zu erhalten.
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F Inanz-Sanierungsprogramme
Z.vveifelhaffe »Finanzsanierer bieten tiber zwej
Firmen in Osterreich und in der Schweiz ,Son-
derp'rogramme von 1.500 bis 50.000 Euro* fiir
Arbeitslose, Sozialhilfeempfénger, Hausfrauen
und Rentner an. Die Darlehen sollen ohne Bank-
auskunft, ohne Buirgen, ohne Vertreterbesuch und
angeblich auch ohne Vorkosten gewdhrt werden
Doch dann bekommt der Kreditsuchende als ers;ces
Kreditformulare per Post, die ihm nur gegendie
Bezahlung einer Nachnahmegebiihr von 1.000 Euro
gusgehéndigt werden. Wer zahlt, wird kurz darauf
In einem weiteren Schreiben aufgefordert, eine
?earbeitungsgebuhr von mehreren hundert Euro zy
Uberweisen - nur dann kénne der Kredit ausgezahlt
werden. Doch der Kreditsuchende gehtin jedem

Fall l(?er aus: Er erhalt weder die angekundigte
Kre.(.dl_tsumme, noch bekommt er von seinen zuvor
getatigten Ausgaben etwas zuriick.

4

Der so genannte - )
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1. Skizzieren Sie zu jedem Fall die unterschiedlichen Schritte bis zum ,Verlust" des Geldes.

2. Wo gibt es Anzeichen, dass etwas nicht serids sein kann?

3: Wann kann man noch aussteigen, ohne Geld zu verlieren?
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F Inanz-Sanierungsprogramme
Z.vvelfelhaffe ~Finanzsanierer* bieten tiber zwei
Firmen in Osterreich und in der Schweiz ,Son-
derp'rogramme von 1.500 bis 50.000 Euro* fiir
Arbeitslose, Sozialhilfeempfénger, Hausfrauen
und Rentner an. Die Darlehen sollen ohne Bank-

ertreterbesuch und
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Betrugsvariante* vor.

Die Schulerinnen und Schtiler werden in vier Gruppen eingeteilt
und sollen anschlieBend die Aufgaben I6sen. Es soll eine Agenda

anhand der Fragestellungen zur jeweiligen Betrugsvariante
erarbeitet werden (ca. 20 — 30 Min.).

Im Anschluss stellen vier Schulerinnen/Schuler mithilfe
des Overheadprojektors ihre Agenda zum Thema ,, Aktuelle

Das Arbeitsblatt ist ein Alternativangebot zu einer
Expertenbefragung eines Beamten des BKA oder der &rtlichen
Polizeibehoérde. Ein Bericht aus der Praxis kann fur die
Schulerinnen und Schiler sehr interessant sein.
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M nur gegen die
buhr von 1.000 Euro
t, wird kurz darauf
fgefordert, eine

3ren hundert Euro zu

angeklindigte

rvon seinen zuvor
ick.

3]
Koppelungsgeschifte

Der Kreditsuchende wird dazu Uberredet, zusatz-
lich zum Kreditvertrag Lebensversicherungen und
Bausparvertrage abzuschlieBen — angeblich, um
seine Kreditwurdigkeit zu verbessern. Dem poten-
ziellen Opfer, das auf dem ,legalen” Weg keinerlei
Chancen hat, einen Kredit zu bekommen, werden
Kombinationsgeschéfte in einer nicht mehr tber-
schaubaren Kette von , Anlage- und Absicherungs-
variationen* angeboten. Damit geht das Opfer
zusatzliche finanzielle Belastungen ein, ohne den
erhofften Kleinkredit zu erhalten.

4

Der so genannte
,Vermittlungs- Kredltbetrug

Diese Betrugsform richtet sich ebenfalls
vorwiegend gegen Kredi itsuchende, die
mangels Bonitat keinerlei Kredite F)el "
seridsen Banken mehr erhalten. Sie sin
gezwungen, sich an dubiose Finder® zu
wenden. Diese Finder vermitteln gegen
ein entsprechendes Honorar die Opferan
Kredltverm|ttlungsbetruger weiter.

1. Skizzieren Sie zu jedem Fall die unterschiedlichen Schritte bis zum ,Verlust" des Geldes

2. Wo gibt es Anzeichen, dass etwas nicht serids sein kann?

3: Wann kann man noch aussteigen, ohne Geld zu verlieren?



_Reich wird man nicht durch das,

durch das,
verdient, sondern
vas man was man nicht ausgibt”

Henry Ford
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Konkret mit dem Begriff ,,sparen”
beschéaftigen

Sparen
leicht gemacht

Ziele

Die Abhangigkeit von Rentabilitat,
Liquiditat und Sicherheit kennen

Das magische Dreieck fiir die eigene
Anlageentscheidung nutzen

Riestern als lohnende
Sparmoglichkeit kennen

Eigene Einschatzung:
Sicherheit oder Risiko

Den Zinseszinseffekt kennen und
sinnvoll fiir sich selbst nutzen
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Modul 4: Sparen leicht gemacht

Modul 4 handelt von den unterschiedlichen Formen des
Sparens. Die Schulerinnen und Schuler kennen oft die
Moglichkeit, in Form eines Sparbuchs Geld anzusammeln.
Viele zahlen regelmaBige Beitrage auf das Sparbuch ein,
um sich in naher oder aber fernerer Zukunft einen gréBe-
ren Wunsch erfullen zu kénnen. Die meisten sind Gber die
Rendite zumindest nur unvollstéandig informiert. Andere
Geldanlageformen sind ihnen meistens nicht bekannt.
Hier setzt das Modul 4 an. Je nach individueller Zielset-
zung sind andere und renditetrachtigere, z. T. aber auch
riskantere Anlageformen eine sinnvolle Alternative zum
Sparbuch. Die Schiilerinnen und Schuler sollen in diesem
Modul zumindest ein Grundverstandnis von den unter-
schiedlichen Anlageformen, die das Magische Dreieck
der drei Begriffe ,Rentabilitat, Liquiditat und Sicherheit*
beschreibt, bekommen. Mit dem Einstieg ,,Sparen, was ist
das eigentlich?“lernen die Schulerinnen und Schiler mit
Hilfe des Internets, moglichst viele Begriffe rund um das
Thema Sparen kennen und macht sie mit unterschied-
lichen Anlagetypen und -formen bekannt. Eine besondere
Form der Anlage ist die Riester-Rente. Diese Form der
Anlage ist fur die Schulerinnen und Schuler besonders
interessant, weil sie mit kleinen Beitradgen abgeschlossen
werden kann und daruber hinaus vom Staat auch noch
unterstutzt wird. AuBerdem kann hier das Bewusstsein
fur die Notwendigkeit der privaten Altersvorsorge ange-
bahnt werden. Wichtig ist hier, dass die Schulerinnen und

Ablaufplan Modul 4

Agenda

1 - Sparen, was ist das eigentlich?
2 — Sparen und Vermoégensaufbau
3 — Formen der Geldanlage

4 - ,Riestern” lohnt sich

5 — Welcher Anlegertyp sind Sie?

6 — Von Zins uns Zinseszins

Folien
Folienstifte

Arbeitsblatter1 -6

Schuler z. B. Stiftung Warentest oder die Verbraucherzen-
tralen als unabhangige, d.h. neutrale Informations- und
Beratungsquellen kennenlernen. Zum Abschluss des Mo-
duls stehen ,,nackte” Zahlen im Vordergrund. Die Ergeb-
nisse der Aufgaben zeigen den Schulerinnen und Schilern
die Effektivitat einer langfristigen Sparanlage, auch wenn
vergleichbar geringe monatliche Beitrage eingesetzt wer-
den.

Modul 4 - Zielsetzungen

Die Schulerinnen und Schtler lernen mit Begriffen zum
Thema Sparen in der eigenen Lebenssituation umzu-
gehen. Sie erkennen, dass es keine ideale Geldanlage
gibt und jeder fur sich entscheiden muss, welche der
drei Abhangigkeiten Liquiditat, Sicherheit und Ren-
tabilitat fur ihn selbst Prioritat hat. Sie kénnen die
verschiedenen Anlageformen im ,,Magischen Dreieck*
darstellen.

Die Schulerinnen und Schuler kennen die besondere
Form der ,Riester-Rente” und lernen, dass diese Form
der Altersversorgung fur sie sinnvoll sein kann. Sie
kénnen des Weiteren unterschiedliche Angebote fur
Geldanlagen bzw. Sparplane einholen, bewerten und
sich fur ein Angebot entscheiden.

Kurzer Uberblick Giber den Inhalt der Arbeitsblatter 10 Minuten
Begriffe zum Thema Sparen und deren Bedeutung 30 Minuten
Grundkenntnisse der Geldanlage 30 Minuten
Gangige Moglichkeiten den Sparens 60 Minuten
Altersvorsorge 45 Minuten
Individuelle Uberzeugungen des Sparens 25 Minuten
Aufgaben zur Zukunftssicherung 90 Minuten

Overheadprojektor
Internetfahige PCs

Tafel und Kreide
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Sparen
leicht gemacht MOdul

genda B4

Ageﬂda Modul

__ Sparen jsche — Traume — Wirklichkeit
leicht gemacht
e |
e . L] . . ““—_-ED
Wiinsche — Traume — Wirklichkeit o
ren, was ist Ca. 10 Min ]
e gentiich? o o
-

Formen der Geldanlage —

Sparen und §
Vermagensanbau .,Riestern“ lohnt sicl
U —_
Formen der Geldanlage ‘

CDO

© Welcher AnlegertyP
sind Sie

?
e\

m
-
.Riestern“ lohnt sich
- | |
Informationen zum Einsatz
Welcher Anle%ertyp nen zum Einsatz
sind Sie?

O

h
Von Zins und Zinseszins l
C D)

S~——

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

ca. 10 Min.

Methode

Einfuhrung, Overheadprojektor, Diskussion im Plenum
Lehr-/Lernziel

Die Agenda gibt den Schulerinnen und Schulern einen Ausblick Gber den Inhalt der Arbeitsblatter und auf das Ziel der Reise
im Modul 4.

Benotigte Materialien

Overheadprojektor, Agenda als Folie



110 Modul 4

Sparen
leicht gemacht MOdu|
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ist das mgentlich?
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I ? 1wird den und Schilern Sie werden
| aufgefordert den kurzen Text zu lesen. Offene Fragen werden im Plenum geklart
Dann fillen sie in Gruppenarbeit das Arbeitsblatt bezogen auf die erste Aufgabe
aus: Was heiBt ,sparen” eigentlich genau? Die Ergebnisse werden im Plenum
verglichen und gegebenenfalls erganzt.

Zur Beantwortung der zweiten Frage von Aufgabe 1 soll den Gruppen die
Msglichkeit zur Recherche im Internet gegeben werden.
lede Gruppe fertigt eine Folie mit ihren Ergebnissen an und stellt diese
Sparen ist etwas ganz alltagliches. SchlieBlich legt fast jeder anschlieBend im Plenum mit Hilfe des Overheadprojektors vor.
hin und wieder einen Teil seines Geldes zurtick. Doch was heiBt
.Sparen* eigentlich genau? Finden Sie Erklarungen und Beispiele
fur die folgenden Begriffe rund ums Sparen!

Sparen

 Sparen” heiBt, das verdiente Geld nicht sofort wieder auszugeben, sondern es fir
spater aufzuheben. Man kann das Geld einfach ins Sparschwein legen, auf einem
Konto sammeln oder gewinnbringend anlegen.

Geldanlage
/enn ich in Geldanlagen investiere, erwarte ich einen Gewinn in Form von Zinsen
oder Kurssteigerungen. Beispiele: Sparbuch, Investmentfonds, Aktien...

Die Investition in kann eine besonders effektive Form des Sparens
sein 'b
S

Geldvermbgen _ 3
Als Geldvermdgen bezeichnet man den gesamten Besitz einer Person an Geld und o
geldbezogenen Werten, wie etwa Aktien, Anleihen und Sparguthaben. ©
Sachvermagen — %
Zum Sachvermogen gehoren alle ater und
Wertgegenstande im Haushalt, wie etwa die eigene Wohnung, Gemalde, Autos.
Auch der materielle Besitz eines Unternehmens (z.8. Maschinen, Grundstiicke,
Werkhallen) gehoren zum Sachvermogen.
Warum sparen?
1. Konsum

Sparen fiir ein neues Fahrrad, eine Flugreise, ... inde, um zu
2 Vorsorge Beispiele!

Hinarbeiten auf ein eigenes Haus
3. Investitionen
Kauf von Maschinen fur die eigene Firma

Warum Sparen? Es gibt viele verschiedene Griinde, um zu Informatlonen zum El nsatz
sparen. Finden Sie unterschiedliche Ziele und Beispiele! des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt 1

Zeitrahmen

ca. 30 Min.

Methode
Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum, Schulervortrag mit Hilfe des Overheadprojektors
Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler kennen Begriffe zum Thema ,,.Sparen” und lernen deren Bedeutung ftir ihr Alltagsleben

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt als Folie nach Anzahl der Kleingruppen, Folienstifte, Overheadprojektor, internetfahige PCs
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Sparen und
Vermégensaufbau

Der eine wiinscht sich ein neues Motorrad, der andere
mochte sich ein Polster fur das Alter aufbauen, wieder ein
anderer trdumt von einem Ferienhaus im sonnigen Suden.
Es gibt viele Griinde, aus denen Menschen ihr Geld lieber
sparen, als es sofort in die Geschéfte zu tragen. Aber wie
vielfaltig die Méglichkeiten der Geldanlage heute sind —
und vor allem, welche dieser Anlageformen fiir Sie selbst
die beste ist —, wissen die wenigsten.

Die optimale Geldanlage
Wenn es darum geht, wie eine perfekte Geldanlage

Viodul

N

. Sie sollte flexibel sein, das heiBt, man kann tiber sein
Geld jederzeit verfuigen. Das nennt man auch Liquiditat.
Sie sollte einen hohen Gewinn abwerfen. Das nennt
man Rentabilitat. Man spricht davon, dass eine Geld-
anlage umso rentabler ist, je mehr Ertrag (Zugewinn an
Geld = Rendite) erzielt werden kann.

w

Leider gibt es eine solche Geldanlage, die alle drei Aspekte
optimal berticksichtigt, in der Realitat nicht. Denn Fakt ist:
Je sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto

weniger Rendite ist zu erwarten. Umgekehrt steigt mit der

und
gensaufbau

Jitsich ein neues Motorrad, der andere
JPolster fur das Alter aufbauen, wieder ein
JFon einem Ferienhaus im sonnigen Siiden.
fiice, aus denen Menschen ihr Geld lieber
fort in die Geschafte zu tragen. Aber wie
Jelichkeiten der Geldanlage heute sind -
felche dieser Anlageformen fir Sie selbst
fiissen die wenigsten.

Sparen
leicht gemacht MOdU|
.4
Lehrende

2. Sie sollte flexibel sein, das heiBt, man kann ber sein
Geld jederzeit verfuigen. Das nennt man auch Liquiditat

. Sie sollte einen hohen Gewinn abwerfen. Das nennt
man Rentabilitat. Man spricht davon, dass eine Geld-
anlage umso rentabler ist, je mehr Ertrag (Zugewinn an
Geld = Rendite) erzielt werden kann.

w

Leider gibt es eine solche Geldanlage, die alle drei Aspekte
optimal bertcksichtigt, in der Realitat nicht. Denn Fakt ist

Nun erhalten die Gruppen Arbeitsblatt 3

[Eldanlage Je sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto
| Inf nen kehrt steigt mit der
Bsit ca. 45 Min Risiko, bei dem
fer r
Die Schlerinnen und Schiller erhalten das Arbeitsblatt 2 und lesen es .

it ellen:
- sorgfaltig durch. | Begriffe und werden

) notiert. Nach dem Lesen wird der Inhalt kurz im Plenum diskutiert, wo-
— bei die Begriffe Rentabilitat, Liquidiat und Sicherheit nochmal erlautert
fDri  werden. AnschlieBend wird die Klasse in 4er-Gruppen eingeteilt.

fit:
ben konras S 7R
bresteeiosparen /A

Jger als bei einem
[Fagesgeldkonto.

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhdhung der Sicherheit kann
2.B. durch eine Aufteilung des Vermagens (Diversifizierung)
auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden.

auszusehen hat, sind sich alle einig:

1. Sie sollte sicher sein, das heiBt, das Geld, das investiert
wird, bekommt man auf jeden Fall zuriick. Es kann nicht
verloren gehen.

in Aussicht gestellten Rendite auch das Risiko, bei dem
Geschift einen Verlust zu machen. Dieser Sachverhalt
lasst sich als ,magisches Dreieck” darstellen:

Sparbuch

Das Geld wird auf ein Sparbuch bei einer Bank eingezahlt. Rentabilitt: Gering, da es auf
dem Sparbuch fur das Geld nur 0,5 bis 2 Prozent Zinsen gibt. Sicherheit: Hoch, da die Bank
die Auszahlung des Geldes garantiert. Liquiditét: Hoch, da taglich bis zu 2000 € abgehoben
werden konnen.

Das Magische Dreieck:

Rentabi : Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus
Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.
at: Verfugbarkeit Aktie
des angelegten Kapitals. Sie Das Geld wird in den Kauf von Aktien eines Unternehmens investiert. Rentabilitat: Hoch, da
st 2.B. bei Festgeld: . man mit Aktien einerseits einen Anteil am Gewinn des Unternehmens (Dividende) erwirbt und
ist z.B. bei Festgeldsparen andererseits von Kursgewinnen profitiert (das heift, man verkauft die Aktie teurer, als man
geringer als bei einem sie gekauft hat). Sicherheit: Gering, da man bei fallenden Kursen viel Geld verlieren kann.

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhdhung der Sicherheit kann
z.B. durch eine Aufteilung des Vermégens (Diversifizierung)

sie gekauft hat).
Li

icherheit: Gering, da man bei fallenden Kursen viel Geld verlieren kann.
itat: Hoch, da Aktien jederzeit gekauft und verkauft werden konnen.

Jeder, der einen bestimmten Betrag anlegen méchte,
sollte dieses ,magische Dreieck" bei der Uberlegung,
welche Anlageform die richtige ist, berticksichtigen.

Eine Faustregel ergibt sich aus dem bisher Gesagten: Je
sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto ge-
ringer ist der zu erzielende Gewinn (Rendite). Der Gewinn
wird umso gréBer sein, je unsicherer die Geldanlage ist,
d.h. die Gefahr des Geldverlustes ist ebenso grof3.

Bei der Frage, ob eher eine sichere oder eher eine rendi-
tetrachtige Losung gewahlt werden sollte, ist die person-
liche Situation ausschlaggebend. Wenn das monatliche
Erwerbseinkommen langfristig gesichert ist, dann kann
man sicher anders entscheiden, als wenn z. B. der eigene
Arbeitsplatz gefahrdet ist und eventuell auf Sparreser-
ven zuriickgegriffen werden muss. Auch die Frage, wofiir

man Geld spart oder anlegt, kann eine Rolle spielen. Die
Vorsorge fiir das Alter hat moglicherweise eine groBere
Bedeutung als das Sparen fir einen Urlaub oder ein Auto.

Je nachdem, wie die folgenden Fragen beantwortet wer-
den, sollte man sich dazu eine entsprechende Geldanlage
aussuchen. Kann ich es notfalls ,verschmerzen” das inve-
stierte Geld oder einen Teil davon zu verlieren oder muss
ich unbedingt auf ,, Nummer sicher” gehen? Kann ich pro-
blemlos eine gréBere Summe festlegen, d.h. nicht dartber
verfuigen, wenn es mal knapp wird, oder muss ich mégli-
cherweise schnell darauf zuriickgreifen kénnen? Gibt es
eine Geldanlage, die weitgehend ,sicher” ist und trotzdem
eine gute Rendite bringt?

Tagesgeldkonto. auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden. Liquiditét: Hoch, da Aktien jederzeit gekauft und verkauft werden konnen.
Beispiele: Sparbuch Bbestimmten Betrag anlegen mochte, man Geld spart oder anlegt, kann eine Rolle spielen. Die
parbuc lgigische Dreieck bei der Uberlegung, Vorsorge fir das Alter hat moglicherweise eine groBere
Das Geld wird auf ein Sparbuch bei einer Bank eingezahlt. Rentabilitét: Gering, da es auf bm die richtige ist, berticksichtigen. Bedeutung als das Sparen fiir einen Urlaub oder ein Auto.
dem Sparbuch fiir das Geld nur 0,5 bis 2 Prozent Zinsen gibt. Sicherheit: Hoch, da die Bank [Ergibt sich aus dem bisher Gesagten: Je
die Auszahlung des Geldes garantiert, Liquiditét: Hoch, da taglich bis zu 2000 € abgehoben fler flexibler eine Geldanlage ist, desto ge  Je nachdem, wie die folgenden Fragen beantwortet wer-
' rzielende Gewinn (Rendite). Der Gewinn  den, sollte man sich dazu eine entsprechende Geldanlage
Y. 5 [er ( ) P 8¢
® werden konnen. [eF sein, je unsicherer die Geldanlage ist, aussuchen. Kann ich es notfalls ,verschmerzen® das inve-
Aktie fles Geldverlustes ist ebenso groB. stierte Geld oder einen Teil davon zu verlieren oder muss
o o X X . [pieher eine sichere oder eher eine rendi-  ich unbedingt auf ,Nummer sicher" gehen? Kann ich pro-
Das Geld wird in den Kauf von Aktien eines Unternehmens investiert. Rentabilitat: Hoch, da ling gewahit werden sollte, ist die person-  blemlos eine gréBere Summe festlegen, d.h. nicht dartber
[ man mit Aktien einerseits einen Anteil am Gewinn des Unternehmens (Dividende) erwirbt und Jiisschlaggebend. Wenn das monatliche verfiigen, wenn es mal knapp wird, oder muss ich mogli-
andererseits von Kursgewinnen profitiert (das heiBt, man verkauft die Aktie teurer, als man finen langfristig gesichert ist, dann kann cherweise schnell darauf zurtickgreifen konnen? Gibt es
Y Jits entscheiden, als wenn z. B. der eigene  eine Geldanlage, die weitgehend ,sicher” ist und trotzdem

Jairdet ist und eventuell auf Sparreser-
Jffen werden muss. Auch die Frage, wofur

eine gute Rendite bringt?

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Arbeitsblatt 2

Zeitrahmen

ca. 30 Min.

Methode

Einzelarbeit, Diskussion im Plenum
Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler verstehen die Begriffe Rentabilitat, Liquiditat und Sicherheit. Sie erhalten damit Grund-
kenntnisse, die sie in Zukunft real anwenden kénnen.

Bendtigte Materialien

Arbeitsblatt 2 und 3
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Es gibt noch viele weitere Sparprodukte, die sich in den L

Das Magische Dreieck:

Formen der Geldanlage

Wenn es ums Sparen geht, denkt wahrscheinlich jeder zuerst an das klassische Sparbuch.

Viodul

A3

iten und K

Rentabilitat: Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus

Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.

Liquiditat: Verfugbarkeit
des angelegten Kapitals. Sie
ist z.B. bei Festgeldsparen
geringer als bei einem

Tagesgeldkonto.

Sparbuch
Das Sparbuch ist nicht fur den taglichen Geld-

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhdhung der Sicherheit kann
z.B. durch eine Aufteilung des Vermogens (Diversifizierung)
auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden.

einer Mindestfrist (18 Monate) Anspruch auf ein
zinsgunstiges Bauspardarlehen hat.

verkehr, sondern nur zur Vermé ing
gedacht. Daher erhélt man auf einem Sparbuch
mehr Zinsen als auf einem Girokonto; Ein- und
Auszahlungen sind kostenfrei. Das Sparbuch
kann man nicht tiberziehen und pro Monat
héchstens 2000 Euro abheben.

Vermogenswirksame Leistungen
Die vermogenswirksame Leistung ist eine ta-
rifvertraglich, per Arbeitsvertrag vereinbarte
oder freiwillig gezahlte Geldleistung durch den
Arbeitgeber. Sie wird zuséatzlich zu Lohn oder
Gehalt auf das vom Arbeitnehmer benannte
Anlagekonto tiberwiesen. Der Staat schenkt
zuséatzlich eine Arbeitnehmer-Sparzulage dazu.
Auf diese Art und Weise kann jeder Anleger Ver-
mogenswirksamer Leistungen ohne finanzielle
Abstriche ein kleines Vermégen ausbauen.

Tagesgeld

Ein Tagesgeld-Konto ist ein verzinstes Konto,
uber dessen angelegtes Geld taglich verfiigt
werden kann. Von einem Tagesgeld-Konto kann
nicht direkt auf ein anderes Konto tiberwiesen
werden, noch gibt es die Méglichkeit der Ba-
rabhebung. Transaktionen mussen immer tiber
ein anderes Referenzkonto (in der Regel das
Girokonto) laufen. Beim Tagesgeld sind die Zin-
sen hoher als bei einem Girokonto oder einem
Sparbuch.

Termingeld/Festgeld

Termingeld wird fur eine begrenzte Zeit (von
einem Monat bis zu vier Jahren) zu einem
bestimmten Zinssatz fest angelegt. Der Konto-
inhaber kann in dieser Zeit nicht auf das Geld
zugreifen.

Bausparen

Beim Bausparen sind die Zinsen, die man fur sein
Erspartes erhalt, vergleichsweise niedrig. Der Vor-
teil ist, dass man nach dem Ansparen eines Teils
der Bausparsumme (40 %) und nach dem Ablauf

Aktien

Mit einer Aktie erwirbt man eine Beteiligung
am Grundkapital eines Unternehmens. Man
wird Miteigenttimer (Aktionar) des Unter-
nehmens und tibernimmt ein geschéftliches
Risiko, z. B. wenn das Unternehmen Verluste
macht. Bei Gewinnen wird der Aktionar auch
daran beteiligt, indem ihm eine ,,Dividende™
ausgezahlt wird. Wird die Aktie teurer verkauft,
als sie eingekauft wurde, kann die Differenz als
Gewinn verbucht werden. Aktien kénnen jeder-
zeit gekauft und verkauft werden.

Investmentffonds

Investmentfonds bestehen aus verzinslichen
Wertpapieren und/oder Aktien verschiedener
Unternehmen, die von einem professionellen
.Fondsmanager” verwaltet werden. Die Ren-
dite ist geringer als beim direkten Wertpapier-
handel, da Gebtihren fiir die Fondsverwaltung
anfallen. Dafur ist aber auch das Risiko gerin-
ger, denn das Geld wird in viele verschiedene
Unternehmen investiert, Kursverluste einzelner
Unternehmen fallen nicht so stark ins Gewicht.

Geldanlage in Sachwerten

Zu den typischen Anlageformen bei Sach-
werten zéhlen der Erwerb von Immobilien oder
von Gold. Auch der Kauf von Werken vielver-
sprechender Kuinstler kann als Geldanlage
genutzt werden.

1

N

Vor der Beschreibung der Geldanlageformen sehen Sie
kleine Dreiecke. Tragen Sie einen Punkt in jedes Dreieck
ein, der durch seine Lage im Dreieck ihre Einschatzung
bezuiglich der Begriffe ,Rentabilitat, Liquiditat und
Sicherheit” wiedergibt. Als Hilfe stehen lhnen die Bei-
spiele ,Sparbuch und Aktie* auf AB 3 zur Verfuigung.

Suchen Sie fur jede Form der Geldanlage ein Beispiel
und erlautern Sie lhre Entscheidung.

Bn der Geldanlage

baren geht, denkt wahrscheinlich jeder zuerst an das klassische Sparbud
file weitere Sparprodukte, die sich in den Laufzeiten und Konditionen unt®

Preieck:
[ Verfugbarkeit
len Kapitals. Sie
[estgeldsparen
fir als bei einem
lagesgeldkonto.

parbuch

JEiSparbuch ist nicht fur den taglichen Geld-
Jkehr, sondern nur zur Vermagensbildung
Bacht. Daher erhalt man auf einem Sparbuch
fir Zinsen als auf einem Girokonto; Ein- und
sind kostenfrei. Das Sparbuch
Ji man nicht iberziehen und pro Monat
Jihstens 2000 Euro abheben.

irksame L
fivermogenswirksame Leistung ist eine ta-
fertraglich, per Arbeitsvertrag vereinbarte

fi freiwillig gezahlte Geldleistung durch den
eitgeber. Sie wird zusatzlich zu Lohn oder
JRalt auf das vom Arbeitnehmer benannte
Jagekonto aberwiesen. Der Staat schenkt
Jitzlich eine Arbeitnehmer-Sparzulage dazu.
Jidiese Art und Weise kann jeder Anleger Ver-
Jgenswirksamer Leistungen ohne finanzielle
Jstriche ein kleines Vermogen ausbauen.

pgesgeld

fiTagesgeld-Konto ist ein verzinstes Konto,
Jor dessen angelegtes Geld taglich verfugt
Jicien kann. Von einem Tagesgeld-Konto kann
Jit direkt auf ein anderes Konto ilberwiesen
Jfclen. noch gibt es die Moglichkeit der Ba-
phebung. Transaktionen miissen immer tber
Jlanderes Referenzkonto (in der Regel das
Jokonto) laufen. Beim Tagesgeld sind die Zin-
[hsher als bei einem Girokonto oder einem
farbuch

Sicherheit: Minimierung
ge Verluste zu machen.

2.8. durch eine Aufteilun|
auf verschiedene Geldar|

Sparen
leicht gemacht MOdu|
A3

Lehrende

Rentabilitat: Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus
Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.

Informationen
Ca. 60 Min

Das Arbeitsblatt 3 wird an die

Schilerinnen und Schiler verteilt
In 4er-Gruppen werden die beiden
Aufgaben bearbeitet. Nach ca. 30

€N Minuten sollen die Ergebnisse im
ZNY " plenum vorgestellt werden. Fur die
AW Eraebnisprasentation kann auch
Wi der Overheadprojektor benuitzt

it werden
am|
wir|  Fur die Gruppenarbeit sollen auch
nef|  die Informationen aus Arbeitsblatt

frmingeld/Festgeld

fimingeld wird fir eine begrenzte Zeit (von
Jem Monat bis zu vier Jahren) zu einem
Jitimmten Zinssatz fest angelegt. Der Konto-
faber kann in dieser Zeit nicht auf das Geld
freifen.

usparen

Jin Bausparen sind die Zinsen, die man fur sein
fpartes erhilt, vergleichsweise niedrig. Der Vor-
Jist. dass man nach dem Ansparen eines Teils
[Bausparsumme (40%) und nach dem Ablauf

Ris|  2herangezogen werden. Offene
Fragen werden in einer Abschluss-
diskussion geklart.
aud  Alternativ ist auch zu diesem
als|  Themenkreis eine Expertenbefra-
Ge|  gung entsprechend dem Modul
zeif  3moglich. Dann wirde sich die
— | Zeitdauer fur diese Einheit ent-
Iny  sprechend anpassen. Die Expertin
A Invi  bzw. der Experte von der értlichen
We|  Bankbzw. Sparkasse kann mit
Un{  kurzen Erlauterungen zu den For-
Fd  men der Geldanlage in das Thema
ditd  einfahren und soll dann in erster
haf  Linie fur Fragen der Schilerinnen
anf|  und Schler in der Diskussion im
ger|  Plenum zur Verfugung stehen.
Un{  Das Arbeitsblatt kann in diesem
Un{  Fall zur inhaltlichen Vorbereitung
| derFragen der Schlerinnen und
Ge  Schuler ausgegeben werden
Zu
werte
von Gold. Auch der Kauf von Werken vielver-
Kunstler kann als
genutzt werden.
Aufgaben
1. Vor der Beschreibung der Geldanlageformen sehen Sie
Kleine Dreiecke. Tragen Sie einen Punkt in jedes Dreieck
ein, der durch seine Lage im Dreieck ihre Einschatzung
beztglich der Begriffe ,Rentabilitat, Liquiditat und
Sicherheit” wiedergibt. Als Hilfe stehen Ihnen die Bei-
spiele ,Sparbuch und Aktie" auf AB 3 zur Verfugung.
2. Suchen Sie fur jede Form der Geldanlage ein Beispiel
und erlautern Sie Ihre Entscheidung.

Arbeitsblatt flir Schilerinnen und Schtiler

Arbeitsblatt
Zeitrahmen

ca. 60 Min.
Methode

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum, Schullervortrag mit Hilfe des Overheadprojektors

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler verstehen die Begriffe Rentabilitat, Liquiditat und Sicherheit, kdnnen sie erklaren und
an einem Beispiel anwenden.

Benotigte Materialien

AB 2 und 3, Overheadprojektor, Folien und Folienstifte
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Die Riester-Rente ist keine Kklassische Form des Sparens,
lohnt sich jedoch fiir junge Leute. Hier wird die private Al-
tersvorsorge mit staatlichen Zuschussen unterst'utztv. »Neben
der privaten Rentenvericherung wird auch die Inv.estmon in
einen Riester-Bank- oder Fondssparplan unterstutzt. Um die
staatliche Hochstforderung von 154€ zu erhalten, muss man
mindestens vier Prozent seines Gehalts in einer Riesterrente
oder einem Riester-Sparplan anlegen.

Recherchieren Sie bei der Verbraucherzentrale, bei Banken oder im Internet:
Wie funktioniert die Riester-Rente?

Welcher Personenkreis hat die Moglichkeit zu , riestern”?

Welche Sparformen sind férderungsfahig?

—

EN*EN

einen Ledigen maximal?

@

"Ries 8{ ‘\ sich

Die Riester-Rente ist eine besondere Form der Geldanlage. Sie dient der Altersvorsorge.

. Wie hoch ist die Eigenleistung mindestens und wie hoch ist die Férderung durch den Staat fur

Viodul

A4

Wo kénnen Sie sich informieren und wo bekommen Sie eine neutrale und produktabhéngige Beratung?

g ones [ moaud
jestern . &
ohnt SIC

inte ist keine Klassische Form des Sparens,
ch fur junge Leute. Hier wird die private Al-
mit staatlichen Zuschissen unterstiitzt. Neben
2entenvericherung wird auch die Investition in
Bank- oder Fondssparplan unterstatzt. Um die

Informatlo;len
o Ca.45Min

Die Schalerinnen und Schler losen die Aufgabe in Gruppenarbeit. Sie
haben dabei die Moglichkeit, im Internet zu recherchieren. Der Besuch

B bei der Ber der entrale Nordrh thal

kann entweder als Erkundungsgang mit der ganzen Klasse geplant oder

als Hausaufgabe aufgegeben werden

le| Mogiiche Losungen:

1. Die Riester-Rente ist eine freiwillige Ergénzung zur gesetzlichen Ren-

- tenversicherung. Zulissig sind Alters-, Invaliden- und Hinterbliebe-
pn nenrente. Wahrend der Einzahlungsphase werden die Beitrage staat-
for lich gefordert.
fie > sind rentenversicher v
| und Selbstandige (z.B. Landwirte, Kunstler usw.) und deren Ehe-
[l frauen und Kinder. ung?
3

Gefordert werden: Banksparplan, Private Rentenversicherung, Fonds-

gebundene Rentenversicherung, Fondssparplan und Direktversiche-

rung, Pensionskasse und Pensionsfonds.

mindestens 60,~ €, Férderung héchstens 151~ € pro Jahr. Jede

o Gruppe fertigt eine Folie mit den Losungen an. Eine Schalerin bzw. ein
Schuler der Gruppe stellt das Ergebnis am OHP vor. Nachher diskutie-
ren die Schiilerinnen und Schiiler im Plenum. (ca. 45 Min.)

5. Die bietet z. B an,

auBerdem gibt es dort neutrale Broschiiren iber die Riesterrente.

IS

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

ca. 45 Min.

Methode

Einzelarbeit, Gruppenarbeit, Recherche im Internet, Diskussion im Plenum, Erkundung bei Banken und/oder Verbrau-

cherzentrale

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schuler sollen die Ziele der Riesterrente in Grundzigen erkléren und begriinden, warum sie
sinnvoll sind. Sie kennen neutrale Beratungsinstitutionen wie z. B. Verbraucherzentrale und/oder Stiftung Warentest.

Bendotigte Materialien

Arbeitsblatt 4, internetfahige PCs
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Sparen
leicht gemacht

Modul

Lehrende

gertyp smd Sie !

- 4
mﬁ‘g%‘r‘%{: sind SIE?

i und personlichen Zielen gibt es ganz unterschiedliche Anlegertypen: Der eine setzt auf Sicherheit,

} Entscheidung.
5istein ., wenn Zeit
vorhanden ist, und kann in der Klasse zur Auflockerung durchgefihrt
werden. Die Schlerinnen und Schiiler bekommen die Aufgabe, das Ar-
Aufgabe beitsblatt sorgfaltig zu lesen. Aufkommende Fragen werden im Plenum
mit eventueller Unterstiitzung der Lehrerin bzw. des Lehrers erarbeitet.
Je nach Charakter und persénlichen Zielen gibt es ganz unterschiedliche Anlegertypen: Der eine setzt auf Sicherheit, Die Schiilerinnen und Schiiler tiberlegen, welcher der vier Anlagetypen
der andere liebt das Risiko. Kreuzen Sie an, welcher Anlegertyp Sie sind und begriinden Sie kurz Ihre Entscheidung. ihrer eigenen Personlichkeit am nachsten kommt. SchlieBlich entschei- ldes im
Vergleichen Sie ihre Ergebnisse in der Klasse! det sich jeder far eine der vier Kategorien. werden
Fir eine Klassenstatistik erstellt eine Schiilerin oder ein Schiiler an ausfallt.
der Tafel eine Tabelle mit den Spaltentberschriften: Sicherheitstyp, Er-

tragstyp, Wachstumstyp und Chancentyp. Auf vorher verteilten Zettel
schreiben alle ihren ausgewahiten Anlagetyp.

Geldes hat bei ihm
tatver\ustes soll so
Dafur nimmt

Eine zweite Schlerin bzw. ein zweiter Schuler liest die Ergebrisse vor
und far jeden Typ wird in der entsprechenden Spalte ein senkrechter
n Strich gemacht. Die Striche werden in den einzelnen Spalten addiert. Die
it des ange‘egte e P
rhel Schiilerinnen und Schiiler iibertragen das Ergebnis auf ihr Arbeitsblatt.
Im Plenum diskutieren die Schulerinnen und Schuler die Ergebnisse der
Klassenstatistik und begrinden ihre Entscheidung.

Die Siche

]
Ertragstyp

Auch bei ihm steht die Sicherheit des Geldes im
Vordergrund, doch kleinere Verlustrisiken werden
akzeptiert, wenn dafr die Rendite hoher ausfalit.

Passende Anlagearten: sende Anlagearten:

jpaische Renten- und Aktienfonds Cha“cantyp
risikoarme Geldmarktfonds, Rentenfonds,

festverzinsliche Wertpapiere

rten:
de Anlagea! e
Passe“e\d Sparbuch \Nachstumssp
.‘—Bage:pgareé Bundeswertpap\ere
au: .

ustrisiken ein.

s Chance und kaﬂn

ecken. Fur eine Wt
he Werter\twvckmng ister bereit.

‘Seldaniagen zu investierer:

Er sieht das Risiko 3!

Verluste gut wegste
" gberdurchschnittic

‘ in relativ unsichere

Wachstumstyp

Er ist an tiberdurchschnittlichen Wertsteigerungen
interessiert und geht daftr auch mittlere
Verlustrisiken ein.

passende Anlagearten

onen auf den
investitionen U640

S opsischenund

Passende Anlagearten:
Europaische Renten- und Aktienfonds

0
Chancentyp

d kann
Er sient das Risiko als Chance un

t

Fur eine wel )
it wegstecken vt

p ghuschmm\cheWertentwncklung\st:eren

o o .

uber\dl:\v’v unsichere Geldanlagenz4 inve

in rela

Die Klassenstatistik:

rten:
sende Anlaged - o
Tr:/sestitionen auf den europaischen

. kten
'|mernat'|onalen Aktienmark

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Arbeitsblatt fiir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

ca. 25 Min.
Methode
Einzelarbeit, Diskussion im Plenum, Tafelbild

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiller reflektieren ihre individuellen Einstellungen hinsichtlich Risiko und Sicherheit von Geld-
anlagen und begriinden ihre Uberzeugungen.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 5, Zettelkasten
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Von Zins

Viodul

und Zinseszins

Das gute alte Sparschwein

Klar ist, dass das Sammeln von Bargeld im Sparschwein
oder in GroBmutters Sparstrumpf nicht die kliigste
Sparmethode ist, denn dieses Geld verliert Monat fur
Monat ein wenig an Wert - es wird sozusagen von der
Inflation ,aufgefressen”. Aus diesem Grund legen die
meisten Deutschen ihr Geld lieber bei einer Bank oder
Sparkasse an, wo es Zinsen flr jeden gesparten Euro
gibt. Mit diesen Zinsen lasst sich zumindest die Geld-
entwertung durch die Inflation ausgleichen, und idealer-
weise macht man auBerdem mit der Zeit einen kleinen
Gewinn. Wie hoch dieser Gewinn ist, hangt von der Hohe
des angelegten Vermégens, dem Zinssatz und der Anla-

gedauer ab.
Man kann monatlich einen festen Geldbetrag al

lassen.

Tabelle Banksparplan, Verzinsung 4% fest

nlegen

(z. B. Vermégenswirksame Leistungen; VL) und sich am
Ende eines Zeitraums (z. B. nach 7, 10 oder 18 Jahren)
das gesparte Geld mit Zins und Zinseszins auszahlen

Monatlicher Zinssatz
Jahr | Einzah- Zinsbetrag | Endkapital
(p)/100
lungsbetrag
7 50,00 4% 641,65 4841,65
10 50,00 4% 1359,74 7359,74
18 50,00 4% 4920,64 15720,64

eine feste Summe Uber eine bestimmte Laufze
Tagen, Monaten oder Jahren) festlegt und sich

auszahlen lasst.

Eine andere Méglichkeit der Geldanlage ist, dass man

it (von
das ange-

legte Geld am Ende der Laufzeit mit Zins und Zinseszins

ins

Sparen
leicht gemacht

Viodul

Lehrende

nseszins

A6
jparschwein
[§'Sammeln von Bargeld im Sparschwein
ffters Sparstrumpf nicht die klugste
| denn dieses Geld verliert Monat far
@n Wert - es wird sozusagen von der Tabelle Zinsessin
ffessen”. Aus diesem Grund legen die
fien ihr Geld lieber bei einer Bank oder Jahr Anfangs- Zinssatz Zinsbetrag | Endkapital
o es z\w
lginsen Informationen 00€ |2080,00€
Jgh die || Ca- 90 Min m0€ | 216320€
P auBe Die beiden Aufgaben sollen in Partnerarbeit als be- W53 € 2249,73€
h diest arbeitet werden. Jeweils ein Partner bearbeitet die Aufgabe 1, der oo € 2339.72€
Verms|  oder die andere die Aufgabe 2. Wenn die Einholung der Angebote  fmoe | 2433.31€
ausschlieBlich tber das Internet erfolgt, kénnen beide Aufgaben = 253064 €
Tabelle Zinseszins filich il auch in der Unterrichtsstunde bearbeitet werden. mEe | 263187¢
Swirksi In der Stunde sollen die beiden Partner oder Partnerinnen sich
Jahe | Anfangs- | Zinssatz | o oo | Endkapital Jums {  gegenseitig ihre eingeholten Angebote vorstellen und e | 273714¢€
kapital (K) | (p)/100 Bid mit]  uberlegen, welches Angebot fur welche das [HBE | 284662€
1] 200000€| 4.00% 80.00€ | 2080,00 € bessere ist. fEo¢ | 296049¢€
2 2080,00 € 4.00 % 83.20€ 216320 € Im Plenum sollen sie ihre Ergebnisse vorstellen und ihre Entschei-
dung begrinden.
3| 216320€| 4.00% 86,53€ | 2249,73¢€ wplan,
4 224973 € 4,00 % 89,99 € 2339,72 € fer SigHabeneine Stmme von2500=€Zum Geburtstag be-
- - - - Znssatt | Zinsvetrag | Endkapital | kommen und wollen das Geld fur ein neues Auto verwen-
5| 233972€| 4.00% 9359€ | 243331¢€ (¢)/100
den. Das Auto wollen Sie aber erst in zwei Jahren kaufen.
6 | 243331€| 4.00% 97.33€ | 2530.64€ 4% 64165 | 484165 |  Wie konnen Sie in der Zwischenzeit das Geld anlegen?
7 2530,64 € 4,00 % 101,23 € 2631,87 € 4% 1359,74 7359.74 Erkundigen Sie sich bei zwei unterschiedlichen Banken
4% 492064 15720,64 oder Sparkassen (eine kann auch eine Onlinebank im
8 | 263187€| 400% 10527€ | 2737.14€ Internet sein) und lassen Sie sich ein Angebot fir eine
9 273714 € 4,00 % 109,48 € 2846,62 € baichkeit der Geldani 4 Geldanlage mit Angabe der Rendite am Ende der Laufzeit
lichkeit der Geldanlage ist, dass man -
10 2846,63 € 4.00 % 113,86 € 2960.49 € [ cber eine bestimmte Laufzeit (von iizz\sz:ziemnﬂswe die Angebote zur nachsten Unter-
Bder Jahren) festlegt und sich das ange-
Jice der Laufzeit mit Zins und Zinseszins
Aufgabe

Sie haben eine Summe von 2500,- € zum Geburtstag be-
kommen und wollen das Geld fir ein neues Auto verwen-
den. Das Auto wollen Sie aber erst in zwei Jahren kaufen.
Wie kénnen Sie in der Zwischenzeit das Geld anlegen?
Erkundigen Sie sich bei zwei unterschiedlichen Banken
oder Sparkassen (eine kann auch eine Onlinebank im
Internet sein) und lassen Sie sich ein Angebot fur eine
Geldanlage mit Angabe der Rendite am Ende der Laufzeit
geben. Bringen Sie die Angebote zur nachsten Unter-
richtsstunde mit.

Aufgabe 2

Sie wollen monatlich einen Betrag von 30,- € sparen. lhr
Ziel ist, innerhalb der nachsten 10 Jahre genug Geld fur
dann anstehende gréBere Anschaffungen wie z. B. Mobel
oder ein Auto zu haben. Wie kénnen Sie die 30,- € monat-
lich am besten anlegen? Erkundigen Sie sich bei zwei un-
terschiedlichen Banken oder Sparkassen (eine kann auch
eine Onlinebank im Internet sein) und lassen Sie sich ein
Angebot fur eine Geldanlage mit Angabe der Rendite am
Ende der Laufzeit geben. Bringen Sie die Angebote zur
nachsten Unterrichtsstunde mit.

Sie wollen monatlich einen Betrag von 30,~ € sparen. Ihr
Ziel ist, innerhalb der nachsten 10 Jahre genug Geld fur
dann anstehende groBere Anschaffungen wie z. B. Mobel
oder ein Auto zu haben. Wie kénnen Sie die 30, € monat-
lich am besten anlegen? Erkundigen Sie sich bei zwei un-
terschiedlichen Banken oder Sparkassen (eine kann auch
eine Onlinebank im Internet sein) und lassen Sie sich ein
Angebot fiir eine Geldanlage mit Angabe der Rendite am
Ende der Laufzeit geben. Bringen Sie die Angebote zur
nachsten Unterrichtsstunde mit.

Arbeitsblatt flir Schulerinnen und Schuler

Zeitrahmen

ca. 90 Min.
Methode

Partnerarbeit, Einzelarbeit, Recherche vor Ort im Internet, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Informationen zum Einsatz
des Arbeitsblatts

Die Schulerinnen und Schuler kénnen unterschiedliche Angebote fir Geldanlagen bzw. Sparplane einholen, sie bewer-
ten und sich fir ein Angebot entscheiden. Sie kénnen ihre Entscheidungen begriinden.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatt 6, internetfahige

PCs
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_Reich wird man nicht durch das,

durch das,
verdient, sondern
vas man was man nicht ausgibt”

Henry Ford

Viodul

4

Konkret mit dem Begriff ,,sparen”
beschéaftigen

Sparen
leicht gemacht

Ziele

Die Abhangigkeit von Rentabilitat,
Liquiditat und Sicherheit kennen

Das magische Dreieck fiir die eigene
Anlageentscheidung nutzen

Riestern als lohnende
Sparmoglichkeit kennen

Eigene Einschatzung:
Sicherheit oder Risiko

Den Zinseszinseffekt kennen und
sinnvoll fiir sich selbst nutzen
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Agendd oo

_ Sparen
leicht gem acht

Winsche — Traume — Wirklichkeit

Sparen, was ist
das eigentlich?
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-
O

Sparen und
Vermiigensaufbau
)

S

b

Formen der Geldanlagej
—
i ,,Riestern“ lohnt sich \

Welcher Anlegertyp
sind Sie?

— —>

K Von Zins und Zinseszins ‘

Ss———




Sparen

leicht gemacht MOdU‘

ognda B

Winsche — Traume — Wirklichkeit

Sparen, was ist
das eigentlich?

Informationen
Ca. 10 Min

Die Folie ,Agenda“ Modul 4 wird aufgelegt und die
Inhalte des Moduls 4 werden mit den Schulerinnen
und Schlern kurz besprochen.

& Formen der Geldanlage‘_& =

—

i ,,Riestern“ loh \

nt sich
Welcher Anlegertyp
sind Sie?

— —>

on Zins und Zinseszins




Viodul

Al

aren,
wz‘\)s ist das e‘genthch?

Sparen ist etwas ganz alltagliches. SchlieBlich legt fast jeder

hin und wieder einen Teil seines Geldes zurtick. Doch was heif3t
,Ssparen” eigentlich genau? Finden Sie Erklarungen und Beispiele
far die folgenden Begriffe rund ums Sparen!

Warum Sparen? Es gibt viele verschiedene Grtinde, um zu
sparen. Finden Sie unterschiedliche Ziele und Beispiele!




Sparen
leicht gemacht

gentlich?

Informationen
Ca. 30 Min

Lehrende

Viodul

Al

Sparen ist ef
hin und wied
.Sparen” eig|
fur die folger

Das Arbeitsblatt 1 wird den Schiilerinnen und Schuilern ausgehéandigt. Sie werden
aufgefordert den kurzen Text zu lesen. Offene Fragen werden im Plenum geklart.
Dann fullen sie in Gruppenarbeit das Arbeitsblatt bezogen auf die erste Aufgabe
aus: Was heiB3t ,,sparen” eigentlich genau? Die Ergebnisse werden im Plenum
verglichen und gegebenenfalls erganzt.

Zur Beantwortung der zweiten Frage von Aufgabe 1 soll den Gruppen die
Moglichkeit zur Recherche im Internet gegeben werden.

Jede Gruppe fertigt eine Folie mit ihren Ergebnissen an und stellt diese
anschlieBend im Plenum mit Hilfe des Overheadprojektors vor.

Sparen

»Sparen” heif3t, das verdiente Geld nicht sofort wieder auszugeben, sondern es flr
spater aufzuheben. Man kann das Geld einfach ins Sparschwein legen, auf einem
Konto sammeln oder gewinnbringend anlegen.

Geldanlage

Wenn ich in Geldanlagen investiere, erwarte ich einen Gewinn in Form von Zinsen
oder Kurssteigerungen. Beispiele: Sparbuch, Investmentfonds, Aktien...

Die Investition in eine Geldanlage kann eine besonders effektive Form des Sparens
sein.

Geldvermédgen
Als Geldvermogen bezeichnet man den gesamten Besitz einer Person an Geld und
geldbezogenen Werten, wie etwa Aktien, Anleihen und Sparguthaben.

Sachvermogen

Zum Sachvermogen gehdren alle langlebigen Gebrauchsgtiter und
Wertgegenstande im Haushalt, wie etwa die eigene Wohnung, Gemalde, Autos.
Auch der materielle Besitz eines Unternehmens (z.B. Maschinen, Grundsttcke,
Werkhallen) gehéren zum Sachvermogen.

Warum sparen?
1. Konsum
Sparen fur ein neues Fahrrad, eine Flugreise, ...
2. Vorsorge
Hinarbeiten auf ein eigenes Haus
3. Investitionen
Kauf von Maschinen fir die eigene Firma

fiinde, um zu
Beispiele!




Sparen und
Vermogensaufbau

Der eine wiinscht sich ein neues Motorrad, der andere
mochte sich ein Polster flr das Alter aufbauen, wieder ein
anderer traumt von einem Ferienhaus im sonnigen Stiden.
Es gibt viele Gruinde, aus denen Menschen ihr Geld lieber
sparen, als es sofort in die Geschéafte zu tragen. Aber wie
vielfaltig die Moglichkeiten der Geldanlage heute sind —
und vor allem, welche dieser Anlageformen fur Sie selbst
die beste ist —, wissen die wenigsten.

Die optimale Geldanlage

Wenn es darum geht, wie eine perfekte Geldanlage

auszusehen hat, sind sich alle einig:

1. Sie sollte sicher sein, das hei3t, das Geld, das investiert
wird, bekommt man auf jeden Fall zuriick. Es kann nicht
verloren gehen.

Viodul

2. Sie sollte flexibel sein, das heil3t, man kann tber sein
Geld jederzeit verfuigen. Das nennt man auch Liquiditat.

3. Sie sollte einen hohen Gewinn abwerfen. Das nennt
man Rentabilitat. Man spricht davon, dass eine Geld-
anlage umso rentabler ist, je mehr Ertrag (Zugewinn an
Geld = Rendite) erzielt werden kann.

Leider gibt es eine solche Geldanlage, die alle drei Aspekte
optimal bericksichtigt, in der Realitat nicht. Denn Fakt ist:
Je sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto
weniger Rendite ist zu erwarten. Umgekehrt steigt mit der
in Aussicht gestellten Rendite auch das Risiko, bei dem
Geschaft einen Verlust zu machen. Dieser Sachverhalt
lasst sich als ,magisches Dreieck" darstellen:

Das Magische Dreieck:

Liquiditat: Verfugbarkeit

Rentabilitat: Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus
Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.

des angelegten Kapitals. Sie
ist z.B. bei Festgeldsparen
geringer als bei einem

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhéhung der Sicherheit kann
z.B. durch eine Aufteilung des Vermoégens (Diversifizierung)

Aktie

Tagesgeldkonto. auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden.
Beispiele:
Sparbuch
Das Geld wird auf ein Sparbuch bei einer Bank eingezahlt. Rentabilitat: Gering, da es auf
dem Sparbuch fur das Geld nur 0,5 bis 2 Prozent Zinsen gibt. Sicherheit: Hoch, da die Bank
die Auszahlung des Geldes garantiert. Liquiditat: Hoch, da taglich bis zu 2000 € abgehoben
o werden konnen.

Das Geld wird in den Kauf von Aktien eines Unternehmens investiert. Rentabilitat: Hoch, da

[ ] man mit Aktien einerseits einen Anteil am Gewinn des Unternehmens (Dividende) erwirbt und
andererseits von Kursgewinnen profitiert (das hei3t, man verkauft die Aktie teurer, als man
sie gekauft hat). Sicherheit: Gering, da man bei fallenden Kursen viel Geld verlieren kann.
Liquiditat: Hoch, da Aktien jederzeit gekauft und verkauft werden kénnen.

Jeder, der einen bestimmten Betrag anlegen méchte,
sollte dieses ,magische Dreieck” bei der Uberlegung,
welche Anlageform die richtige ist, bertcksichtigen.

Eine Faustregel ergibt sich aus dem bisher Gesagten: Je
sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto ge-
ringer ist der zu erzielende Gewinn (Rendite). Der Gewinn
wird umso groéfBer sein, je unsicherer die Geldanlage ist,
d.h. die Gefahr des Geldverlustes ist ebenso groB.

Bei der Frage, ob eher eine sichere oder eher eine rendi-
tetrachtige Loésung gewahlt werden sollte, ist die persoén-
liche Situation ausschlaggebend. Wenn das monatliche
Erwerbseinkommen langfristig gesichert ist, dann kann
man sicher anders entscheiden, als wenn z. B. der eigene
Arbeitsplatz geféhrdet ist und eventuell auf Sparreser-
ven zurlickgegriffen werden muss. Auch die Frage, wofur

man Geld spart oder anlegt, kann eine Rolle spielen. Die
Vorsorge fur das Alter hat moglicherweise eine grofBere
Bedeutung als das Sparen fur einen Urlaub oder ein Auto.

Je nachdem, wie die folgenden Fragen beantwortet wer-
den, sollte man sich dazu eine entsprechende Geldanlage
aussuchen. Kann ich es notfalls ,,verschmerzen® das inve-
stierte Geld oder einen Teil davon zu verlieren oder muss
ich unbedingt auf ,,Nummer sicher* gehen? Kann ich pro-
blemlos eine groRere Summe festlegen, d.h. nicht dartiber
verflgen, wenn es mal knapp wird, oder muss ich mogli-
cherweise schnell darauf zurtickgreifen kénnen? Gibt es
eine Geldanlage, die weitgehend ,sicher* ist und trotzdem
eine gute Rendite bringt?



Sparen und
Vermogensaufbau

Der eine wlinscht sich ein neues Motorrad, der andere
mochte sich ein Polster fur das Alter aufbauen, wieder ein

anderer traumt von einem Ferienhaus im sonnigen Stiden.

Es gibt viele Grunde, aus denen Menschen ihr Geld lieber
sparen, als es sofort in die Geschafte zu tragen. Aber wie
vielfaltig die Moglichkeiten der Geldanlage heute sind —
und vor allem, welche dieser Anlageformen fur Sie selbst
die beste ist —, wissen die wenigsten.

Die optimale Geldanlage
Wenn es darum ge
auszusehen hat, sir

Informationen

Ca. 45 Min

Sparen
leicht gemacht

Viodul

A2

Lehrende

2. Sie sollte flexibel sein, das heil3t, man kann tber sein
Geld jederzeit verfuigen. Das nennt man auch Liquiditat.

3. Sie sollte einen hohen Gewinn abwerfen. Das nennt
man Rentabilitat. Man spricht davon, dass eine Geld-
anlage umso rentabler ist, je mehr Ertrag (Zugewinn an
Geld = Rendite) erzielt werden kann.

Leider gibt es eine solche Geldanlage, die alle drei Aspekte
optimal bericksichtigt, in der Realitat nicht. Denn Fakt ist:
Je sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto
kehrt steigt mit der
Risiko, bei dem

1. Sie sollte sicher
wird, bekommt 1|
verloren gehen.

Das Magische Dr

Ser Sachverhalt
Die Schulerinnen und Schler erhalten das Arbeitsblatt 2 und lesen es tallen:
sorgfaltig durch. Unbekannte Begriffe und Verstandnisfragen werden
notiert. Nach dem Lesen wird der Inhalt kurz im Plenum diskutiert, wo-
bei die Begriffe Rentabilitat, Liquidiat und Sicherheit nochmal erlautert
werden. AnschlieBend wird die Klasse in 4er-Gruppen eingeteilt. aus
Nun erhalten die Gruppen Arbeitsblatt 3. —

des angelegten Kapitals. Sie

ist z.B. bei Festgeldsparen t ‘

geringer als bei einem

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhéhung der Sicherheit kann
z.B. durch eine Aufteilung des Vermogens (Diversifizierung)
auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden.

Tagesgeldkonto.
Beispiele:
Sparbuch
o werden kénnen.
Aktie
[

Das Geld wird auf ein Sparbuch bei einer Bank eingezahlt. Rentabilitat: Gering, da es auf
dem Sparbuch fur das Geld nur 0,5 bis 2 Prozent Zinsen gibt. Sicherheit: Hoch, da die Bank
die Auszahlung des Geldes garantiert. Liquiditat: Hoch, da taglich bis zu 2000 € abgehoben

Das Geld wird in den Kauf von Aktien eines Unternehmens investiert. Rentabilitat: Hoch, da
man mit Aktien einerseits einen Anteil am Gewinn des Unternehmens (Dividende) erwirbt und
andererseits von Kursgewinnen profitiert (das hei3t, man verkauft die Aktie teurer, als man
sie gekauft hat). Sicherheit: Gering, da man bei fallenden Kursen viel Geld verlieren kann.

Liquiditat: Hoch, da Aktien jederzeit gekauft und verkauft werden kénnen.

Jeder, der einen bestimmten Betrag anlegen moéchte,
sollte dieses ,magische Dreieck” bei der Uberlegung,
welche Anlageform die richtige ist, bertcksichtigen.

Eine Faustregel ergibt sich aus dem bisher Gesagten: Je
sicherer und/oder flexibler eine Geldanlage ist, desto ge-
ringer ist der zu erzielende Gewinn (Rendite). Der Gewinn
wird umso groéBer sein, je unsicherer die Geldanlage ist,
d.h. die Gefahr des Geldverlustes ist ebenso groB.

Bei der Frage, ob eher eine sichere oder eher eine rendi-
tetrachtige Losung gewéhlt werden sollte, ist die person-
liche Situation ausschlaggebend. Wenn das monatliche
Erwerbseinkommen langfristig gesichert ist, dann kann
man sicher anders entscheiden, als wenn z. B. der eigene
Arbeitsplatz geféhrdet ist und eventuell auf Sparreser-
ven zurlickgegriffen werden muss. Auch die Frage, wofur

man Geld spart oder anlegt, kann eine Rolle spielen. Die
Vorsorge fur das Alter hat moglicherweise eine grofBere
Bedeutung als das Sparen fur einen Urlaub oder ein Auto.

Je nachdem, wie die folgenden Fragen beantwortet wer-
den, sollte man sich dazu eine entsprechende Geldanlage
aussuchen. Kannich es notfalls ,,verschmerzen® das inve-
stierte Geld oder einen Teil davon zu verlieren oder muss
ich unbedingt auf ,Nummer sicher* gehen? Kann ich pro-
blemlos eine groRere Summe festlegen, d.h. nicht dartiber
verfligen, wenn es mal knapp wird, oder muss ich mogli-
cherweise schnell darauf zurtickgreifen kénnen? Gibt es
eine Geldanlage, die weitgehend ,sicher* ist und trotzdem
eine gute Rendite bringt?



Das Magische Dreieck:

Formen der Geldanlage

Wenn es ums Sparen geht, denkt wahrscheinlich jeder zuerst an das klassische Sparbuch.
Es gibt noch viele weitere Sparprodukte, die sich in den Laufzeiten und Konditionen unterscheiden.

Viodul

Rentabilitét: Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus

Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.

Liquiditat: Verfugbarkeit
des angelegten Kapitals. Sie
ist z.B. bei Festgeldsparen
geringer als bei einem

Sicherheit: Minimierung des Risikos, durch eine Geldanla-
ge Verluste zu machen. Eine Erhéhung der Sicherheit kann
z.B. durch eine Aufteilung des Vermogens (Diversifizierung)

Tagesgeldkonto. auf verschiedene Geldanlagen erreicht werden.

Sparbuch

Das Sparbuch ist nicht fur den taglichen Geld-
verkehr, sondern nur zur Vermoégensbildung
gedacht. Daher erhalt man auf einem Sparbuch
mehr Zinsen als auf einem Girokonto; Ein- und
Auszahlungen sind kostenfrei. Das Sparbuch
kann man nicht Gberziehen und pro Monat
héchstens 2000 Euro abheben.

Vermogenswirksame Leistungen
Die vermogenswirksame Leistung ist eine ta-
rifvertraglich, per Arbeitsvertrag vereinbarte
oder freiwillig gezahlte Geldleistung durch den
Arbeitgeber. Sie wird zusatzlich zu Lohn oder
Gehalt auf das vom Arbeitnehmer benannte
Anlagekonto tberwiesen. Der Staat schenkt
zusatzlich eine Arbeitnehmer-Sparzulage dazu.
Auf diese Art und Weise kann jeder Anleger Ver-
mogenswirksamer Leistungen ohne finanzielle
Abstriche ein kleines Vermdgen ausbauen.

Tagesgeld

Ein Tagesgeld-Konto ist ein verzinstes Konto,
Uber dessen angelegtes Geld taglich verfugt
werden kann. Von einem Tagesgeld-Konto kann
nicht direkt auf ein anderes Konto Gberwiesen
werden, noch gibt es die Moéglichkeit der Ba-
rabhebung. Transaktionen missen immer tber
ein anderes Referenzkonto (in der Regel das
Girokonto) laufen. Beim Tagesgeld sind die Zin-
sen hoher als bei einem Girokonto oder einem
Sparbuch.

Termingeld/Festgeld

Termingeld wird fur eine begrenzte Zeit (von
einem Monat bis zu vier Jahren) zu einem
bestimmten Zinssatz fest angelegt. Der Konto-
inhaber kann in dieser Zeit nicht auf das Geld
zugreifen.

Bausparen

Beim Bausparen sind die Zinsen, die man fir sein
Erspartes erhalt, vergleichsweise niedrig. Der Vor-
teil ist, dass man nach dem Ansparen eines Teils
der Bausparsumme (40 %) und nach dem Ablauf

einer Mindestfrist (18 Monate) Anspruch auf ein
zinsglnstiges Bauspardarlehen hat.

Aktien

Mit einer Aktie erwirbt man eine Beteiligung
am Grundkapital eines Unternehmens. Man
wird Miteigenttimer (Aktionar) des Unter-
nehmens und Gbernimmt ein geschaftliches
Risiko, z. B. wenn das Unternehmen Verluste
macht. Bei Gewinnen wird der Aktionar auch
daran beteiligt, indem ihm eine ,,Dividende*”
ausgezahlt wird. Wird die Aktie teurer verkauft,
als sie eingekauft wurde, kann die Differenz als
Gewinn verbucht werden. Aktien kdnnen jeder-
zeit gekauft und verkauft werden.

Investmentffonds

Investmentfonds bestehen aus verzinslichen
Wertpapieren und/oder Aktien verschiedener
Unternehmen, die von einem professionellen
,Fondsmanager" verwaltet werden. Die Ren-
dite ist geringer als beim direkten Wertpapier-
handel, da Gebuhren fur die Fondsverwaltung
anfallen. Dafur ist aber auch das Risiko gerin-
ger, denn das Geld wird in viele verschiedene
Unternehmeninvestiert, Kursverluste einzelner
Unternehmen fallen nicht so stark ins Gewicht.

Geldanlage in Sachwerten

Zu den typischen Anlageformen bei Sach-
werten zahlen der Erwerb von Immobilien oder
von Gold. Auch der Kauf von Werken vielver-
sprechender Kunstler kann als Geldanlage
genutzt werden.

1. Vor der Beschreibung der Geldanlageformen sehen Sie
kleine Dreiecke. Tragen Sie einen Punkt in jedes Dreieck
ein, der durch seine Lage im Dreieck ihre Einschatzung
bezuglich der Begriffe ,,Rentabilitat, Liquiditat und
Sicherheit” wiedergibt. Als Hilfe stehen Ihnen die Bei-
spiele ,Sparbuch und Aktie" auf AB 3 zur Verfligung.

2. Suchen Sie fur jede Form der Geldanlage ein Beispiel
und erlautern Sie lhre Entscheidung.



Formen der Geldanlage

Wenn es ums Sparen geht, denkt wahrscheinlich jeder zuerst an das klassische Sparbug
Es gibt noch viele weitere Sparprodukte, die sich in den Laufzeiten und Konditionen un

Das Magische Dreieck:

Liquiditat: Verfugbarkeit
des angelegten Kapitals. Sie
ist z.B. bei Festgeldsparen
geringer als bei einem

Sparen
leicht gemacht

Viodul
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L ehrende

Rentabilitét: Der Ertrag einer Geldanlage, der z.B. aus
Zinsen, Dividenden oder Kursgewinnen bestehen kann.

Sicherheit: Minimierun I

ge Verluste zu machen. Ca. 60 Min
z.B. durch eine Aufteilun Das Arbeitsblatt 3 wird an die

Tagesgeldkonto. auf verschiedene Geldar|  Schilerinnen und Schiler verteilt.

Sparbuch

Das Sparbuch ist nicht fur den taglichen Geld-
verkehr, sondern nur zur Vermoégensbildung
gedacht. Daher erhalt man auf einem Sparbuch
mehr Zinsen als auf einem Girokonto; Ein- und
Auszahlungen sind kostenfrei. Das Sparbuch
kann man nicht Gberziehen und pro Monat
héchstens 2000 Euro abheben.

Vermogenswirksame Leistungen
Die vermogenswirksame Leistung ist eine ta-
rifvertraglich, per Arbeitsvertrag vereinbarte
oder freiwillig gezahlte Geldleistung durch den
Arbeitgeber. Sie wird zusatzlich zu Lohn oder
Gehalt auf das vom Arbeitnehmer benannte
Anlagekonto tberwiesen. Der Staat schenkt
zusatzlich eine Arbeitnehmer-Sparzulage dazu.
Auf diese Art und Weise kann jeder Anleger Ver-
mogenswirksamer Leistungen ohne finanzielle
Abstriche ein kleines Vermdgen ausbauen.

Tagesgeld

Ein Tagesgeld-Konto ist ein verzinstes Konto,
Uber dessen angelegtes Geld taglich verfugt
werden kann. Von einem Tagesgeld-Konto kann
nicht direkt auf ein anderes Konto Gberwiesen
werden, noch gibt es die Moéglichkeit der Ba-
rabhebung. Transaktionen missen immer tber
ein anderes Referenzkonto (in der Regel das
Girokonto) laufen. Beim Tagesgeld sind die Zin-
sen hoher als bei einem Girokonto oder einem
Sparbuch.

Termingeld/Festgeld

Termingeld wird fur eine begrenzte Zeit (von
einem Monat bis zu vier Jahren) zu einem
bestimmten Zinssatz fest angelegt. Der Konto-
inhaber kann in dieser Zeit nicht auf das Geld
zugreifen.

Bausparen

Beim Bausparen sind die Zinsen, die man fir sein
Erspartes erhalt, vergleichsweise niedrig. Der Vor-
teil ist, dass man nach dem Ansparen eines Teils
der Bausparsumme (40 %) und nach dem Ablauf

In 4er-Gruppen werden die beiden
Aufgaben bearbeitet. Nach ca. 30

e.m( Minuten sollen die Ergebnisse im
ZIng Plenum vorgestellt werden. Fur die
AK Ergebnisprasentation kann auch

) der Overheadprojektor benutzt
Mit

werden.

am
wWir Far die Gruppenarbeit sollen auch
neH die Informationen aus Arbeitsblatt
Ris 2 herangezogen werden. Offene
. Fragen werden in einer Abschluss-
dar diskussion geklart.
ausg  Alternativist auch zu diesem |

als Themenkreis eine Expertenbefra-
Ge gung entsprechend dem Modul
zeif 3 moglich. Dann wirde sich die
Zeitdauer fur diese Einheit ent-
Iny\ sprechend anpassen. Die Expertin
Inv bzw. der Experte von der 6rtlichen
We Bank bzw. Sparkasse kann mit
Unt kurzen Erlduterungen zu den For-
JFo men der Geldanlage in das Thema
ditd  einfuhren und soll dann in erster
hari Linie far Fragen der Schilerinnen
anf und Schiler in der Diskussion im
ger Plenum zur Verfugung stehen.
Unt  Das Arbeitsblatt kann in diesem
Unt Fall zur inhaltlichen Vorbereitung
der Fragen der Schulerinnen und
Gd  Schiler ausgegeben werden.

werten zahlen der Erwerb von Immobilien oder
von Gold. Auch der Kauf von Werken vielver-
sprechender Kunstler kann als Geldanlage
genutzt werden.

1. Vor der Beschreibung der Geldanlageformen sehen Sie
kleine Dreiecke. Tragen Sie einen Punkt in jedes Dreieck
ein, der durch seine Lage im Dreieck ihre Einschatzung
bezuglich der Begriffe ,,Rentabilitat, Liquiditat und
Sicherheit” wiedergibt. Als Hilfe stehen Ihnen die Bei-
spiele ,Sparbuch und Aktie" auf AB 3 zur Verfligung.

2. Suchen Sie fur jede Form der Geldanlage ein Beispiel
und erlautern Sie lhre Entscheidung.
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Die Riester-Rente ist keine klassische Form des Sparens,
lohnt sich jedoch fr junge Leute. Hier wird die private Al-
tersvorsorge mit staatlichen Zuschiissen unterstutzt.. .Net?en
der privaten Rentenvericherung wird auch die Investition ml
einen Riester-Bank- oder Fondssparplan unterstutzt. Um die
staatliche Hochstférderung von 154 € zu erhalten, muss man
mindestens vier Prozent seines Gehalts in einer Riesterrente

oder einem Riester-Sparplan anlegen.

Die Riester-Rente ist eine besondere Form der Geldanlage. Sie dient der Altersvorsorge.

Recherchieren Sie bei der Verbraucherzentrale, bei Banken oder im Internet:

1 Wie funktioniert die Riester-Rente?

2. Welcher Personenkreis hat die Méglichkeit zu ,riestern“?

3. Welche Sparformen sind férderungsfahig?

4. Wie hoch ist die Eigenleistung mindestens und wie hoch ist die Férderung durch den Staat fur
einen Ledigen maximal?

5. Wo kénnen Sie sich informieren und wo bekommen Sie eine neutrale und produktabhangige Beratung?




Die Riester-Rente ist keine klassische Form des Sparens,
lohnt sich jedoch fr junge Leute. Hier wird die private Al-
tersvorsorge mit staatlichen Zuschissen unterstutzt. Neben

der privaten Rentenvericherung wir / .
iester-Bank- oder Fondssparplan unterstutzt. Um die

einenR
staatliche Hoc
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oder einem Rie
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Informationen
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Die Riester-Rente
Recherchieren Sig
1 Wie funktionier
2. Welcher Person
3. Welche Sparfor
4. Wie hoch ist dig

einen Ledigen
5. Wo kénnen Sie

Die Schulerinnen und Schiiler 16sen die Aufgabe in Gruppenarbeit. Sie
haben dabei die Moéglichkeit, im Internet zu recherchieren. Der Besuch
bei der Beratungsstelle der Verbraucherzentrale Nordrhein-Westfalen
kann entweder als Erkundungsgang mit der ganzen Klasse geplant oder
als Hausaufgabe aufgegeben werden.

Mogliche Losungen:

1. Die Riester-Rente ist eine freiwillige Ergénzung zur gesetzlichen Ren-
tenversicherung. Zuléssig sind Alters-, Invaliden- und Hinterbliebe-
nenrente. Wahrend der Einzahlungsphase werden die Beitrage staat-
lich geférdert.

2. Zulagenberechtigt sind rentenversicherungspflichtige Arbeitnehmer
und Selbstandige (z.B. Landwirte, Kinstler usw.) und deren Ehe-
frauen und Kinder.

3. Gefordert werden: Banksparplan, Private Rentenversicherung, Fonds-
gebundene Rentenversicherung, Fondssparplan und Direktversiche-
rung, Pensionskasse und Pensionsfonds.

4. mindestens 60,- € , Forderung hochstens 151,— € pro Jahr. Jede
Gruppe fertigt eine Folie mit den Lésungen an. Eine Schulerin bzw. ein
Schuler der Gruppe stellt das Ergebnis am OHP vor. Nachher diskutie-
ren die Schalerinnen und Schuler im Plenum. (ca. 45 Min.)

5. Die Verbraucherzentrale bietet z. B. Versicherungsberatungen an,
auBerdem gibt es dort neutrale Broschliren Uber die Riesterrente.

gtung?




Anlegertyp

Jenach Ch onli i i
- andereTi;atl;tzr url;d Personllchen Z_|elen gibt es ganz unterschiedliche Anlegertypen: Der eine setzt auf Sicherheit
as Risiko. Kreuzen Sie an, welcher Anlegertyp Sie sind und begrtinden Sie kurz Ihre En’fscheidun;I '

Vergleichen Sie ihre Ergebnisse in der Klasse!
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Ertragstyp

A . .

Vg:; bei ihm steht die Sicherheit des Geldes im

e e;grund, doch kleinere Verlustrisiken werden
ptiert, wenn dafiir die Rendite hoher ausfilit

Passende Anlagearten: |

rlsikoarme Geldmarktfonds, Rentenfond
festverzinsliche Wertpapiere >

Er ist an uberdurchschnittlichen Wertsteigerungen

interessiert und geht dafar auch mittlere
Verlustrisiken ein.

Passende Anlagearten:
Europdische Renten- und Aktienfonds

Die Klassenstatistik:

Chancentyp
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Je nach Charakter und persoénlichen Zielen gibt es ganz unterschiedliche Anlegertypen: Der eine setzt auf Sicherheit,

Vergleichen Sie ih
ergleichen Sie ihr| T R

Sicherh

Die Sicherheit d
prioritat. Das RIS
niedrig Wie mogl

or eine niedrige

passende Anla
Tagesge\d; SPa
pausparen. BU

Wa

Erista

Das Arbeitsblatt 5 ist ein Alternativangebot, wenn ausreichend Zeit

vorhanden ist, und kann in der Klasse zur Auflockerung durchgefihrt
werden. Die Schulerinnen und Schiler bekommen die Aufgabe, das Ar-
beitsblatt sorgfaltig zu lesen. Aufkommende Fragen werden im Plenum
mit eventueller Unterstitzung der Lehrerin bzw. des Lehrers erarbeitet.

Die Schulerinnen und Schiiler tiberlegen, welcher der vier Anlagetypen
ihrer eigenen Personlichkeit am nachsten kommt. SchlieBlich entschei-
det sich jeder fur eine der vier Kategorien.

Fur eine Klassenstatistik erstellt eine Schulerin oder ein Schuler an
der Tafel eine Tabelle mit den Spaltentberschriften: Sicherheitstyp, Er-
tragstyp, Wachstumstyp und Chancentyp. Auf vorher verteilten Zettel

schreiben alle ihren ausgewahlten Anlagetyp.

Eine zweite Schulerin bzw. ein zweiter Schler liest die Ergebnisse vor
und fur jeden Typ wird in der entsprechenden Spalte ein senkrechter
Strich gemacht. Die Striche werden in den einzelnen Spalten addiert. Die
Schulerinnen und Schiler Gbertragen das Ergebnis auf ihr Arbeitsblatt.

Im Plenum diskutieren die Schilerinnen und Schuler die Ergebnisse der
Klassenstatistik und begriinden ihre Entscheidung.

interes=-
Verlustrisiken ein.

Passende Anlagearten:
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Von Zins

Viodul

und Zinseszins s

Das gute alte Sparschwein

Klar ist, dass das Sammeln von Bargeld im Sparschwein
oder in GroBmutters Sparstrumpf nicht die kltgste
Sparmethode ist, denn dieses Geld verliert Monat fur
Monat ein wenig an Wert — es wird sozusagen von der
Inflation ,, aufgefressen®. Aus diesem Grund legen die
meisten Deutschen ihr Geld lieber bei einer Bank oder
Sparkasse an, wo es Zinsen fiir jeden gesparten Euro
gibt. Mit diesen Zinsen lasst sich zumindest die Geld-
entwertung durch die Inflation ausgleichen, und idealer-
weise macht man auBerdem mit der Zeit einen kleinen
Gewinn. Wie hoch dieser Gewinn ist, hangt von der Hohe
des angelegten Vermdgens, dem Zinssatz und der Anla-
gedauer ab.

Man kann monatlich einen festen Geldbetrag anlegen
(z. B. Vermodgenswirksame Leistungen; VL) und sich am
Ende eines Zeitraums (z. B. nach 7, 10 oder 18 Jahren)
das gesparte Geld mit Zins und Zinseszins auszahlen
lassen.

Tabelle Banksparplan, Verzinsung 4% fest

Monatlicher Zinssatz
Jahr Einzah- Zinsbetrag | Endkapital
(p)/100
lungsbetrag
7 50,00 4% 641,65 4841,65
10 50,00 4% 1359,74 7359,74
18 50,00 4% 4920,64 15720,64

Eine andere Moglichkeit der Geldanlage ist, dass man
eine feste Summe Uber eine bestimmte Laufzeit (von
Tagen, Monaten oder Jahren) festlegt und sich das ange-
legte Geld am Ende der Laufzeit mit Zins und Zinseszins
auszahlen lasst.

A6
Tabelle Zinseszins

Jahr kg;];f;g(sk) fg;jigtg Zinsbetrag | Endkapital
1 | 2000,00€ 4,00 % 80,00€ | 2080,00€

2 | 2080,00€ 4,00 % 83,20€ 2163,20€

3 2163,20 € 4,00 % 86,563 € 2249,73 €

4 2249,73 € 4,00 % 89,99 € 2339,72€

5 2339,72€ 4,00 % 93,59 € 2433,31€

6 2433,31€ 4,00 % 97,33 € 2530,64 €

7 2530,64 € 4,00 % 101,23 € 2631,87 €

8 2631,87€ 4,00 % 105,27 € 273714 €

9 273714 € 4,00 % 109,48 € 2846,62 €
10 2846,63 € 4,00 % 113,86 € 2960,49 €

Sie haben eine Summe von 2500,- € zum Geburtstag be-
kommen und wollen das Geld fur ein neues Auto verwen-
den. Das Auto wollen Sie aber erst in zwei Jahren kaufen.
Wie kénnen Sie in der Zwischenzeit das Geld anlegen?
Erkundigen Sie sich bei zwei unterschiedlichen Banken
oder Sparkassen (eine kann auch eine Onlinebank im
Internet sein) und lassen Sie sich ein Angebot flr eine
Geldanlage mit Angabe der Rendite am Ende der Laufzeit
geben. Bringen Sie die Angebote zur nachsten Unter-
richtsstunde mit.

Sie wollen monatlich einen Betrag von 30,- € sparen. lhr
Ziel ist, innerhalb der nachsten 10 Jahre genug Geld fur
dann anstehende gréoBere Anschaffungen wie z. B. Mobel
oder ein Auto zu haben. Wie kénnen Sie die 30,— € monat-
lich am besten anlegen? Erkundigen Sie sich bei zwei un-
terschiedlichen Banken oder Sparkassen (eine kann auch
eine Onlinebank im Internet sein) und lassen Sie sich ein
Angebot fur eine Geldanlage mit Angabe der Rendite am
Ende der Laufzeit geben. Bringen Sie die Angebote zur
nachsten Unterrichtsstunde mit.
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Das gute alte Sparschwein

Klar ist, dass das Sammeln von Bargeld im Sparschwein
oder in GroBmutters Sparstrumpf nicht die kltgste
Sparmethode ist, denn dieses Geld verliert Monat fur
Monat ein wenig an Wert — es wird sozusagen von der
Inflation ,, aufgefressen®. Aus diesem Grund legen die

Tabelle Zinseszins

meisten Deutschen ihr Geld Ileber bei einer Bank oder Zinsbetrag | Endkapital
Sparkasse an, wo es Zi
gibt. Mit diesen Zinsen Informatlonen .00€ | 2080,00€
entwertung durch die | Ca. 90 Min W20€ | 216320€
weise macht man auBg  Die beiden Aufgaben sollen in Partnerarbeit als Hausaufgabe be- W53 € | 2249,73€
Gewinn. Wie hoch dies arbeitet werden. Jeweils ein Partner bearbeitet die Aufgabe 1, der MO0 € | 2339,72€
des angelegten Vermo oder die andere die Aufgabe 2. Wenn die Einholung der Angebote B59 £ 2433.31€
gedauer ab. ausschlieBlich tber das Internet erfolgt, kdnnen beide Aufgaben m83€ | 2530.64€
Man kann monatlich ei auch in der Unterrichtsstunde bearbeitet werden. — 263187 €
(z. B. Vermogenswirks In der Stunde sollen die beiden Partner oder Partnerinnen sich 527 < 273714 €
Ende eines Zeitraums gegenseitig ihre eingeholten Angebote vorstellen und gemeinsam : :
das gesparte Geld mit Uberlegen, welches Angebot fiir welche Geldanlagemaglichkeit das a8 € | 2846.62€
lassen. bessere ist. 86 € 2960,49 €
Im Plenum sollen sie ihre Ergebnisse vorstellen und ihre Entschei-
dung begrtinden.
Tabelle Banksparplan,
Monatlicher Zinssats Sie'haben eine Stumme von2500,=€zum Geburtstag be-
Jahr | Einzah- (0)/100 Zinsbetrag | Endkapital kommen und wollen das Geld fiir ein neues Auto verwen-
lungsbetrag den. Das Auto wollen Sie aber erst in zwei Jahren kaufen.
7 50,00 4% 641,65 4841,65 Wie kénnen Sie in der Zwischenzeit das Geld anlegen?
10 50,00 4% 1359,74 7359,74 Erkundigen Sie sich bei zwei unterschiedlichen Banken
18 50,00 4% 4920,64 15720,64 oder Sparkassen (eine kann auch eine Onlinebank im

Eine andere Moglichkeit der Geldanlage ist, dass man
eine feste Summe Uber eine bestimmte Laufzeit (von
Tagen, Monaten oder Jahren) festlegt und sich das ange-
legte Geld am Ende der Laufzeit mit Zins und Zinseszins
auszahlen lasst.

Internet sein) und lassen Sie sich ein Angebot flr eine
Geldanlage mit Angabe der Rendite am Ende der Laufzeit
geben. Bringen Sie die Angebote zur nachsten Unter-
richtsstunde mit.

Sie wollen monatlich einen Betrag von 30,- € sparen. lhr
Ziel ist, innerhalb der nachsten 10 Jahre genug Geld fur
dann anstehende gréoBere Anschaffungen wie z. B. Mobel
oder ein Auto zu haben. Wie kénnen Sie die 30,— € monat-
lich am besten anlegen? Erkundigen Sie sich bei zwei un-
terschiedlichen Banken oder Sparkassen (eine kann auch
eine Onlinebank im Internet sein) und lassen Sie sich ein
Angebot fur eine Geldanlage mit Angabe der Rendite am
Ende der Laufzeit geben. Bringen Sie die Angebote zur
nachsten Unterrichtsstunde mit.



Krisen meistern 5
Zukunft planen

Ziele

Argumente fiir das Gesprach mit
dem Banker suchen und anwenden

Lésungsvorschldge formulieren
und anwenden

Den Ablauf des privaten
Insolvenzverfahrens kennen

Basiswissen zur Bewaltigung
erarbeiten

Mit Hilfe des erworbenen Wissens
die private Insolvenz bewaltigen



134 Modul 5

Modul 5: Krisen meistern — Zukunft planen

Zu Beginn des Moduls wird der Film ,,Hoppla, was kostet
die Welt" gezeigt. Die Schulerinnen und Schuler sollen da-
rin Anzeichen fur das Entstehen einer Krise erkennen und
diese formulieren.

Eine eintretende Krise wird oft verdrangt. Verdrangungs-
methoden sind z. B. Briefe nicht 6ffnen oder wegwerfen,
sich verleugnen lassen, die Situation ,schén® reden, Um-
schuldung durch ,teures” Geld vornehmen oder Geld von
Familie oder Freunden leihen. Diese Mechanismen und
ihre Konsequenzen sollen im Modul erarbeitet werden.

Im Plenum sollen die einzelnen Faktoren, die in die Krise
gefuhrt haben, aufgelistet werden. Sodann werden einzel-
ne Gruppen gebildet, die Losungen zur Bewaltigung der
Krise ausarbeiten und présentieren.

AnschlieBend werden die einzelnen Vorschlage zusam-
mengefasst und erdértert, Alternativiosungen werden ggf.
vorgeschlagen. Fachwissen tber Vertragsbindung, Lauf-
zeiten, Kindigungsmaoglichkeiten, Fristen und Formvor-
schriften usw. kdnnen in den Basisinfos (Arbeitslatt 1 — 3)
nachgeschlagen werden.

Mithilfe von Rollenspielen sollen typische Finanzkrisen
nachgespielt und hinsichtlich einer Bewaltigungsstrategie
(z.B. Kontaktaufnahme mit Glaubiger) erértert werden.

Ablaufplan Modul 5

Titel Arbeitsblatt
DVD-Video ,Hoppla, was kostet die Welt*”

1- 3 - Basiswissen
4 — Schuldnerberatung
5und 6 — Rollenspiele

7 und 8 — Musterbriefe

Im Rahmen der Erdrterung sollen die unterschiedlichen
Interessenlagen vorgestellt und angemessene Kommuni-
kation mit den Ansprechpartnern bei Banken bzw. Spar-
kassen erlernt werden.

Zur Beantwortung der Frage, was passiert, wenn Kommu-
nikation nicht funktioniert, wird sodann weiteres Wissen
vermittelt. Verfahrensablaufe bei Inkassounternehmen,
Anwalt und Gericht (Mahnbescheids- und Klageverfah-
ren), Rechtsmittel und Vollstreckungsverfahren werden
unter Berucksichtigung des Films aufgezeigt. Zur Selbst-
hilfe werden auBerdem Musterbriefe verteilt.

Modul 5 - Zielsetzungen

Die Schulerinnen und Schler sollen lernen, Prioritaten
bei der Bewaltigung der Schulden zu setzen und zwi-
schen Primar- und Sekundarschulden zu unterschei-
den. Sie sollen erkennen, dass Kommunikation in jeder
Verfahrenssituation hilft. Die Schiilerinnen und Schuler
sollen lernen, Fragen zu stellen und sich verantwortlich
far ihre Situation zu fahlen.

Ziel Zeitrahmen
Krisenanalyse, Bewaltigungsstrategien, Losungsvorschlage 105 Minuten
Vertrag, Rechtsstreit, Zwangsvollstreckung, Inkasso 15 Minuten
Schuldnerberatung: Was ist vorher zu erledigen 15 Minuten
Kontaktaufnahme/Auseinandersetzung mit Glaubigern 90 Minuten
Formalitaten zur Kontaktaufnahme mit Glaubigern 45 Minuten

Bendotigtes Material

DVD-Videofilm
DVD-Player

Arbeitsblatter 1 -7

Musterbriefe
Broschure: Fremdhilfen

Flipchart, Stellwande
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Modul

Krisen meistern 1:

B
Das Rollenspiel

ettt planen Modul
Krisenmeistern2: | B

Das Rollenspie

Fall 2: Die EC-Karte wurde eingezogen

Beteiligte: Rafael und eine Vertreterin seiner Hausbank Frau Minzer

Saenario: Di ezte
Gas, Versicherungen|__Ca. 90 Min je Rollenspiel
eingezogen wurde ur

erauftrage fur Strom,
m seine EC-Karte

Die Schillerinnen und Schiler bekommen die Vorgabe fur das
Rollenspiel und sollen sich in Gruppenarbeit (4er Gruppe)
jeweils eine Strategie Gberlegen. Je zwei Partner erarbeiten eine
Die VOrgab€  strategie fiir Rafael und die anderen beiden fir den Vertreter der

Fall 1: Autoleasing

Anweisung fiir Rafa

Hausbank bzw. der Leasingbank

Im Plenum werden jeweils zweimal (wenn genug Zeit vorhanden

Beteiligte: Rafael und ein Vertreter der Leasingbank, Herr Targa
Szen:

Rafael hat bereits bei der Bank angerufen, um Gber die Raten zu verhandeln. Tel
Verhandlungsbereitschatt. Der Vertreter der Bank hat sich jedoch dann auf ein personlichef
Dieses Gesprich soll dann im Rollenspiel gefiihrt werden.

Anweisung fiir Rafael: Rafael mochte die laufenden Raten fir den geleasten PKW so senk
weiterfinanzieren und behalten kann. Am liebsten ware ihm, wenn er erst einmal drei Mona
aussetzen kann
Anweisung fiir den Vertreter der Leasingbank: Herr Targa ist mit einem Aussetzen der R
Er kann sich héchstens vorstellen, die Raten um 10% zu reduzieren und deshalb den gesarr
verlangern. Auch das wird er tun, wenn es Rafael gelingt, einen zahlungskraftigen Bargen z
der dass der Wagen wird. Er weist darauf hin, dass der W
muss und natdrlich alle Spuren von Abnutzung den Wert des Wagens mindern. Das kann fa|
Riickgabe des PKWs - noch 500 bis 1000€ fir die Wertminderung draufzuzahlen.

Notizen firr Ihre Strategie:

Krisen meistern 2: "
Das Rollenspiel

Fall 2- Die EC-Karte wurde eingezogen

it. Die vorfiihrenden Gruppen
Schilerinnen und Schiler sollen
lhnen auffallt, was sie anders

nspiele und die dargestellten
rt, Verbesserungsvorschlige
Hilfe und Unterstatzung
Rerberatung).

lieBlich ist es sein Konto,
die Miete, die Autorate

jeben kann, weil nichts
iahmen. Deshalb wird
iht wird.

I

Das Szenario:

Beteiligte: Rafael und eine Vertreterin seiner Hausbank, Frau Minzer
Szena

: Die letzte Autorate ist von dem Konto bereits nicht mehr ausgefuhrt worden. Die Dauerauftrage fur Strom,
Gas, Versicherungen und Handy wurden nicht ausgefihrt. Rafael geht sofort zur Bank, nachdem seine EC-Karte
eingezogen wurde und spricht mit dem fur ihn zustandigen Kundenberater.

Die Vorgaben:

Anweisung fiir Rafael: Rafael geht zur Bank und beschwert sich, dass seine Karte weg ist. SchiieBlich ist es sein Konto,
er hat ein Recht, das zu iberziehen. AuBerdem muss er Geld zum Leben haben und auch weiter die Miete, die Autorate
und andere Rechnungen bezahlen

Anweisung filr die Vertreterin der Bank: Frau Minzer erklért, dass Rafael kein Geld mehr abheben kann, weil nichts
mehr daist. Das Konto ist bereits mit 500,00 € iberzogen und es fehlen die regelmaBigen Einnahmen. Deshalb wird
auch der Uberziehungskredit sofort gekiindigt und sie verlangt, dass das Konto auf Null gebracht wird.

Notizen fir Ihre Strategie:

Arbeitsblatter fur
Schtlerinnen und
Schuler

Zeitrahmen
ca. 90 Minuten je Rollenspiel (A5 und A6)
Methode

Rollenspiel, Gruppenarbeit, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Die Schulerinnen und Schiiler kdnnen Argumente erarbeiten, die sie bei den Verhandlungen mit Banken unterstitzen.
Sie trainieren ihre Kommunikationsfahigkeiten.

Benotigte Materialien

Arbeitsblatter 5 und 6




136 Modul 5

Informationen zum Einsatz

der Arbeitsblatter

tundung
Ratenre

Formulierbeispiel fir Briefe an Glaubiger.
Bitte auf Ihre personliche Situation hin abandern.

zierun

Name
StraBe
PLZ, Ort

Aktenzeichen/Geschiftszeichen

Sehr geehrte Damen und Herren,

ich muss Ihnen mitteilen, dass sich meine
meinem Bed: h

Datum

personliche Situation verandert hat
al

 meine Zahlun,

Situationsbeschreibung:

_ Ich bin nun alleinerziehender Vater/Mutter von zwei kleinen

geld/Rente/Sonstiges
- Vermogenswerte besitze ich nicht
_ Daneben muss ich meine Frau/meinen Mann und drei

hinterlegt

bereits mit einer Schuldnerberatung Kontakt aufgenommen.

Zutreffendes verwenden:

— Vorerst kann ich keine Raten an Sie bezahlen
Forderung fr 1 Jahr bis ZUm XX.xX.xxxx

_ Vorerst muss ich meine monatliche Rate auf .

ren

Ich bitte um Verstandnis
melden.

Mit freundlichen GruBen,

Unterschrift

(Glaubiger muss wissen, warum er kein Geld bzw. weniger bekommt)
~ bie Schulden sind in meiner Ehe entstanden/durch Arbeitslosigkeit/sonstigq

Kindern
_ Und beziehe Einkommen unterhalb der Pfandungsfreigrenze/Sozialhilfe/Art

Kinder versorgen
legt. Sie istim Amtsge]

Euro reduzieren.
_ Daher bin ich gezwungen, Ihnen die Einzugserméchtigung von meinem Koni

hen und werden von nun an die Zahlungen mit Einzeluberweisungen vorneh
_ Ich bitte Sie, von Pfandungen abzusehen, da ich befurchte, meinen Arbeitsp)

Den Brief an den Glaubiger filr die eigenen Unterlagen kopieren.

\m Moment bin ich dabei, meine finanzielle Situation neu 2u ordnen und habe

Deshalb bitte ich um eine Stu

und Geduld und werde mich bis zum xx.xx.xxx wied|

Arbeitsblatter fur
Schtlerinnen und
Schuler

Zeitrahmen
ca. 45 Minuten

Methode

Partnerarbeit, Diskussion im Plenum

Lehr-/Lernziel

Modul

A7

Krisen meistern
° Zukunft planen
A8
-
Lehrende
Formulierbeispiel fr Briefe an Glaubiger. g
Bitte auf Ihre personliche Situation hin abandern.
Name Datum
StraBe
PLZ, Ort
Aktenzeil
Die Schulerinnen und Schiler tiberlegen anhand des Films,
wie Rafael die beiden Formularbriefe (Arbeitsblatter 7 und 8)
Sehr geel einsetzen kann. Die Halfte der Klasse bearbeitet den Brief 1,
N die andere Halfte den Brief 2. In Partnerarbeit entwerfen sie

Modul

5

gichs-
gebot

Formulierbeispiel fir Briefe an Glaubiger.
Bitte auf Ihre personliche Situation hin abandern.

Name
Strae
PLZ Ort

Aktenzeichen/Geschaftszeichen

Sehr geehrte Damen und Herren,

ich nehme Bezug auf den bisherigen Schriftverkehr und mochte lhnen ein
zur Regelung meiner Schulden unterbreiten.

Situationsbeschreibung:

(Der Glaubiger muss wissen, warum er auf einen Teil des Geldes verzichten soll)

en Vorschlag

~ Die Schulden sind in meiner

_ Ich bin alleinerziehender Vater/Mutter von zwei kleinen Kindern

~ Und beziehe unterhalb der
Arbeitslosengeld/ Rente/Sonstiges

- Vermogenswerte besitze ich nicht

Variante 1 oder 2 auswahlen:
1. Variante: Ratenzahlungsvergleich
ch schage Ihnen heute vor, die Forderungen bei
ab xx.xxxxxx in monatlichen Raten von EUR jeweils zum
2. Variante: Vergleich durch Einmalzahlung

EUR eine einmalige Vergleichssumme von
sofort, wenn mir Ihre schriftliche Zustimmung vorliegt.

cen, den Schuldtitel aushandigen und die Erledigunsmeldung an die SCHUI
kunftsdateien veranlassen

Die Schulden, die ich nicht nur bei lhnen habe,

\ch mischte Sie daher bitten, meinen Vorschlag wohlwollend zu prafen.
Mit freundlichen Gruen.

Unterschrift

anfertigen.

Sozialhilfe/

. EUR festzuschreiben, um diese dann
Ersten des Monats abzubezahlen.

Ich schiage Ihnen heute vor, dass ich auf die gesamte ausstehende Restforderung von
EUR an Sie bezahle. Die Auszahlung erfolgt

Nach Zahlung der Vergleichssumme/letzten Rate werden Sie mir dann die Restschuld erlas-

belasten mich sehr, zumal auch nicht abzuse-
hem ist. dass sich meine wirtschaftliche Situation in den nchsten Jahren verbessern wird.

Brief mbglichst per Einschreiben an Glaubiger senden und fiir eigene Unterlagen Kopie

inde

Jilag

nd im Plenum vorgestellt und

len/durch Arbeitslosigkeit/sonstige Grande
n zwe kleinen Kindern
indungsfreigrenze/Sozialhilfe/

ngen bei ...... EUR festzuschreiben, um diese dann
.. EUR jeweils zum Ersten des Monats abzubezahlen.

lung
Uf die gesamte ausstehende Restforderung von

n ... EUR an Sie bezahle. Die Auszahlung erfolgt
mung vorliegt.

en Rate werden Sie mir dann die Restschuld erlas-
Erledigunsmeldung an die SCHUFA und andere Aus-

iabe. belasten mich sehr, zumal auch nicht abzuse:
uation in den nachsten Jahren verbessern wird.

ichiag wohlwollend zu prfen.

lubiger senden und fiir eigene Unterlagen Kopie

FA und andere Aus-

Die Schulerinnen und Schuler kénnen auf die Si i i
ituation abgestimmte Losungsvo ¢ iftli i
Ubernehmen die Verantwortung fir ihre Situation. gevorsehitge senritich formulieren e

Benotigte Materialien

Arbeitsblatter 7 und 8




Basiswissen 1:
Vertrag

Ein Vertrag setzt zwei Gbereinstimmende Willenserkla-
rungen, namlich Angebot und Annahme voraus. Beispiel:
Kaufvertrag fur ein Mobelstick. Der Kaufer verpflichtet
sich, den Preis zu zahlen. Der Handler verpflichtet sich,
das Mobelstlick zu liefern. Ein Vertrag kann ausdricklich
oder konkludent geschlossen werden. Konkludent be-
deutet, sich ohne Worte, also durch sein Verhalten, ein-
verstanden zu erklaren. Angebot und Annahme sind zwei
Ubereinstimmende Willenserklarungen. Diese mlssen

die wichtigsten Vertragsbestandteile regeln. Die Vertrags-
parteien missen sich somit dartiber einig sein, wer Ver-
tragspartner und was Vertragsgegenstand ist, zu welchem
Preis die Leistung erfolgen soll und gegebenenfalls wie
lange der Vertrag Bestand haben soll. Es besteht grund-
satzlich Vertragsfreiheit. Man kann sich also grundsatzlich
Uber alles frei einigen. Wichtig: Man kann einen Vertrags-
schluss auch ablehnen.

Vertrage kdnnen auch von Minderjahrigen geschlossen
werden. Diese bedurfen dann der Genehmigung durch die
gesetzlichen Vertreter.

Trotz Minderjahrigkeit ist es Minderjahrigen ab dem voll-
endeten 7. Lebensjahr moglich, wirksame Vertrage zu
schlieBen. Grundsatzlich mussen jedoch die gesetzlichen
Vertreter, hierbei handelt es sich in den Uberwiegenden
Fallen um die Eltern, zustimmen. Liegt die Zustimmung
der gesetzlichen Vertreter vor, ist ein Vertrag wirksam mit
dem Minderjahrigen zustande gekommen. Fur die sich
aus dem Vertrag ergebenen Verpflichtungen, wie z.B. die
Zahlung des Kaufpreises, hat dann der Minderjahrige ein-
zustehen.

Die Zustimmung der gesetzlichen Vertreter ist jedoch ent-
behrlich, wenn der Jugendliche einen Vertrag im Rahmen
desihm zur freien Verfigung gestellten Taschengeldes ab-
schliet (z. B. Kauf einer DVD oder eines Kleidungsstiicks)
und bezahlt. Dies gilt wiederum dann nicht, wenn von
vornherein unterstellt werden kann, dass die gesetzlichen
Vertreter dem Kauf nicht zustimmen werden. Davon kann
z.B. beim Kauf von Alkohol oder Zigaretten ausgegangen
werden.

Ublicherweise kénnen Vertrage mindlich, d.h. formfrei,
geschlossen werden, manchmal ist die Schriftform erfor-
derlich oder kann vertraglich vereinbart werden, fir man-
che Vertrage (z.B. einen Hauskauf) ist notarielle Beurkun-
dung erforderlich. Fir die eigene Beweisfihrung sollten
wichtige Vertrage bzw. Kiindigungen immer schriftlich
erfolgen.

Viodul

Firmen verwenden haufig allgemeine Geschéaftsbedin-
gungen. Dies sind vorformulierte Vertragsbedingungen,
Uber die bei Vertragsschluss haufig nicht detailliert ge-
sprochen wird, die aber dennoch gelten sollen. Es gilt, sich
diese Vertragsbedingungen durchzulesen, da sie auch ne-
gative Auswirkungen haben kénnen. Wenn auf einem Ver-
trag ein Hinweis auf allgemeine Geschaftsbedingungen
steht, muss man sich diese zeigen oder aushandigen las-
sen. Es gilt: Grundsatzlich auch das Kleingedruckte lesen!
Oft sind dort Laufzeiten, Kiindigungsregelungen, Fristen
und Verlédngerungsoptionen enthalten.

Manche Vertrage haben feste Laufzeiten, weil dies ent-
sprechend vereinbart wird. So z.B. Leasingvertrage fur
Autos, Handy-Vertrage und Fitnessvertrage. Oft laufen
diese Vertrage aber nach der Laufzeit nicht einfach aus,
sondern sind mit einer Verlangerungsoption geschlossen
worden. Dann ist zur Beendigung des Vertrages zum Ende
der Erstvertragslaufzeit zwingend eine Kiindigung not-
wendig.

Andere Vertrage sind Ublicherweise jederzeit kiindbar,
wobei jedoch die vereinbarten Kindigungsfristen zu be-
achten sind. Es ist zweckmaRig, eine Kindigung schrift-
lich zu erklaren und eine Kopie der Kiindigung in den
eigenen Unterlagen abzuheften. Eine Kiindigung ist eine
empfangsbedurftige Willenserklarung. MaRgeblich ist
das Datum des Zugangs der Kiindigungserklarung, nicht,
wann die Kiindigung aufgesetzt oder abgeschickt wurde.
Wenn eine Kindigung personlich abgegeben wird, muss
man zweckmaBigerweise den Empfang der Kiindigung
quittieren lassen.

Neben einer ordentlichen, fristgerechten Kiindigung kann
in Ausnahmefallen eine auBerordentliche, fristlose Kiin-
digung erklart werden. Hierfur bedarf es des Vorliegens
eines wichtigen Grundes, der nur in Hartefallen anzuneh-
men ist. Die auBRerordentliche Kiindigung kann nur un-
verziglich nach Kenntnis des wichtigen Grundes erklart
werden. Auch diese muss aus Beweisgriinden schriftlich
erfolgen.

Entgegen einer weit verbreiteten Meinung besteht bei Ver-
tragen nicht grundsétzlich ein 14-tégiges Rucktritts- oder
Widerrufsrecht. Zwar raumen viele Handler ihren Kunden
ein Umtausch-/Ruckgaberecht bei Nichtgefallen ein, eine
gesetzliche Verpflichtung hierzu besteht jedoch nicht. Bei-
spielsweise der Kauf einer Hose kann, sofern nicht aus-
drucklich seitens des Verkaufers die Moglichkeit gewahrt
wird, nicht ohne weiteres riickgangig gemacht werden.
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Ein gesetzliches Rucktrittsrecht besteht z.B. bei Mangel-
haftigkeit eines gekauften Gegenstandes. Des Weiteren
besteht bei bestimmten Vertragen bzw. Vertragsarten ein
gesetzliches Widerrufsrecht. Dies trifft z.B. auf Darlehens-
vertrage, Ratenlieferungsvertrage und Haustirgeschafte
zu. Grundsatzlich ist jedoch zu beachten, dass Vertrage
bindend sind und der Abschluss eines solchen immer
griandlich Gberlegt werden muss.

Exkurs: Achtung Biirgschaft

Auch wenn nicht unmittelbar ein ,klassischer” Vertrag ge-
schlossen wurde, kann man zur Zahlung verpflichtet sein,
z.B. durch Unterzeichnung einer Burgschaft oder eines
Schuldanerkenntnisses.

Bei der Burgschaft verpflichtet sich der Blirge gegen-
Uber dem Glaubiger eines Dritten, fur die Erfallung der
Verbindlichkeit des Dritten einzustehen (§ 765 BGB).
Beispielsweise verlangen Vermieter bei jungen Mietern
gerne eine Burgschaft der Eltern. Wenn der junge Mieter
nicht zahlt, kann der Vermieter sich dann wegen der Miete
an die Eltern wenden, die dann zahlen mussen, obwohl sie
weder Mieter sind, noch sonst irgendeinen Vorteil aus der
Mietsache haben. Sie missen nur zahlen. Vor der Unter-

Viodul

zeichnung einer Burgschaft muss also genauestens Uber-
legt werden, ob eine solche Verpflichtung eingegangen
werden soll. Es ist grof3te Vorsicht geboten. Gerade des-
halb ist eine Burgschaft auch formbedurftig. Sie bedarf
der Schriftform (§ 766 BGB), der damit eine Warnfunktion
zugute kommt.

Bei einem Schuldanerkenntnis wird das Bestehen eines
Vertrages anerkannt (§ 781 BGB). Auch dies bedarf der
Schriftform. Zum einen kann ein Schuldanerkenntnis
dergestalt erfolgen, dass eine bereits bestehende Schuld
noch einmal bestatigt wird. Zum anderen ist es moglich,
losgeldst von dem bestehenden Schuldverhéltnis, eine
neue selbststandige Verpflichtung zu schaffen, unabhan-
gig davon, ob der urspringliche Anspruch besteht oder
nicht. Auch vor der untiberlegten Unterzeichnung eines
solchen Anerkenntnisses muss gewarnt werden.

Basiswissen 2: Rechtsstreit

Wenn der Kunde seine Zahlungspflichten aus dem Vertrag
nicht einhalt, kann der Geschaftspartner einen Mahnbe-
scheid erwirken.

Der Mahnbescheid wird durch das Amtsgericht erlassen
und dem Kunden mit einer Zustellungsurkunde tbermit-
telt. Diese Postzustellungsurkunde wird von dem Post-
zusteller ausgefullt und erbringt den Nachweis, dass der
Mahnbescheid an den Kunden unter der Wohnadresse
gelangt ist und er somit die Méglichkeit hatte, von diesem
Schriftsttick Kenntnis zu nehmen. Die Angaben auf dem
Mahnbescheid sind von dem Kunden genau zu prifen,
namlich ob er Betrag in dieser Hohe dem Vertragspartner
geschuldet wird. Wenn dies so ist, ist es sinnvoll, umge-
hend den Betrag auszugleichen oder sich mit dem Antrag-
steller in Verbindung zu setzen, um z.B. Ratenzahlungen
zu vereinbaren. Erfolgt keine Reaktion, wird von dem Ver-
tragspartner zwei Wochen spater beim Amtsgericht der
Erlass eines Vollstreckungsbescheides beantragt.

Dieser wird gleichfalls mit Postzustellungsurkunde zu-
gestellt. Wie der Begriff Vollstreckungsbescheid schon
aussagt, droht jetzt die Zwangsvollstreckung. Ist der
Kunde der Ansicht, die Forderung aus dem Mahnbescheid
oder auch spater dem Vollstreckungsbescheid bestehe
nicht zu Recht, hat er die Méglichkeit, der Forderung zu
widersprechen. Dies muss er gegentber dem Gericht, das

den Mahnbescheid bzw. den Vollstreckungsbescheid er-
lassen hat, geltend machen. Hierfir ist eine Frist von zwei
Wochen eingerdaumt. Diese ist genau einzuhalten, da an-
sonsten der Verlust der Verteidigungsméglichkeit droht.
Nach Ablauf der zweiwdchigen Einspruchsfrist kann sich
der Kunde nicht mehr darauf berufen, dass die Leistung
z.B. nicht voll erbracht wurde. Diese Einwendungen sind
dannirrelevant. Die Forderung des Vertragspartners istin
dem Umfang rechtskraftig wie in diesem Vollstreckungs-
bescheid aufgefuhrt.

Wenn der Forderung im Mahnbescheid rechtzeitig beim
Amtsgericht widersprochen wird, kommt es zu einem
Gerichtsverfahren. Hier muss der Vertragspartner gegen-
Uber dem Amtsgericht erlautern, fir welche Leistungen er
welche Betrage beansprucht. Sodann entscheidet beim
Amtsgericht tber eine Forderung bis zu € 5.000,00 ein
Richter, ob die Forderung begriindet ist oder nicht. Bei ei-
ner hoheren Forderung, also tiber € 5.000,00 entscheiden
beim Landgericht drei Richter. Beim Amtsgericht benotigt
der Beklagte keinen Anwalt, kann sich jedoch eines sol-
chen bedienen. Wenn er die Kosten der Rechtsverteidi-
gung nicht aufbringen kann und die Rechtsverteidigung
nicht mutwillig erscheint, kann ihm das Gericht auf Antrag
Prozesskostenhilfe bewilligen. Beim Landgericht besteht
Anwaltszwang.
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Basiswissen 3:

Zwangsvollstreckung

Die durch den Vollstreckungsbescheid festgestellte
Forderung kann der Vertragspartner dann durch einen
Rechtsanwalt oder auch selbst zwangsweise beitreiben
lassen. Hierzu wird ein Gerichtsvollzieher beauftragt. Der
Gerichtsvollzieher ist berechtigt, in der Wohnung des
Schuldners pfédndbare Sachen, also Dinge, die der Kun-
de nach dem Gesetz entbehren kann und die von einem
gewissen Wert sind, mitzunehmen, oder diese Sachen zu
beschlagnahmen. Zu diesem Zweck bringt der Gerichts-
vollzieher ein Pfandsiegel, den sogenannten , Kuckuck”,
z.B. auf der Digitalkamera, der Spielekonsole oder dem
MP3-Player an. Der Gerichtsvollzieher ist auch befugt,
Zahlungen entgegenzunehmen.

Findet der Gerichtsvollzieher nichts Pfandbares vor,
fertigt er hiertber ein Protokoll. Dies Ubermittelt er dem
Glaubiger. Der Glaubiger hat dann das Recht, den Ge-
richtsvollzieher mit der Abnahme der eidesstattlichen
Versicherung tber das Vermégen des Schuldners zu
beauftragen. Der Schuldner hat anhand einer Aufstellung
Uber seinen Besitz und Uber seine Einktnfte Auskunft zu
geben.

Viodul

Wenn er dies verweigert, kann er auf entsprechenden
Antrag des Glaubigers zur Abgabe der eidesstattlichen
Versicherung in Haft genommen werden.

Bei Vorliegen des rechtskraftigen Vollstreckungsbe-
scheides hat der Glaubiger auch das Recht — sofern ihm
die Kontoverbindung des Schuldners bekannt ist — sofort
eine Kontopfandung bei Gericht zu beantragen.

Durch die MaBnahme wird das auf dem Girokonto vor-
handene Guthaben oder auch das Sparguthaben an den
Glaubiger Gberwiesen. Hierzu bedarf es eines weiteren
Gerichtsbeschlusses, namlich des Pfandungs- und Uber-
weisungsbeschlusses.

Weitere Pfandungsmoglichkeiten sind z.B. die Pfandung
in den Lohn, die Rente oder in Steuererstattungsanspru-
che des Schuldners.

Basiswissen 4: Inkasso

Viele Glaubiger bedienen sich zur Realisierung ihrer
Forderung Inkassounternehmen. Ein Inkassounterneh-
men bedarf einer gerichtlichen Zulassung nach dem
Rechtsberatungsgesetz. Diese wird durch den értlichen
Gerichtsprasidenten erteilt, nachdem er die fachliche
und persoénliche Eignung sowie praktische Erfahrung des
Inkassounternehmens gepruft hat. Inkassounternehmen
beschéaftigen sich mit der auBerordentlichen Einziehung
von Forderungen.

Die Uberwiegende Mehrzahl der Inkassounternehmen
sind im Bundesverband deutscher Inkasso-Unternehmen
zusammengeschlossen, der sich um die Einhaltung der

Berufsaustbungsrichtlinien, der beruflichen Fortbildung
und auch um Beschwerden Uber seine Mitgliedsunterneh-
men kiimmert.

Die Dienstleistungen des Inkassounternehmens sind nicht
umsonst, die Inkassokosten muss der Schuldner dem
Glaubiger als Verzugsschaden erstatten.
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Schuldnerberatung:

Was ist vorher zu erledigen?

Was konnen Sie bereits selbst unternehmen, wenn Sie nicht sofort einen Termin bei der
Schuldnerberatung bekommen? Da die Schuldnerberatung den anfallenden Bedarf aufgrund
der groBen Nachfrage haufig nicht direkt abdecken kann, kommt es haufig zu einigen Wochen
Wartezeit zwischen lhrer Kontaktaufnahme und dem ersten Beratungsgesprach. Diese Zeit

konnen Sie aber bereits nutzen.

D Sortieren Sie alle Ihre Unterlagen, damit Sie sich
einen genauen Uberblick tiber die Forderungen und
Glaubiger verschaffen kénnen. Sind Sie nur im Besitz
alterer Unterlagen, dann fordern Sie bei den Glau-
bigern eine aktuelle Forderungsaufstellung an.

D Schreiben Sie in dringenden Fallen Ihre Glaubiger an,
und schildern Sie die Griinde, warum Sie derzeit keine
Zahlungen leisten kénnen und bitten Sie um Stun-
dung. Viele Glaubiger sind zu langerfristigen Stun-
dungen (bis zu einem Jahr) bereit, wenn Sie Informa-
tionen Uber lhre derzeitige Situation (Arbeitslosigkeit,
Bezug von Sozialleistungen, usw.) erhalten.

D Wenn Sie mit einem Glaubiger selbst Ratenzahlungen
vereinbaren, dann prifen Sie vorher genau, ob Sie
die Raten auch wirklich bezahlen kénnen. Es macht
keinen Sinn, etwas zu vereinbaren, was Sie aufgrund
Ihrer finanziellen Situation gar nicht erfullen kénnen.

D Erhalten Sie in dieser Zeit einen Mahn- oder Vollstre-
ckungsbescheid, dann prifen Sie genau, ob die an-
gegebene Forderung generell oder in der genannten
Hohe berechtigt ist. Wenn Sie sicher sind, dass dies
nicht der Fall ist, dann kénnen Sie innerhalb von 14
Tagen beim Amtsgericht Widerspruch gegen den Be-
scheid einlegen. Dies kénnen Sie auch tun, wenn die
geforderten Zinsen zu hoch sind.

D Wenn ein Glaubiger von |hnen die Abgabe der eides-
stattlichen Versicherung (EV) fordert, mussen Sie den
Termin unbedingt wahrnehmen, da lhnen ansonsten
Erzwingungshaft zur Abgabe der eidesstattlichen Ver-
sicherung droht. Wichtig ist, dass Sie nur eine eides-
stattliche Versicherung abgeben mussen. Diese ist flr
alle weiteren Glaubiger gultig.

D Achten Sie darauf, dass Sie immer |hre Miete und lhre
Energiekosten bezahlen, damit hier keine Rickstand
entsteht. Stellen Sie eher Zahlungen an andere Glau-
biger ein.

[\ Wenn |hr Vermieter Ihnen aufgrund von Mietschul-

den die Wohnung kuindigen will, dann kénnen Sie
versuchen, die Ubernahme der Mietschulden bei der
zustandigen Sozialbehorde zu beantragen. Grund-
satzlich ist die Ubernahme der Mietschulden beim
Sozialamt gem. § 34 SGB XII zu beantragen. Sind Sie
jedoch arbeitslos und durch den drohenden Woh-
nungsverlust die Aufnahme einer konkreten neuen
Arbeitsstelle gefahrdet, dann mussen Sie den Antrag
bei lhrer zustédndigen ARGE gem. § 22 Abs. 5 SGB 1|
stellen. Wenn die zusténdige Sozialbehorde die Miet-
schulden tibernimmt, so wird sie die Ubernahme in
der Regel als Darlehen gewéhren.

Sollten Sie wegen lhrer Schulden kein Girokonto mehr
besitzen, dann kénnen Sie bei der 6rtlichen Kreis-
oder Stadtsparkasse ein Guthabenkonto beantragen.
Diese Konten dirfen aber nur im positiven Bereich
geflihrt werden, das heiB3t es gibt keine Uberziehungs-
moglichkeit.

Bei einer Kontopféandung mussen Sie darauf achten,
dass Sozialleistungen (z.B. Arbeitslosengeld | + Il,
Kindergeld, usw.) bis zum siebten Tag nach Eingang
auf das Konto geschutzt sind. Das Geldinstitut ist
gesetzlich verpflichtet, lhnen in diesem Zeitraum den
gesamten Betrag auszuzahlen.

Wenn Sie unterhaltspflichtig sind und sich lhr Ein-
kommen z.B. aufgrund von Arbeitslosigkeit verringert
hat, dann mussen Sie beim Familiengericht die Hohe
der Unterhaltsleistung entsprechend lhres aktuellen
Einkommens anpassen lassen. Somit kann das Ent-
stehen von Unterhaltsrickstanden vermieden wer-
den.
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Viodul

Krisen meisternl:

Das Rollenspiel

Fall 1: Autoleasing

Beteiligte: Rafael und ein Vertreter der Leasingbank, Herr Targa

Szenario: Rafael hat bereits bei der Bank angerufen, um Uber die Raten zu verhandeln. Telefonisch zeigte man keine
Verhandlungsbereitschaft. Der Vertreter der Bank hat sich jedoch dann auf ein persoénliches Gesprach eingelassen.
Dieses Gesprach soll dann im Rollenspiel geftihrt werden.

Die Vorgaben:

Anweisung fiir Rafael: Rafael méchte die laufenden Raten fiir den geleasten PKW so senken, dass er den PKW
weiterfinanzieren und behalten kann. Am liebsten ware ihm, wenn er erst einmal drei Monate ganz mit den Raten
aussetzen kann.

Anweisung fiir den Vertreter der Leasingbank: Herr Targa ist mit einem Aussetzen der Raten nicht einverstanden.

Er kann sich hochstens vorstellen, die Raten um 10% zu reduzieren und deshalb den gesamten Vertrag um ein Jahr zu
verléangern. Auch das wird er tun, wenn es Rafael gelingt, einen zahlungskraftigen Burgen zu finden. Andernfalls méchte
der Bankvertreter, dass der Wagen zurtickgenommen wird. Er weist darauf hin, dass der Wagen dann geschéatzt werden
muss und naturlich alle Spuren von Abnutzung den Wert des Wagens mindern. Das kann fur Rafael bedeuten — trotz
Ruckgabe des PKWs — noch 500 bis 1000€ fur die Wertminderung draufzuzahlen.

Notizen fur lhre Strategie:
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Das Szenario:

Beteiligte: Rafael und eine Vertreterin seiner Hausbank, Frau Munzer

Szenario: Die letzte Autorate ist von dem Konto bereits nicht mehr ausgefuihrt worden. Die Dauerauftrage fur Strom,
Gas, Versicherungen und Handy wurden nicht ausgeftihrt. Rafael geht sofort zur Bank, nachdem seine EC-Karte
eingezogen wurde und spricht mit dem fir ihn zusténdigen Kundenberater.

Die Vorgaben:

Anweisung fiir Rafael: Rafael geht zur Bank und beschwert sich, dass seine Karte weg ist. SchlieB3lich ist es sein Konto,
er hat ein Recht, das zu tberziehen. AuBerdem muss er Geld zum Leben haben und auch weiter die Miete, die Autorate
und andere Rechnungen bezahlen.

Anweisung fiir die Vertreterin der Bank: Frau Miinzer erklart, dass Rafael kein Geld mehr abheben kann, weil nichts
mehr da ist. Das Konto ist bereits mit 500,00 € Giberzogen und es fehlen die regelmaBigen Einnahmen. Deshalb wird
auch der Uberziehungskredit sofort gekiindigt und sie verlangt, dass das Konto auf Null gebracht wird.

Notizen fur lhre Strategie:




Krisen meistern
Zukunft planen

meistern2: | B

Rollenspie

- Die EC=Karte wurde eingezogen

Das Szenario:

Beteiligte: Rafael und eine Vertreterin seiner Hausbank. Frau Munzer

Szenario: e ftzte AR . 25 f: rorn

Gas, Versicherungen Ca. 90 Min je Rollenspiel f seine EC-Karte
eingezogen wurde un  pje Schlerinnen und Schiiler bekommen die Vorgabe fur das
Rollenspiel und sollen sich in Gruppenarbeit (4er Gruppe)

jeweils eine Strategie Uberlegen. Je zwei Partner erarbeiten eine
m Strategie fur Rafael und die anderen beiden fur den Vertreter der
Hausbank bzw. der Leasingbank.

Anweisung fiir Rafa im P den' | al Zeit hand lieBlich ist es sein Konto,
er hat ein Recht, das m Plenum werden jeweils zweimal (wenn genug Zeit vorhanden die Miete, die Autorate

ist) die Rollenspiele vorgefihrt. Die vorfiihrenden Gruppen
und andere Rechnun ) ) )
werden ausgelost. Die Ubrigen Schulerinnen und Schuler sollen

Anweisu-ng firdieV  ,schauen und notieren, was ihnen aufféllt, was sie anders gben kann, weil nights
mehr da ist. Das Kon gemacht hatten. ahmen. Deshalb wird

auch der Uberziehun _ _ _ ht wird.
Im Anschluss werden die Rollenspiele und die dargestellten

Strategien im Plenum diskutiert, Verbesserungsvorschlage
Notizen fur lhre Stral ~ gemacht und geklart, wo man Hilfe und Unterstiitzung
bekommen kann (z.B. Schuldnerberatung).




Viodul

Stundung/ .
Ratenreduzierun

Formulierbeispiel fur Briefe an Glaubiger.
Bitte auf Ihre personliche Situation hin abandern.

/’—‘
Name Datum
StralRe
PLZ, Ort

Aktenzeichen/Geschiftszeichen

Sehr geehrte Damen und Herren,

ich muss lhnen mitteilen, dass sich meine personliche Situation verandert hat und dies zu
meinem Bedauern auch Auswirkungen auf meine Zahlungsverpflichtungen haben wird.

Situationsbeschreibung:

(Glaubiger muss wissen, warum er kein Geld bzw. weniger bekommt)

— Die Schulden sind in meiner Ehe entstanden/durch Arbeitslosigkeit/sonstige Grunde

— Ich bin nun alleinerziehender Vater/Mutter von zwei kleinen Kindern

_ Und beziehe Einkommen unterhalb der Pféndungsfreigrenze/Sozia|hi|fe/ArbeitsIosen-
geld/Rente/Sonstiges

— Vermogenswerte besitze ich nicht

— Daneben muss ich meine Frau/meinen Mann und drei Kinder versorgen

_ Die Eidesstattliche Versicherung habe ich bereits abgelegt. Sie istim Amtsgericht............
hinterlegt 5

Im Moment bin ich dabei, meine finanzielle Situation neu zu ordnen und habe deshalb auch
bereits mit einer Schuldnerberatung Kontakt aufgenommen.

Zutreffendes verwenden:

_ Vorerst kann ich keine Raten an Sie bezahlen. Deshalb bitte ich um eine Stundung der
Forderung fur 1 Jahr bis zum XX.XX.XXXX.

_ Vorerst muss ich meine monatliche Rate auf ...... Euro reduzieren.

— Daher bin ich gezwungen, Ihnen die Einzugsermachtigung von meinem Konto zu entzie-
hen und werden von nun an die Zahlungen mit Einzeliiberweisungen vornehmen.

_ |ch bitte Sie, von Pfandungen abzusehen, da ich beftirchte, meinen Arbeitsplatz zu verlie-
ren.

Ich bitte um Verstandnis und Geduld und werde mich bis zum XX.XX.XXXX wieder bei lhnen
melden.

Mit freundlichen GruRen,

Unterschrift

Den Brief an den Glaubiger fiir die eigenen Unterlagen kopieren.
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Formulierbeispiel fur Briefe an Glaubiger. g

Bitte auf lhre personliche Situation hin abandern.

/’—‘
Name Datum
StralRe
PLZ, Ort

Aktenzeichen/Geschiftszeichen

Sehr geehrte Damen und Herren,

ich nehme Bezug auf den bisherigen Schriftverkehr und méchte Ihnen einen Vorschlag
zur Regelung meiner Schulden unterbreiten.

Situationsbeschreibung:

(Der Glaubiger muss wissen, warum er auf einen Teil des Geldes verzichten soll)

— Die Schulden sind in meiner Ehe entstanden/durch Arbeitslosigkeit/sonstige Grunde

— |ch bin alleinerziehender Vater/Mutter von zwei kleinen Kindern

_ Und beziehe Einkommen unterhalb der Pfandungsfreigrenze/Sozialhilfe/
Arbeitslosengeld/ Rente/Sonstiges

— Vermogenswerte besitze ich nicht

Variante 1 oder 2 auswahlen:

1. Variante: Ratenzahlungsvergleich
Ich schlage Ihnen heute vor, die Forderungen bei ...... EUR festzuschreiben, um diese dann
ab xx.xx.xxxx in monatlichen Ratenvon ...... EUR jeweils zum Ersten des Monats abzubezahlen.

2. Variante: Vergleich durch Einmalzahlung
Ich schlage Ihnen heute vor, dass ich auf die gesamte ausstehende Restforderung von ......
EUR eine einmalige Vergleichssumme von ...... EUR an Sie bezahle. Die Auszahlung erfolgt
sofort, wenn mir lhre schriftliche Zustimmung vorliegt.

Nach Zahlung der Vergleichssumme/letzten Rate werden Sie mir dann die Restschuld erlas-
sen, den Schuldtitel aushandigen und die Erledigunsmeldung an die SCHUFA und andere Aus-
kunftsdateien veranlassen.

Die Schulden, die ich nicht nur bei Ihnen habe, belasten mich sehr, zumal auch nicht abzuse-
hen ist, dass sich meine wirtschaftliche Situation in den nachsten Jahren verbessern wird.

Ich méchte Sie daher bitten, meinen Vorschlag wohlwollend zu prifen.

Mit freundlichen GruRen,

Unterschrift

Brief méglichst per Einschreiben an Glaubiger senden und fiir eigene Unterlagen Kopie
anfertigen.




Krisen meistern

eichs-
ngebot

Formulierbeispiel fur Briefe an Glaubiger.
Bitte auf lhre personliche Situation hin abandern.

Name
StrafRe
PLZ, Ort
Informationen
Ca. 45 Min
Aktenzei

Die Schulerinnen und Schuler berlegen anhand des Films,
wie Rafael die beiden Formularbriefe (Arbeitsblatter 7 und 8)
Sehr gee einsetzen kann. Die Halfte der Klasse bearbeitet den Brief 1,
die andere Halfte den Brief 2. In Partnerarbeit entwerfen sie

ich nehm ; s

Izur Ree . einen Vorschlag, der anschlieBend im Plenum vorgestellt und filee
g gemeinsam diskutiert wird.

Situatio

(Der Glaubigerm )

— Die Schulden sind in meiner Ehe entstanden/durch Arbeitslosigkeit/sonstige Griinde

— |ch bin alleinerziehender Vater/Mutter von zwei kleinen Kindern

_ Und beziehe Einkommen unterhalb der Pfandungsfreigrenze/Sozialhilfe/
Arbeitslosengeld/ Rente/Sonstiges

— Vermogenswerte besitze ich nicht

Variante 1 oder 2 auswéhlen:

1. Variante: Ratenzahlungsvergleich
Ich schlage Ihnen heute vor, die Forderungen bei ...... EUR festzuschreiben, um diese dann
ab xx.xx.xxxx in monatlichen Ratenvon ...... EUR jeweils zum Ersten des Monats abzubezahlen.

2. Variante: Vergleich durch Einmalzahlung
Ich schlage Ihnen heute vor, dass ich auf die gesamte ausstehende Restforderung von ......
EUR eine einmalige Vergleichssumme von ...... EUR an Sie bezahle. Die Auszahlung erfolgt
sofort, wenn mir lhre schriftliche Zustimmung vorliegt.

Nach Zahlung der Vergleichssumme/letzten Rate werden Sie mir dann die Restschuld erlas-
sen, den Schuldtitel aushandigen und die Erledigunsmeldung an die SCHUFA und andere Aus-
kunftsdateien veranlassen.

Die Schulden, die ich nicht nur bei Ihnen habe, belasten mich sehr, zumal auch nicht abzuse-
hen ist, dass sich meine wirtschaftliche Situation in den nachsten Jahren verbessern wird.

Ich méchte Sie daher bitten, meinen Vorschlag wohlwollend zu prifen.

Mit freundlichen GruRen,

Unterschrift
Brief méglichst per Einschreiben an Glaubiger senden und fiir eigene Unterlagen Kopie
anfertigen.
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